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Delarsrapport januari - mars 2024

Koncernen

Koncernens resultatrakning for perioden januari — mars 2024 inkluderar resultat fran
moderbolaget Medclair AB (fd Medclair Invest) samt dotterbolagen Medclair Sweden AB (fd
Medclair AB) och Spintso AB. Jamfdrelseperioden ar januari — mars 2023.

FORSTA KVARTALET — MARS 2024

Orderingang uppgick till 18,0 mkr (17,8)

Nettoomsattningen uppgick till 11,6 mkr (11,4)

Resultat fore avskrivningar och finansiella poster 1,3 mkr (2,3)
Resultatet efter skatt uppgick till -0,2 mkr (0,8)

Resultat per aktie efter skatt uppgick till 0,00 kronor (0,01)

VASENTLIGA HANDELSER UNDER FORSTA KVARTALET
e Distributérsavtal UK gédllande lustgasdetektor
BeaconMedaes, en del i Atlas Copco koncernen, som sedan tidigare erbjuder
Medclairs centrala I6sningar for hallbar lustgashantering, har ingatt ett
distributoérsavtal med Medclair gdllande personburna detektorer for
lustgasexponering i UK.

e Klimatsmart férlossning med Medclairs teknik, en studie.
BJOG: an International Journal of Obstetrics & Gynaecology publicerade 2024-01-25
en studie dar man undersdker klimatpaverkan inom forlossning. Studien lyfter fram
den teknik Medclair representerar som en |6sning for en avsevart minskad
klimatpaverka.

e Styrelsen féreslar namnbyte pa moderbolaget
Styrelsen i Medclair Invest avser foresla bolagsstamman den 18 april att byta namn
pa moderbolaget till Medclair AB. Medclair AB foreslas byta namn till Medclair
Sweden AB. Syftet med férandringen ar att tydliggéra koncernens karnverksamhet.



e Medclair Invest far order pa mobila destruktorer fran UK.

Medclair har erhallit en storre order fran ett engelskt sjukhus vard cirka 3 miljoner
kronor.

VASENTLIGA HANDELSER EFTER RAPPORTPERIODEN UTGANG

Vid arsstamman 18 april byter Medclair Invest namn till Medclair AB och Medclair
AB byter namn till Medclair Sweden AB

Mikael Konig tilltrader som Ordférande i Medclair AB (fd Medclair Invest)
Jonas Lundh tilltrader tjansten som VD i Medclair AB (fd Medclair Invest)

Medclair erhaller férsta order fran USA.

En klinik inom skdnhetssegmentet har bestallt en mobil destruktor. Ordern ar den
forsta fran USA och representerar ett viktigt genombrott pa en fér Medclair mycket
viktig framtida marknad.

Medclair ingar partnerskap med aktor inom losningar fér hallbar atervinning.

| syfte att 6ka Medclairs rackvidd inom atervinningssegmentet ingar Medclair ett
partnerskap med det Nederlandska bolaget Despray Environmental, en del av Osse
Equipment Manufacturing Group. Avtalet ar globalt med sarskilt fokus pa EU &
Nordamerika.

VD HAR ORDET

Forsiljning och orderinging har jimfort med forsta kvartalet 2023 6kat marginellt. Dock kan

konstateras att trenden vad avser forfragningar och offerter utvecklas fortsatt starkt, vi
forvintar oss en fortsatt positiv utveckling for heldret vad avser forséljning, vinst och
kassaflode.

Forsta kvartalet 2024 har kénnetecknats av mycket hog aktivitet dér vi skapat ett stort antal avgdrande

kontakter i dels nya geografiska omradden men &ven gillande nya segment, sdvil inom sjukvérden som

utanfor. Som tidigare kommunicerats ér vi sedan slutet av 2023 fulltaliga och ser nu effekten av en

mycket kompetent organisation, var formaga att né ut har 6kat avsevirt.

Under kvartalet har vi utokat antalet distributorer, brutit in p&d den Nordamerikanska marknaden och

inlett flera viktiga samarbeten som kommer innebira tillgang till allt fler lander och kundgrupper. Vi

har genomfort ett mycket stort antal moten med verksamheter som kommer bli instrumentella i vér

framtid, traffat slutkunder som &r av strategisk vikt och lagt grunden for ett mycket lovande

industrisegment.



Det for varje dag 6kade klimatfokuset skapar nya ingéngar for Medclair, bade i nya ldnder men dven
dér vi sedan tidigare har en nérvaro. Tvéa exempel dr Frankrike och USA.

I det forstndmnda landet har sjukhusen i stor omfattning borjat dokumentera och redovisa sin
klimatpéverkan, detta har redan resulterat i flertal genomforda produktdemonstrationer och offerter. I
Frankrike dr vi vél positionerade med de globala gasbolagen.

I USA ser vi hur vért kontaktnét starkts under kvartalet. Har sker utvecklingen i form av forhandlingar
kring samarbeten med ledande distributorer och méten med viktiga potentiella kunder och
intressegrupper. Vi har identifierat tre storre grupper av potentiella kunder som vi borjar bearbeta. Ett
exempel &r tandlikare, ett i Europa fragmenterat segment som i USA ér betydligt mer homogena i sin

lustgasanvéndning dér uppskattningsvis 175 000 klinker nyttjar lustgas.

Framstegen i nya ldnder medfor att vér potentiella kundbas vixer, som en jamforelse kan ndmnas att
mobil destruktion i UK motsvarar potentiellt 4 000 installationer, detta att jamfora med de 175 000
tandldkare som anvénder lustgas i USA. Genom de kontakter som knutits i Q1 har vi nu mgjlighet att

fora fram véra losningar i takt med att medvetenheten om lustgasens skadlighet for klimatet okar.

Samarbetet med Atlas Copco Medical fortsétter att utvecklas positivt och mojliggor dven inbrytningar
pa nya marknader. Under forsta kvartalet togs steg mot en framtida affar i Chile, vi gjorde framsteg 1
Singapore och har tillsammans inlett en process med en sjukhuskedja i UAE. Andra distributorer har

langt gingna processer med vara 1sningar i linder som Italien, Belgien och Osterrike.

Ett nyligen aviserat partnerskap med Despray Environmental har tagits fram under forsta kvartalet.
Samarbetet innebdr tillgang till en mycket stor mdngd kunder inom atervinning, men dven potential

att utveckla nya 16sningar tillsammans for andra kunder inom och utanfor sjukvérden.

Vara befintliga distributrer rapporterar dven de om ett positivt mottagande, offerstocken véxer
stadigt i de marknader dér vi &r etablerade dér till exempel BeaconMedaes har ett stort antal projekt
med centrala installationer redo for godkdnnande. Vi dkar var affdr i Balkan via Messer, ett bolag som

vi dven kommer gora gemensamma insatser med i Spanien och Schweiz.

Med en stérkt organisation ser vi tydligt hur vi kan fa ut mer av véra globala partners genom att agera

pa flera fronter samtidigt som vi inleder nya samarbeten.

Vi vet sedan tidigare att véra séljprocesser med sjukvardsaktorer &r utdragna; de kunder vi riktar oss
till tenderar att ha omfattande processer med ménga beslutsfattare. Fokus pa kontaktnétsutveckling ér
en strategi som riktar in sig pa att bemota den utmaningen och &stadkomma mer linjér tillvaxt.
Trogheten vid afférsutveckling inom sjukvérdssektorn kan pareras genom att aktivera oss pa flera
marknader parallellt, samtidigt som alternativa applikationsmdjligheter for vara 16sningar utforskas.

Kontaktutveckling inom atervinning och annan industri, t.ex. med partners som Despray, ar en



avgorande del i denna strategi - detta for att kunna dra nytta av fordelarna med deras mer effektiva

processer.

Medclairs 16sningar efterfragas av allt fler verksamheter, dven utanfor hélsosektorn, till foljd av den
alltmer intensiva miljodebatten. Vi ser dven att flera aktorer efterfrdgar 16sningar for en trygg
arbetsmiljo. Jag ser med tillforsikt fram emot en vardeskapande resa sévil pé kort som lang sikt.

Jonas Lundh
Koncernchef

Denna information dr sadan information som Medclair AB (publ) dr skyldigt att offentliggora enligt EU:s
marknadsmissbruksforordning. Informationen ldmnades, genom nedanstdende kontaktpersons forsorg, for
offentliggérande den 14 maj 2024 ki 08:00.

For ytterligare information vinligen kontakta:
Jonas Lundh, VD, Medclair AB (publ), Ttn: 076- 193 90 90, e-post: jonas.lundh@medclair.com



