


2017 SAMMANFATTNING

Finansiell utveckling under perioden januari-december 2017

Nettoomsittningen for Urb-it AB (publ), nedan bendmnt “Bolaget” eller “Urb-it”,
uppgick under perioden 1 januari 2017 — 31 december 2017 till 955 TSEK, (260 TSEK).
Under perioden 1 januari 2017 - 31 december 2017 uppgick Bolagets rorelseresultat till
-118 088 TSEK (-54 542 TSEK).

Under perioden 1 januari 2017 - 31 december 2017 redovisade Bolaget ett resultat fore
skatt om -119 132 TSEK (-54 994 TSEK).

Resultatet per aktie uppgick under perioden 1 januari — 31 december 2017 till -7,56
SEK (-5,23 SEK)'.

Finansiell utveckling under perioden oktober-december 2017

Nettoomsittningen for Urb-it AB (publ), nedan bendmnt “Bolaget” eller “Urb-it”,
uppgick under perioden 1 oktober 2017 — 31 december 2017 till 532 TSEK, (150
TSEK).

Under perioden 1 oktober 2017 - 31 december 2017 uppgick Bolagets rorelseresultat
till -44 491 TSEK (-12 940 TSEK).

Under perioden 1 oktober 2017 - 31 december 2017 redovisade Bolaget ett resultat fore
skatt om -44 472 TSEK (-13 377 TSEK).

Resultatet per aktie uppgick under perioden 1 oktober — 31 december 2017 till -2,24
SEK (-2,10 SEK)".

Vasentliga handelser under det fjarde kvartalet

Okade satsningar har gjorts nir det giller att utveckla tjinster som Shop & Drop och
Urb-its Checkout-16sning.

Ett omfattande strategiarbete inleddes for att sdtta riktningen for 2018

Urb-it’s leverans-API fardigstéilldes och rullades ut for pilottestning med utvalda
handlare och partners.

Matt Gayleard (tidigare Head of Marketing for Urb-it i London med bakgrund frn
Nokia, Microsoft och Unilever) utndmndes till Chief Marketing Officer (CMO).
Bolaget gjorde under arets fjarde kvartal en nedskrivning om cirka 17 MSEK av
immateriella tillgangar hénforliga till utvecklingen av Bolagets marknadsplats samt
inventory management system. Bakgrunden till detta beslut &r en strategiforandring dar
dessa produkter ej kommer att vara fokus i framtiden.

! Justerat for split som gjordes 20 maj 2017 om 1:11 333



Vasentliga handelser efter utgangen av kvartalet

Strategi for 2018 fardigstdlldes och innebér i korthet: (1) Ny marknadsposition, (2)
fornyad prismodell, (3) ny snabbrorlig organisation samt (4) forenklad plattform och
omprioriterad utveckling.

Den 14 februari 2018 utsdg Bolagets styrelse den tidigare produktchefen (CPO) Kevin
Kviblad till ny verkstédllande direktor.

Bolagets styrelse beslutade att foresld bolagsstimman att genomféra en
foretrddesemission om totalt 59 568 897 aktier till en teckningskurs av en (1) krona,
vilket berdknas tillféra Bolaget totalt cirka 60 MSEK fore emissionskostnader.
Styrelseledamot och storsta aktiesigare i Bolaget, Lage Jonason, avser att teckna sin pro
rata-andel av Emissionen, varav upp till cirka 20 MSEK kan komma att betalas genom
kvittning av fordringar mot Bolaget.



VD HAR ORDET

Jag glad och 6dmjuk infér mdjligheten att f utveckla Urb-it utifrdn en
ny affarsplan, nytt fokus och fornyad energi.

Vi har avslutat forsoket att adressera on-demand marknaden genom att
bygga en egen marknadsplats. Det 14t bra, men visade sig vara en
alltfor kostsam vég framat. I stéllet fokuserar vi pa de delar av
verksamheten som har visat sig vara framgangsrika, dér vi forser detaljhandeln med produkter
och tjanster som mojliggdr att erbjuda leveranser samma dag och dir konsumenten sjélv far
bestimma var och nir de ska fa sina varor levererade.

Nu har vi en ny ledningsgrupp pé plats och vi har implementerat en platt organisationsstruktur
med firre och kortare beslutsvigar pa de tre marknaderna. Antalet anstdllda och antalet
konsulter har minskat radikalt liksom kostnaderna. Vi har introducerat nya prismodeller, runt
vilka vi nu samtalar med befintliga och nya kunder.

Under 2018 kommer vi att fortsétta att utveckla var affarsplan for att kunna forverkliga vara
mal om att bli detaljhandelns sjdlvklara val for flexibla, personliga och miljovénliga leveranser
samma dag.

Kevin Kviblad
Verkstillande direktor



ORD PA VAGEN FRAN AVGAENDE VD

Vid sin start identifierade Urb-it “last mile” som ett for
konsumenten oldst problem vid e-handel. Alla unders6kningar och
all erfarenhet visade och visar alltjimt att konsumenter har en hog
betalvilja for att fa sin inkdpta vara levererad pd tid och plats som
man sjdlv  bestimmer. Under 2014 och 2015, nir
forsoksverksamheten inleddes i Stockholm, var inte retailers fullt
ut intresserade av fragan om “last mile”. Urb-it kom da att vélja en vég for sin affarsutveckling
som, sett i efterhand, blev dyr och omstdndlig, ndmligen att i princip ersitta retailern med att
bygga en egen marknadsplats.

Om denna marknadsplats kan man endast sdga att det var djérvt och visiondrt tankt, eller om
man vill vara negativ, att det var naivt. En egen marknadsplats for med sig en omfattande
teknisk komplexitet, driver kostnaderna till mycket hoga nivéer och forutsitter att man ganska
snabbt, efter massiva marknadsforings-kampanjer, kan dndra existerande kundbeteenden. En
marknadsplats 1 form av en app &r ju egentligen endast en virtuell galleria, inget annat.

Att idén om en marknadsplats méste overges har stétt klart ett antal minader. Men vad skall
komma i stéllet? Urb-it nu tar ett par steg tillbaka, blir mindre visionért och dgnar sig i stéllet
at ndgot som fungerar och som det finns en stigande efterfrdgan pa. Dessutom &r det ett omrade
dér var mest tydliga konkurrensfordel verkligen fungerar till 100 procent.

Urb-it har sedan sin etablering genomfort (utdver ett stort antal provleveranser) ndrmare 8 000
overlamningar som kunder har betalt for. Dessa kunder har varit mycket ndjda med
overlamnandet och genomgéende betygsatt detta mycket ndra 5 pa en 5-gradig skala. Vad
konsumenterna sirskilt fast sig vid och uppskattat har varit just det personliga dverldmnandet.

De retailers, som vi idag har stort affarsflode med, dr just de som anvénder sig av Urb-it tjanst
som en overldmnandetjinst och inte &r lika intresserade av att figurera pa en marknadsplats.

Den nya strategin stadfdstes i borjan av detta ar och genomférandet av den ir i full gdng. Vi
rdknar med att den nya kostnadsbasen for hela foretaget kommer att hamna under 3 MSEK per
ménad och har mycket goda skél att tro att intdkter i paritet med denna kostnadsmassa har sett
dagens ljus inom 18 ménader. Vi kommer i den kommande &rsredovisningen ytterligare
utveckla strategins huvudpunkter.

Det ekonomiska utfallet for 2017 &r vad det &r. Intdkterna har i huvudsak lyst med sin franvaro
och vi gor stora nedskrivningar pa vdra immateriella tillgdngar avseende marknadsplats samt
inventory management system. Det dr dock ingen mening med att grata 6ver spilld mj6lk; man
maéste se framat.

Vad som har behdvts goras har nu ocksé genomforts, utan sentimentalitet. Jag anser att Urb-it,
trots en mycket besvérlig och kostsam start, dntligen dr inne pa en vig som skall leda till vinst.
For att genomfora affarsplanen behdvs dock mer pengar. Styrelsen foreslar darfor en emission
av aktier med foretradesritt for nuvarande aktiedgare.

Lage Jonason
Avgéende verkstéllande direktor



OM URB-IT

Urb-it dr ett plattformsforetag som genom sina produkter och tjénster, kopplat till ett ndtverk
av Urbers, erbjuder flexibla, personliga och miljovénliga leveranser samma dag till handlare
och konsumenter i stora stéder.

Foretaget grundades i Stockholm ar 2014, och verksamheten lanserades tidigt under 2015.
Under arsskiftet 2015/2016 lanserades verksamheten i1 Paris och under hdsten 2016 i London.
I juli 2017 listades Urb-it pd Nasdaq First North.

I en vixande on-demand ekonomi erbjuder Urb-it produkter och tjénster som stirker handlare
och partners konkurrenskraft genom flexibla, personliga och miljovénliga leveranser samma
dag. Det genomfors via en produktsvit diar Urb-it integreras direkt mot handlarens e-handel
som ett leveransalternativ, eller som en del av handlarens befintliga kopflode, exempelvis click
& collect.

Leveransen utfors av Urbers som dr en del av Urb-it’s nidtverk av personer som erbjuder en
forstklassig och personlig service till handlare och konsumenter. Genom en flexibel
anstédllningsform kan Urbers vilja leveransuppdrag via Urber appen och leverera pa ett
miljovénligt sétt: till fots, pd cykel eller med kollektivtrafik.

LARDOMAR FRAN 2016/2017

Under 2016 och 2017 arbetade Urb-it enligt en konsumentfokuserad och
marknadsplatsorienterad affirsmodell. Den Overgripande inriktningen pa samtliga tre
marknader var att integrera med handlare i1 syfte att driva produkter och i nésta steg
konsumenter  till  Urb-it’s  marknadsplats, genom marknadsforing och ©kad
varumarkeskdnnedom.

Under Q4 2017 resulterade detta tillvigagangsstt i ett antal positiva resultat, men i inte i linje
med foretagets forviantningar. Marknadsplatsen tvingade Urb-it att agera aterforsiljare, dar
Urb-it marknadsforde savél handlarens produkter som sina egna tjdnster. I den modellen
konkurrerade Urb-it inte bara med andra leveransforetag, utan &dven med andra
marknadsplatser. Marknadsplatsen hade kridvt en avsevért storre satsning under en ldngre
period for att bygga nodvéndig trafik, momentum och 16nsambhet.

Urb-it lamnar darfor marknadsplatsen och fokuserar pa att bli det naturliga valet hos handlare
och konsumenter for flexibla, personliga och miljovinliga samma-dag leveranser. Det &r
leveransen som &dr och har varit Urb-it’s konkurrensfordel och det dr leveransen som har
resulterat 1 4.9 av 5.0 i genomsnittlig kundndjdhet over tre marknader.

Det finns emellertid ett virde i 20162017 ars anstringningar som ger Urb-it fart in i 2018.
Marknadsplatsen var ett skyltfonster for Urb-it i den tidiga marknadsetableringen, inte minst i
London och Paris, och det hjélpte Urb-it att attrahera och engagera handlare runt Urb-it’s
affirsidé. Beviset for detta dr 6ver 400 tecknade kontrakt med handlare och partners. Dessutom
har Urb-it byggt upp en god varumirkeskdnnedom genom ett flertal riktade
marknadsforingskampanjer.



NY STRATEGI 2018

Ar 2017 var aret di Urb-it’s affirsmodell utvirderades, omformulerades och utvirderades igen.
Liardomen var att Urb-it’s kdrnverksamhet och konkurrensfordel, nimligen leveransen, bade
fungerar, efterfragas och overtriffar konsumenternas forvintningar.

Under 2018 kommer Urb-it dérfor att fokusera pa just leveransen, for att kunna forverkliga
foretagets vision om att bli detaljhandels sjidlvklara val for flexibla, personliga och miljovénliga
leveranser samma dag. Med detta ldmnar Urb-it dven marknadsplatsen. Foretagets
omformulerade strategi for 2018 sammanfattas enligt:

1) Ny marknadsposition

2) Fornyad prismodell

3) Ny snabbrorlig organisation

4) Forenklad plattform och omprioriterad utveckling

Urb-it ror sig bort fran marknadsplatsen och ddrmed mot de befintliga konsumentbeteendena
och Urb-it’s konkurrensfordel. Istéllet for att bygga stod for och driva trafik till en egen
marknadsplats kommer Urb-it efterstrdva att bli den sjdlvklara partnern pa redan existerande
forsdljningskanaler och déirmed stirka handlarens konkurrenskraft och erbjudande mot
konsument. Med detta 6kar storleken pa Urb-it’s potentiella kundbas fran ett antal tusen app-
nedladdningar till miljontals e-handlare i London, Stockholm och Paris.

Den affiarsmodellen, kopplat med en stark utveckling pa marknaden fér samma dag leveranser
(43 % arlig tillvaxt till ar 2025 enligt McKinsey 2017), tillter Urb-it att fornya sin prismodell
for att forbéttra lonsamheten per transaktion.

Marknadsplatsen krdvde stora resurser i bade utveckling, integration, underhall och
marknadsforing. Dérfér kan Urb-it under 2018 minska storleken pa organisationen och dess
kostnadsmassa med omkring tva tredjedelar, samtidigt som en ny, platt organisation, med
kortare beslutsvigar och tydligare malbild, kan rora sig snabbare for att moéta handlarnas och
konsumenternas behov.

Slutligen kan den tekniska plattformen forenklas avsevirt, snabbhet och kvalitet kan hgjas och
produktutvecklingen kan for forsta gangen fokusera pa att skapa just den bekvidma, flexibla,
personliga och miljovénliga leveransen som definierar Urb-it.

MARKNADEN

Urb-it opererar pa marknaden for samma-dag leveranser, en marknad som med en 43 % arlig
tillvaxt estimeras att sta for 20 % av alla B2C leveranser ar 2025 (McKinsey, 2017), med yngre,
urbana konsumenter som huvudsaklig anvédndargrupp och tillvixtsegment. Allt fler
konsumenter &r villiga att betala betydande premier for samma-dagleverans och stora handlare
(sdsom H&M och Zara) lyfter allt oftare fram behovet av att sdkerstélla snabbare och mer
flexibla leveranser.

Detaljhandeln genomgér en digital transformation och digitaliseringen och e-handeln véxer
kraftigt, samtidigt som den urbana konsumentens krav pa bekvédmlighet, flexibilitet och
valbarhet 6kar. Det &r en trend som far ytterligare kraft av data-drivna foretag som Netflix och



Uber och som sitter tonen for att skraddarsydda losningar efter individens unika behov. Det ar
det konsumenten forvéntar sig i allt hogre utstrickning.

Bara under de senaste aren har utvecklingen tagit ordentliga kliv. Under 2014-2015 saknades
fokus hos handlarna pa att knyta ihop sina sidljkanaler. Idag anvinder istéllet allt fler
fullstindiga losningar genom fOretag som Viskan, Sitoo, Magento, Prestashop och
WooCommerce. Sammantaget moter Urb-it en marknad under 2018 som har ett storre och
vixande intresse, och som dr avsevirt béttre rustade for samma-dagleveranser och Urb-it’s
tjénster.

PRODUKTSVIT

Leverans API
Urb-it’s Leverans API tillater handlare och partners att integrera direkt med Urb-it genom sina

egna applikationer och webbplatser, till exempel som leveransalternativ pd handlarens e-
handel.

Service First

Service First r tjdnst som tillater handlaren att boka leveranser fran den fysiska butiken till
konsument. Via Urb-it’s Business Portal 1dggs ordern av handlaren fran butik och konsumenten
far dérefter leveransinformation via sms.

eCheckout

Genom eCheckout kan Urb-it tillhandahélla bokning, betalfléde och leverans till kunden via
nétverket av Urbers. eCheckout dr framtagen for att kunna anvéndas som last mile leverans for
Click & Collect fran butik eller andra uthdmtningsstallen.

Urber App
Urber App ér verktyget som Urbern anvénder for att kunna se och plocka leveransuppdrag.
Urber appen mojliggor ett flexibelt extrajobb med snabb betalning, helt pa Urberns villkor.

Business Portal

Business Portalen dr ett webbgranssnitt dér handlaren kan boka leveranser fran den fysiska
butiken till mottagaren. Verktyget innehaller dven funktionalitet for att se, administrera och
folja upp leveranser.

ORGANISATION

Under augusti 2017 paborjades en omorganisation i syfte att effektivisera verksamheten, inte
minst produktutveckling som har genomgatt en resa fran klassisk IT-organisation till
snabbrorliga, autonoma team med dgarskap fran id€ till leverans.

Med den nya strategin for 2018 kunde organisationen effektiviseras ytterligare och i februari
2018 presenterades foretagets nya organisationsstruktur. Foretagets styrning centraliseras i en
platt modell i syfte att skapa kortare beslutsvigar, samt enad riktning och maluppf6ljning.
Syftet édr att skapa en snabbare och rorligare organisation som bittre kan mota marknadens
behov.



FINANSIELL INFORMATION

Nettoomsattning och resultat helar 2017

Bolagets nettoomsittning uppgick under perioden 1 januari 2017 — 31 december 2017 till 955
TSEK, vilket motsvarar en 6kning med 694 TSEK jamfort med perioden 1 januari 2016 - 31
december 2016 d4 nettoomsittningen uppgick till 260 TSEK. Okningen beror pé fortsatt dkad
etablering pa marknaden och fler integrerade Retailers. Under perioden 1 januari 2017 - 31
december 2017 uppgick Bolagets rorelseresultat till -118 088 TSEK vilket motsvarar en
minskning om 63 546 TSEK jamfort med perioden 1 januari 2016 — 31 december 2016 da
rorelseresultatet uppgick till -54 542 TSEK. Minskningen beror frdmst pa omkostnader i
samband med expansion av Bolagets verksamhet samt nedskrivning av immateriella tillgangar
hénforliga till utvecklingen av Bolagets marknadsplats och inventory management system.

Nettoomsattning och resultat fjarde kvartalet 2017

Bolagets nettoomsédttning uppgick under perioden 1 oktober 2017 — 31 december 2017 till 532
TSEK, vilket motsvarar en 6kning med 383 TSEK jamfort med perioden 1 oktober 2016 - 31
december 2016 da nettoomsittningen uppgick till 150 TSEK. Okningen beror pé fortsatt dkad
etablering pd marknaden och fler integrerade Retailers. Under perioden 1 oktober 2017 - 31
december 2017 uppgick Bolagets rorelseresultat till -31 551 TSEK vilket motsvarar en
minskning om 63 546 TSEK jamfort med perioden 1 oktober 2016 — 31 december 2016 da
rorelseresultatet uppgick till -12 940 TSEK. Minskningen beror frimst pd omkostnader i
samband med expansion av Bolagets verksamhet samt nedskrivning av immateriella tillgangar
hénforliga till utvecklingen av Bolagets marknadsplats och inventory management system.

Likviditet och finansiering

Likvida medel uppgick per den 31 december till 2 247 TSEK jamfort med 1 415 TSEK samma
period foregdende &r. Koncernens kortfristiga skulder uppgick till 22 045 TSEK. Vid samma
tidpunkt foregdende ar uppgick de kortfristiga skulderna till 47 262 TSEK. Eget kapital
uppgick pa balansdagen till 12 059 TSEK jamfort med 11 079 TSEK samma period 2016. Detta
forklaras framforallt genom att Urb-it under perioden till stor del finansierats genom en
nyemission dar huvuddelen av tidigare lan konverterades till eget kapital i juli 2017 samtidigt
som Bolaget gjort ytterligare forluster under dret. Anldggningstillgangarna har under rets
fjarde kvartal ackumulerats till 48 148 TSEK jamfort med 31 364 TSEK vid samma tidpunkt
foregaende ar. Okningen beror pa bolagets fortsatta utveckling av den tekniska plattformen.

Personal och organisation

Per den 31 december 2017 hade Urb-it koncernen totalt 57 heltidsanstillda, av vilka 34
arbetade i Sverige och 14 i Paris och 9 i London. Féregdende ar uppgick antalet anstéllda till
26 1 Stockholm och 8 i Paris och 6 personer i London.

Transaktioner med narstaende part

Under arets fjdrde kvartal har Bolaget utnyttjat delar av laneutfdstelsen fran Lage Jonason
vilket resulterat i en uppléning pa totalt cirka 16,1 MSEK under kvartalet. Totalt uppgick Lage
Jonasons utlaning till Bolaget till 20,8 MSEK per helarets utgang.

Vasentliga risker och osdakerhetsfaktorer
Fram till dess verksamheten genererar ett positivt kassaflode, dr det styrelsens och ledningens
uppgift att 16pande prova fragan om forutséttningarna for att fortsatt drift foreligger. Styrelsens



bedomning &r att erforderlig likviditet kommer att tillforas verksamheten genom l6pande
intékter, uppléning och utdkning av det egna kapitalet.

Finansiering och going concern

Bolagets styrelse beslutade att foresla bolagsstimman att genomfora en foretradesemission om
totalt 59 568 897 aktier till en teckningskurs av en (1) krona, vilket beréknas tillféra Bolaget
totalt cirka 60 MSEK fore emissionskostnader. Styrelseledamot och storsta aktiedgare i
Bolaget, Lage Jonason, avser att teckna sin pro rata-andel av Emissionen, varav upp till cirka
20 MSEK kan komma att betalas genom kvittning av fordringar mot Bolaget. Storleken pa
emissionslikviden dr sddan att styrelsen bedomer att den ticker rorelsekapitalbehovet for den
kommande tolvménadersperioden.



Aktien?

Sammanstiillning

2017 2016
Antal utestiende aktier per 31 dec 19 856 299 11 333 000
Antal utestdende aktier per 31 dec efter utnyttjande av TO/konvertibler 21201 356 11718 549
Genomsnittligt antal aktier jan-dec 15 766 604 10 507 177
Genomsnittligt antal aktier jan-dec efter utnyttiande av TO/konvertibler 17111661 10892 726
Genomsnittligt antalet aktier okt-dec 19 856 299 11 172 860
Genomsnittligt antal aktier okt-dec efter utnyttjande av TO/konvertibler 21201 356 11558408
Agarforteckning per 2017-09-30 Antal Kapital % Roster%
Lage Jonason® 8 078 204 40,68% 40,68%
Swedbank Robur Fonder AB 1 666 667 8,39% 8,39%
Gerald Engstrom 1 474 946 7,43% 7,43%
Erik Mitteregger forvaltning AB 1 283 144 6,46% 6,46%
Zenith Venture Capital AB 1035979 5,22% 5,22%
BearingPoint Holding B.V. 668 647 3,37% 3,37%
Mats Forsberg 657 314 3,31% 3,31%
Paul Lederhausen 500 000 2,52% 2,52%
Palmstierna Invest AB 441 987 2,23% 2,23%
Astrid Jonason 415 000 2,09% 2,09%
Ovriga befintliga aktiedigare 3634411 18,29% 18,29%
Summa 19 856 299 100,00% 100,00%
Agarforteckning per 2017-12-31 Antal Kapital % Roster%
Lage Jonason® 8 078 204 40,68% 40,68%
Swedbank Robur Fonder AB 1 666 667 8,39% 8,39%
Gerald Engstrom 1 474 946 7,43% 7,43%
Erik Mitteregger forvaltning AB 1 283 144 6,46% 6,46%
Zenith Venture Capital AB 1 035979 5,22% 5,22%
BearingPoint Holding B.V. 668 647 3,37% 3,37%
Mats Forsberg 657 314 3,31% 3,31%
Paul Lederhausen 500 000 2,52% 2,52%
Palmstierna Invest AB 441 987 2,23% 2,23%
Astrid Jonason 420 000 2,12% 2,12%
Ovriga befintliga aktiedigare 3629411 18,28% 18,28%
Summa 19 856 299 100,00% 100,00%

2 Justerat for split som gjordes 2017-05-20 om 1:11 333
3 Styrelseledamoten Lage Jonason #dger 7 885 543 aktier privat och 192 661 aktier via bolaget Lage Jonason AB.
4 Styrelseledamoten Lage Jonason dger 6 885 543 aktier privat och 1 192 661 aktier via bolaget Lage Jonason AB.



KONCERNRESULTATRAKNING

. Okt-Dec Okt-Dec Jan-Dec Jan-Dec
Belopp i SEK 2017 2016 2017 2016
Rorelsens intikter, lagerforindringar m.m.
Nettoomséttning 532 469 149 616 954 726 260 326
Aktiverat arbete for egen rakning 5282663 13845754 27897813 32082096
Ovriga rorelseintikter 597 347 -17 899 602 708 1339
Summa rorelseintikter, lagerforindringar m.m. 6413479 13977471 29455247 32343761
Rorelsekostnader
Ovriga externa kostnader -12 846414 -15989536 -67 130488 -55102 560
Personalkostnader -11 635232 -8973 635 -42729456 -23 023 345
AV: och‘neds‘krlymngar av materiella och immateriella 06406461  -1974874 -37657963 -8 779 444
anldggningstillgdngar
Ovriga rorelsekostnader -16 074 20 198 -25 404 19 549
Summa rorelsekostnader -50904 181 -26 917 667 -147 543 311 -86 885 800
Rorelseresultat -44 490702 -12940 196 -118 088 064 -54 542 039
Finansiella poster
Ovriga rinteintéikter och liknande resultatposter 3392 119 9023 342
Réntekostnader och liknande resultatposter 14 940 -437395 -1 052 585 -452 655
Summa finansiella poster 18 332 -437276  -1043 562 -452 313
Resultat efter finansiella poster -44 472370 -13377472 -119 131 626 -54 994 352
Resultat fore skatt -44 472370 -13377472 -119 131 626 -54 994 352
Skatt pa arets resultat -85 937 85937 -85 937 85937
Arets resultat -44 558 307 -13 291535 -119217563 -54 908 415
Arets resultat moderforetagets aktiedigare -44 558 307 -13 291535 -119217 563 -54 908 415
Arets resultat per aktie fore utspadning -2,24 -1,19 -7,56 -5,23
Arets resultat per aktie efter utspadning -2,24 -1,19 -7,56 -5,23



KONCERNBALANSRAKNING

. 31-dec 31-dec
Belopp i SEK 2017 2016
TILLGANGAR
Anléggningstillgingar
Immateriella anliggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten 45279120 54479 043
I?opcesswner, patent, licenser, varumérken samt liknande 486 181 347 935
rattigheter
45765301 54 826978
Materiella anldggningstillgangar
Inventarier, verktyg och installationer 496 589 57 426
496 589 57 426
Finansiella anldggningstillgangar
Andra langfristiga fordringar 1 886 358 332 947
1 886 358 332 947
Summa anliggningstillgiangar 48 148 248 55217 351
Omsiittningstillgingar
Kortfristiga fordringar
Kundfordringar 497 421 124 998
Ovriga kortfristiga fordringar 3273189 1436 870
Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 737 284 315025
4 507 894 1 876 893
Kassa och bank
Kassa och Bank 2246 874 1415 388
Summa omsittningstillgingar 6 754 768 3292 281
SUMMA TILLGANGAR 54903016 58509 632



KONCERNBALANSRAKNING (FORTS.)

. 31-dec 31-dec
Belopp i SEK 2017 2016
Eget kapital och skulder
Eget kapital
Aktiekapital 2 434 467 1389 474
Ovrigt tillskjutet kapital 254 489916 132982 735
Annat eget kapital inklusive arets resultat -244 865 056 -123 293 289
Eget kapital hanforligt till moderforetagets aktiefgare 12 059327 11078920
Summa eget kapital 12 059 327 11078 920
Avsiittningar
Uppskjuten skatteskuld 168 837
Summa avsittningar 0 168 837
Léngfristiga skulder
Obligationslan 23 657 558
Skulder till koncernforetag
Ovriga langfristiga skulder 20799 103
Summa lingfristiga skulder 20799103 23 657 558
Kortfristiga skulder
Skulder till kreditinstitut 14 879
Forskott fran kunder 52170 11205
Leverantorsskulder 15799 726 18 506 752
Ovriga kortfristiga skulder 3 833 125 2510071
Upplupna kostnader och forutbetalda intékter 2359 565 2561410
Summa kortfristiga skulder 22 044 586 23 604 317
SUMMA SKULDER OCH EGET KAPITAL 54903016 58509 632



KONCERNENS KASSAFLODE

. Okt-Dec Okt-Dec Jan-Dec Jan-Dec
Belopp 1 SEK 2017 2016 2017 2016
Den lopande verksamheten
Rorelseresultat fore finansiella poster -44 490 702 -12940 196 -118 088 065 -54 542 039
Justering for poster som inte ingér i kassaflodet, mm 26 406 461 1 979 630 37 657 963 8 784 200
Erhéllen rdnta 14 940 -46 775 -1 052 585 -62 035
Erlagd rénta 3392 119 9023 342
Kassaflode fran den Iopande verksamheten fore ——_yq 065909 _11007222  -81473664 -45819 532
forindring i rorelsekapital
Okning/minskning kundfordringar -189 238 -79 630 -372 423 =77 367
Okning/minskning dvriga kortfristiga fordringar -1963 846  -1049979 -2258578 -1108270
Okning/minskning leverantorsskulder 719538  -1229103 -2707 026 11 852051
Okning/minskning vriga kortfristiga rorelseskulder -1 118 466 3424799  -23 087836  -5087223
Kassaflode fran den 16pande verksamheten 20617921  -9941 135 -109 899 527 -40 240 341
Investeringsverksamheten
Investeringar i immateriella anldggningstillgangar -5825623 -15585760 -28448 739 -32 230 031
Investeringar i materiella anldggningstillgangar -168 493 415 -1 628 572 -70 013
Placeringar i 0vriga finansiella anldggningstillgdngar -970 446 -294 169 -511 549 -332 947
Kassaflode fran investeringsverksamheten -6964 562 -15879514 -30588860 -32632991
Finansieringsverksamheten
Nyemission 1381500 127850060 48 166 500
Emissionskostnader -7 329 290
Upptagna lan 16 100 000 24425000 20799103 24425 000
Kassaflode fréan finansieringsverksamheten 16100 000 25806500 141319873 72591500
Periodens kassaflode -11 482 483 -14 149 -831 486 281 832
Likvida medel vid periodens bérjan 13 729 357 1429 537 1415388 1697 220
Likvida medel vid periodens slut 2246 874 1415 388 2246 874 1415 388



KONCERNS FORANDRINGAR | EGET KAPITAL

Eget kapital 2016-12-31
Nyemission

Kostnader hanforliga till
nyemission

Valutakursdifferens vid
omrékning av utlandsverksamhet
Resultat jan-dec 2017

Ovrigt
tillskjutet

Ack valuta- Balanserat

Aktiekapital kapital
1389474 102 666 423
1044993 127 059 841

7329290

kursdiff resultat Totalt eget kapital
4733 -92 981 710 11 078 920

128 104 834

-7 329290

-577 573 -577 573
-119 217 564 -119 217 564

Eget kapital 2017-12-31

2434467 222396974

-572 840 -212199 274 12 059 327



RESULTATRAKNING MODERBOLAGET

. Okt-Dec Okt-Dec Jan-Dec Jan-Dec
Belopp i SEK 2017 2016 2017 2016
Rorelsens intikter, lagerforindringar m.m.
Nettoomséttning 118 779 137 238 399 452 247 948
Aktiverat arbete for egen rakning 5282663 13 845754 27897813 32082096
Ovriga rérelseintiikter 663 239 -18 410 667 600 828
Summa rorelseintikter, lagerforindringar m.m. 6064 681 13 964 582 28 964 865 32 330 872
Rorelsekostnader
Ovriga externa kostnader -9 866 485 -15481 054 -56 310242  -52 885 235
Personalkostnader -4 939600  -6937571 -25806 195 -19 781 701
AV: och‘neds‘krlymngar av materiella och immateriella 26291001 -1962 310 37510416 -8 766 880
anldggningstillgdngar
Ovriga rorelsekostnader 0 20 226 -9.330 19 577
Summa rorelsekostnader -41 097 086 -24 360709 -119 636 183 -81 414 239
Rorelseresultat -35032 405 -10396 127 -90 671 318 -49 083 367
Finansiella poster
Ovriga rinteintéikter och liknande resultatposter 1 062 340 119 1067 971 342
Réntekostnader och liknande resultatposter -2 786 -402 819 -1070 311 -418 079
Summa finansiella poster 1 059 554 -402 700 -2 340 -417 737
Resultat efter finansiella poster -33972 851 -10798 827 -90 673 658 -49 501 104
Resultat fore skatt -33972851 -10 798 827 -90 673 658 -49 501 104
Skatt pa arets resultat -85 937 85937 -85 937 85937
Arets resultat -34 058 788 -10 712 890 -90 759 595 -49 415167
Arets resultat moderforetagets aktiedigare -34 058 788 -10 712 890 -90 759 595 -49 415167



BALANSRAKNING MODERBOLAGET

. 31-dec 31-dec
Belopp i SEK 2017 2016
TILLGANGAR
Anléggningstillgingar
Immateriella anliggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten 45279120 54479 043
I?opcesswner, patent, licenser, varumérken samt liknande 486 181 347 935
rattigheter
45765301 54 826978
Finansiella anldggningstillgangar
Andelar hos koncernforetag 108 185 108 185
Fordringar hos koncernforetag 35857 462 5382539
Andra langfristiga fordringar 844 492 -
36 810 139 5490 724
Summa anliggningstillgangar 82575440 60 317 702
Omsiittningstillgingar
Kortfristiga fordringar
Kundfordringar 91 094 105 797
Fordringar hos koncernforetag 66 733 -
Ovriga kortfristiga fordringar 1423 536 1 044 265
Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 442 280 285 073
2 023 643 1435135
Kassa och bank
Kassa och Bank 392 568 1070 813
Summa omsittningstillgingar 2416 211 2505948
SUMMA TILLGANGAR 84991 651 62 823 650



BALANSRAKNING MODERBOLAGET (FORTS.)

. 31-dec 31-dec

Belopp i SEK 2017 2016

Eget kapital och skulder

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital 2 434 467 1389 474

Fond for utvecklingsutgifter 32347716 30316312
34782183 31705786

Fritt eget kapital

Overkursfond 222 142200 102 666 423

Balanserad vinst eller forlust -119 586 409 -68 394 616

Arets forlust -90 759 595  -49 415 167
11796 196 -15143 360

Summa eget kapital 46 578379 16 562 426

Avsittningar

Uppskjuten skatteskuld - 168 837

Summa avsittningar 0 168 837

Léngfristiga skulder

Ovriga skulder 20 799 103 -

Summa lingfristiga skulder 20799 103 0

Kortfristiga skulder

Forskott fran kunder - 11205

Konvertibelt skuldebrev - 23657558

Leverantorsskulder 13665933 18202306

Ovriga skulder 1 588 671 1 682262

Upplupna kostnader och forutbetalda intékter 2 359 565 2 539 056

Summa kortfristiga skulder 17 614169 46 092 387

SUMMA SKULDER OCH EGET KAPITAL 84 991 651 62 823 650



MODERBOLAGETS KASSAFLODE

. Okt-Dec Okt-Dec Jan-Dec Jan-Dec
Belopp 1 SEK 2017 2016 2017 2016
Den lopande verksamheten
Rorelseresultat fore finansiella poster -35032405 -10396 127 -90 671318 -49 083 367
Justering for poster som inte ingér i kassaflodet, mm 26291 001 1962310 37510416 8766 880
Erhallen rinta 1 062 340 119 1067 971 342
Erhallna utdelningar -
Erlagd rénta -2 786 -12199  -1070 311 -27 459
Kassaflode fran den l6pande verksamheten fore
forindring i rorelsekapital -7681850 -8445897 -53163242 -40343 604
Okning/minskning kundfordringar 87 644 -60 429 14 703 -58 166
Okning/minskning dvriga kortfristiga fordringar -733 875 -802 397 -603 211 -685 713
Okning/minskning leverantorsskulder -1387349  -1007955 -23941841  -5952268
Okning/minskning dvriga kortfristiga rorelseskulder -1 144 265 2926989  -4536373 11 547 605
Kassaflode fran den l6pande verksamheten -10859695 -7389689 -82229964 -35492 146
Investeringsverksamheten
Investeringar i immateriella anldggningstillgangar -5710163 -15585760 -28448 739 -32 230031
Investeringar i dotterbolag 0 - -61 015
Lan till dotterbolag -11 740 914 -2959299
Langfr fordran -31319415  -5382 539
Kassaflode fran investeringsverksamheten -17451 077 -18545059 -59768154 -37 673 585
Finansieringsverksamheten
Nyemission 0 1374999 127850060 48159999
Emissionskostnader 0 -7 329 290
Upptagna lan 16 100 000 24425000 20799103 24425000
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 16100 000 25799999 141319873 72 584 999
Periodens kassaflode -12210 772 -134 749 678 245 580 732
Likvida medel vid periodens bérjan 12 603 340 1205 562 1070 813 1 651 545
Likvida medel vid periodens slut 392 568 1070 813 342 568 1070 813



MODERBOLAGETS FORANDRINGAR | EGET KAPITAL

Fond for
utveckling- Ovrigt fritt Summa eget
Aktiekapital sutgifter Overkurs fond eget kapital kapital

Eget kapital 2016-12-31 1389474 30316312 102 666 423 -117 809 779 16 562 430
Nyemission 1 044 993 127 059 841 128 104 834
Kostnader hanforliga till
nyemission -7329 290 -7 329290
Fond for utvecklingsutgifter 22 615 151 -22 615 151 0
Avskrivning utvecklingsutgifter -20 583 747 20 583 747 0
Arets resultat -90 759 595  -90 759 595
Eget kapital 2017-12-31 2434467 32347716 222396974 -210600778 46 578 379



NOTER

Redovisnings- och varderingsprinciper

Urb-it ABs arsredovisning och koncernredovisning har upprittats enligt arsredovisningslagen
och Bokforingsndmndens allménna rad BFNAR 2012:1 (K3).

Redovisningsprinciperna dr oférédndrade 1 jimforelse med tidigare rapporter.

Koncernredovisning

Urb-it AB upprittar koncernredovisning. Dotterforetagen inkluderas i koncernredovisningen
frén och med den dag da det bestimmande inflytandet dverfors till koncernen. De exkluderas
ur koncernredovisningen fran och med den dag dé det bestimmande inflytandet upphor.

Koncernens bokslut dr uppréttat enligt forvarvsmetoden. Forvérvstidpunkten dr den tidpunkt
déd det bestimmande inflytandet erhdlls. Identifierbara tillgdngar och skulder virderas
inledningsvis till verkliga virden vid forvirvstidpunkten. Minoritetens andel av de forvarvade
nettotillgdngarna virderas till verkligt virde. Goodwill utgérs av mellanskillnaden mellan de
forvdrvade identifierbara nettotillgangarna vid forvérvstillfillet och anskaffningsvérdet
inklusive vérdet av minoritetsintresset och virderas initialt till anskaffningsvirdet.
Mellanhavanden mellan koncernforetag elimineras i sin helhet.

Dotterforetag i andra ldnder uppréttar sin drsredovisning i utlindsk valuta. Omrikning av
posterna i dessa foretags balans- och resultatrdkningar gors till balansdagskurs respektive
avistakurs for den dag respektive affarshindelse dgde rum. De omréikningsdifferenser som
uppkommer redovisas i koncernens egna kapital.

Rapporten har inte varit foremal for 6versiktlig granskning.

Styrelsen och verkstdillande direktoren forsdkrar att deldrsrapporten ger en rdttvisande
oversikt av koncernens och moderbolagets verksamhet, stdllning och resultat.

Stockholm 28 februari 2018

Anna Wikner
Styrelseordfoérande

Andrea Rosengren
Styrelseledamot

Fredrik Warstedt
Styrelseledamot

Lage Jonason
Styrelseledamot

Kevin Kviblad
Verkstillande direktor
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