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Foregaende ar genomsyrades av enorm volatilitet. Eyeonid sattes pa prov, bolaget behdvde
bevisa att det inte bara hade det som kravdes for att dverleva utan dnnu viktigare pavisa tydliga
tecken pa styrkor som skulle kunna ta det vidare in i framtiden. Stora krav pa ett litet bolag som
kdmpat med att finna sin plats pa marknaden éver en langre period.

Under aret genomgick bolaget ett omfattande turnaround-arbete nar det kom till att anpassa
sig till radande forutsattningar samtidigt som arbetet med att satta grundplaten infér en ny fas
pbehovde faststallas.

Nagra av arets milstolpar var:

e Utveckling av ny teknologi, "dynamic matches”, ger bolaget mdjligheten ater hamna i
framkant och erbjuder forutsattningar att rora det uppat i vardekedjan

e Utveckling av en ny sa kallad “white label” portal (ett alternativ till ren API-implementation)
med dynamic-funktionalitet, som erhdll valdigt positiv respons av test-paneler genomforda
av ledande telekomoperator i Centraleuropa

o Ny kommersiell logik med nya affarsmodeller togs lyckosamt till marknaden vilket
resulterade till att bolaget stangde fler avtal 8an nagonsin historiskt

e Sakrandet av en bryggfinansiering for att bara bolaget 6ver sommarperioden

e Forlangning av bolagets enskilt stérsta kund i ett mer omfattande avtal

e Sikrandet av SEK 17.8 miljoner | samband med en unit-runda

Under samma period behtvde Eyeonid hantera en situation med Bolder-gruppen som
forsattes i frivillig konkurs, uppsagningar, ett flertal legala aspekter, tekniska dvervaganden, nya
prioriteringar, etcetera. Milstolparna ovan utgor en liten del av det arbete som utforts, daremot
framgar det tydligt att stora framsteg har materialiserats.

Eyeonids borsvarde tog sig ett rejalt bad med en borskurs som narmade sig kvotvardet, vilket
ar langt ifran optimalt. Samtidigt noterade bolaget en genomsnittlig kvartalsforbattring av
EBITDA om ca 79% och en forsaljningstillvaxt om ca 24% under konsekutiva kvartal. Oavsett
huruvida dessa siffror grundar sig pa lagre nivaer sa tydliggor de att arbetet som legat bakom
har varit lyckosamt.

Kundkonton som inte levererade i par med forvantningar och kravde for mycket underhall
avslutades under aret, trots att de bidrog till viss férsaljning. Samtidigt som samtliga nya avtal
med partners som ingicks under 2022 inte kommit i gang med implementationer vid
arsskiftet. Det innebar att merparten av andra halvan av aret praglades av insatser som avsag
just kommande kundimplementationer, samtidigt som den nya white label portalen och andra
tekniska bitar kring dynamic matches beh6vde utvecklas jamsides. Det tog daremot inte bort
fokus fran det aktiva arbetet som gjordes nar det kom till att positionera Eyeonid infor
framtiden och nasta generationens tjanster.



Viktigt att poangtera ar att allt detta skedde med farre resurser &n nagonsin medan
leveranserna och produktiviteten i bolagets "output” aldrig varit hdgre. Stabila leveranser mot
en intensiv roadmap, vilket ar en eloge for bolagets personal som arbetat inardigt under aret.

Den kommersiella kalibreringen

Nar det kommer till det kommersiella kalibrerandet kring affarsmodelle(r)n(a), sa gick bolaget
fran att erbjuda kundengagemang ("engagement”) for lojalitet och reducera kundbortfall
("churn”) till att erbjuda en tjanst inom cybersakerhet som avser id-sakerhet med mojligheter
till merférsaljning. Bolaget gick fran langre komplexa kunddialoger och skraddarsydda
|6sningar till forpaketerade 10sningar och till att erbjuda Freemium som alternativ - Eyeonid ter
sig vara den enda spelaren som erbjuder det pa marknaden kommersiellt. Sist men inte minst
gick bolaget fran att fokusera pa enbart stora konton till att experimentera med saval sma som
stora kunder inom olika kundsegment, i syfte att kunna skapa sig en battre bild av vad det
skulle innebara nar det kommer till sdval implementationstakt som effekten av
affarsmodellerna.

Det resulterade till att gdra bolaget snabbare i kunddialoger, snabbare pa att inga avtal, och
sakrade en betydligt kortare saljcykel som historiskt har visat sig vara nagot av en flaskhals.
Samtidigt uppmarksammades det att bara for att Eyeonid blev snabbare, enklare, tydligare,
blev inte motparter snabbare med sina implementationer. Det verkade dessutom inte gora
nagon skillnad huruvida det rorde sig om en storre telekomoperatdr eller en mindre tekniskt
avancerat fintechbolag. Sjalvfallet kan pastas att massan inte ar statistiskt signifikant, men
bolaget verkar under forutsattningar dar beslut behdver tas pa betydligt mindre information &n
onskat. Dock nagot som bolaget har kunnat goéra med bra fingertoppskansla.

Observera att Eyeonids id-sakerhetstjanst i sig ter sig vara en ytterst Ionsam affar. Vid en
markant nedskalning av verksamheten skulle bolaget kunna na positiva siffror. Dessa skulle
daremot varken positionera bolaget infor framtiden eller skapa nagon storre attraktion pa
aktiemarknaden dver tid. Eventuell mer relevant i en mindre privat miljo, vilkken dock Eyeonid
inte verkar inom.

Detta vander blickarna framat och pa vad som kommer sakerstalla att Eyeonid tar sin ratta
plats och agerar utifran forutsattningar som skapar betydligt stdrre aktieagarvarde framover.

Domanbevakning & relaterade tjanster - nasta generationens tjanster

Domanbevakning ar forst i led nar det kommer till Eyeonids nasta steg. Det avser en ny typ av
tjanst, en foretagstjanst (B2B), som till viss del fdljer liknande logik som Eyeonids id-
sakerhetstjanst, dock modifierad och exekverad valdigt annorlunda.

Flera undersOkningar visar att en av de vanligaste orsakerna till ransomware mot féretag ar att
anstalldas e-post och I6senord lackt. Samtidigt investerar foretag och organisationer primart i
sakerhetsldsningar mot intrang som ligger pa natverksniva. Det ar ocksa i princip den enda
typen av sékerhetstjanster som erbjuds pa marknaden, samtidigt som tillgang till
anvandarnamn och ldsenord l[amnar en dppen dorr for hackare.



Nu kan féretag och organisationer skydda sig mot intrangshotet av lackta
inloggningsuppgifter. Eyeonids "Domain Surveillance”, baserad pa teknologin Dynamic
Matches, ger maojligheten att hitta lackt skadlig information kopplad till foretagets doman(er)
och e-postadresser.

Genom att sdka pa ett foretags doman i Eyeonids Intelligence-plattform kan Eyeonid
identifiera hur manga av foretagets e-postadresser som lackt, i vilka fall Idsenord lackt
samtidigt som e-postadressen, och eventuellt dven fran vilket kontor e-postinnehavaren lackt
informationen. Losningen ar helt forenlig med GDPR och ger inte foretaget nagon mojlighet att
fa ut personlig information om anstéllda eller andra individer.

Den aggregerade informationen ger ett foretags sakerhetsavdelning maojligheten att skapa sig
en bild av exempelvis hur utsatt foretaget ar for eventuell ransomware, om det finns riskutsatta
webbsidor/onlinetjanster som anstallda frekvent bestker med sin foretags e-post som
anvandarnamn, samt i vilken region eller pa vilka kontor problemen ar storst. Med
informationen kan en sakerhetsavdelning beddma om problemet bottnar i exempelvis brister i
fOretagets sakerhetspolicys, monster i anstalldas beteenden, lokala problem eller brister i den
interna utbildningen. | nasta steg ar det darmed mojligt for ett foretaget att gora riktade
insatser for att hdja sakerheten. Resultatet ar avsevart okat skydd mot ransomware och andra
typer av intrang och en noterbar kostnadsreducering for Gvergripande interna
sakerhetsinsatser.

Tjansten testades av Eyeonid fore arsskiftet och resultaten var i allra hdgsta grad
overvaldigande. Domanbevakning kommer fardigpaketeras under forsta kvartalet 2023 och
avser vara foremal for implementationer under andra kvartalet.

Vagen uppat i vardekedjan

Doméanbevakning utgér grunderbjudandet av den nya generationens B2B-tjanster. Den
majliggdr i sin tur en rad nya tjanster som kan ta valdigt olika former beroende pa typer av
implementationer. Exempel pa dessa ar:

e Security as a Service (SECaaS) tjanster for forsakringsbranschen som syftar till att minska
och forebygga forsakringsskador inom cybersecurityforsakringar. Dar forsakringsgivare
erhaller ytterligare ett informationslager fran Eyeonid for battre beslutsunderlag i sina
utvarderingar av kunder och darmed premier. Denna tjanst utvecklas parallellt med
domanbevakning i dagslaget.

o API-micro-tjanster, vilka som namnet antyder ar rena API-integrationer for delar av vad
domanbevakning kan leverera vilka kan kopplas pa utan nagon teknisk insats fran Eyeonid,
samt;

e SME-tjanster kring id-sékerhet med en central administrator pa foretagssidan.

Tidigare namndes att under foregaende ar sakerstalldes en betydligt kortare saljcykel.
Domanbevakning avser reducera denna saljcykel markant. Vidare vander sig tjansterna till en
annan typ av kdpare som motpart, beslutsfattare med storre mojlighet att fatta egna beslut
och storre benagenhet att spendera for tjanste(r)n(a). Sist men inte minst ger Eyeonids nya



erbjudanden bolaget en betydligt starkare forhandlingsstyrka i diskussioner med potentiella
partners.

Ratt forutsattningar

Eyeonid verkar inom en marknad som kannetecknas av stark tillvaxt, inte minst med tanke pa
att cyberhoten forokar sig i en aldrig tidigare skadad takt.

Att betraktas som en legitim spelare med tydlig position forutsatter att man ocksa kan pavisa
att man lyckats l0sa ett flertal komplexa tekniska aspekter. Normalt kraver det tva primara
saker, stora investeringar och tillrackligt med tid i syfte att hinna utveckla all nédvandig teknik.
Forutsatt att ambitionen ar att utveckla egen infrastruktur och inte bara applikationer pa
befintlig infrastruktur tillganglig pa marknaden.

Eyeonid sitter pa sin egen teknik som bolaget ager och kontrollerar, tva kraftfulla plattformar
utan nagra tredjepartsberoenden, och sin egen data. Det, om nagot, skapar de basta
forutsattningarna nar det kommer till att kunna ta storre kliv pa en betydligt kortare tidsperiod
an andra aktdrer, och darmed snabbare ta nddvandiga kliv uppat i vardekedjan.

Men dessa kliv maste goras i ratt riktning, i synnerhet da bolaget varken sitter pa en stor
stridskassa eller har tiden pa sin sida. Satsningen pa nasta fas maste ocksa vara ratt satsning.
Den satsningen for Eyeonid &r Domanbevakningssparet.

For mer information, kontakta

Georg Tsaros, VD, Eyeonid Group AB (publ.)
Telefon: 070 882 68 28

E-post: georg.tsaros@eyeonid.com
www.eyeonid.com

Om EyeonlID

Eyeonid Group AB (publ) grundades 2015 och ar en SaaS-leverantor som genom
egenutvecklad teknologi for insamling, analys och paketering av data utvecklar och saljer
smarta ldsningar som gor livet pa internet enklare och tryggare for manniskor, foretag och
organisationer. Bolaget tillhandahaller affarslosningar inom IT sékerhet,
integritetsskyddande tjanster och Al baserade datalosningar. Dessa riktas i forsta hand
mot B2B marknaden i Europa for branscher som t.ex. bank, forsakring och telekom. |
koncernen ingar affarsomradena EyeonlD och EyeonTEXT.
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