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EyeonGroup lamnar marknadsuppdatering om verksamheten fran december.

e Under december har arbetet med att hitta potentiella férvarv intensifierats och resulterat i den
avsiktsforklaring som meddelades igar den 6 januari. Det potentiella forvarvet avser en online-
aterforsaljare inom VPN, antivirus och ID-skydd. Det aktuella forvarvet innehar en egenutvecklad
VPN-I8sning och erbjuder &ven produkter fr&n andra leverantdrer. Aterforséljaren genererar
arligen ett kassaflode och EBITDA om cirka 20 miljioner SEK. Initiala villkor for avsiktsforklaringen
ar att EyeonGroup betalar en kopeskilling om 6 ganger EBITDA, samt att kdpeskillingen erlaggs
med aktier i Eyeon Group AB motsvarande ett aktievarde om 20 SEK per aktie.

e EyeonGroup ar i en stark tillvaxttrend med en omsattning pa cirka 12 miljoner SEK i fakturerade
intakter under fjarde kvartalet 2024, vilket motsvarar en dkning med 200 % jamfért med
samma period 2023.

e FoOrséljningen B2B nadde cirka 350 vunna affarer i december manad. December har paverkats
av omstruktureringar i forsaljningskanalerna av B2B som pabdrjades under november.
December &r dven en semestermanad med f& dagar férsaljning. | och med byte av
aterforséljare sa innebar det lagre antal sélda avtal per dag, men man sakerstaller betydligt
battre marginaler pa varje sald B2B-affar. Totalt antal avslutade affarer i Bolagets B2B tjanst,
Enterprise, har under december méanad passerat 6 400 genom egen forsaljining och genom
aterforsaljare.

e | december hade Bolaget totalt cirka 290 200 aktiva abonnemang genom befintliga
partners/aterforsaljare white label (B2B2C & B2B2B), Protectia (B2C), VPN och
forsakringsabonnemang. Detta ar en &kning med cirka 2 000 abonnemang jamfort med
november. Antalet aktiva abonnemang genom befintliga partners/aterforséljare white label
uppgick till cirka 259 600 aktiva abonnemang. Under perioden har en viktig aterforsaljare haft
tekniska problem vid aktiveringsprocessen i samband med flytt till var nya Dynamic Matching
Plattform. Vi &r i aktiv dialog med aterférséljaren for att Idsa problemet och under december har
en teknisk uppdatering gjorts for att dtgérda problemet. | och med detta har antalet aktiva
abonnemang hos aterforséljaren bdrjat aterhdmta sig under december. Andra aterforsaljare
som Al, Sllenccio och Yettel gar fortsatt starkt. Protectia B2C uppgick till cirka 2 000 aktiva
abonnemang, antalet VPN-abonnemang har under december passerat 26 800 abonnemang
och forsakringsabonnemang uppgar till 1 800.

e Under december har B2B forséljningen fokuserats mot Norge och Sverige, detta till féljd av
forandringar i dterforséljarledet som genomfdrdes under november men som aven praglat
december.

e Antal séljare i verksamheten har under december varit 20 stycken.

e EyeonGroup har under december lanserat en paketerad B2B-tjanst som kombinerar
EyeonGroups befintliga B2B-tjanst Enterprise med trygghetsfokuserade kringtjanster. Den nya
paketeringen inkluderar Sakert WiFi (VPN), Cyber security-radgivning och en Cyber security-
forsakring, vilket underlattar for féretag att skydda sin verksamhet mot digitala hot. Nuvarande
B2B-tjansten blir genom denna paketering en lattillganglig och kostnadseffektiv helhetslosning
for foretagskunder.



e Under december har styrelsen beslutat att dra tilloaka anstkan om notering pa Nasdaqg First
North Growth Market. Beslutet har fattats efter en grundlig utvardering av bolagets strategi och
vilken som ar den mest kostnadseffektiva vagen framéat. Utvarderingen visar att nuvarande
notering pa NGM Nordic SME &r det kostnadseffektivaste alternativet for EyeonGroup att
fokusera verksamheten pa séljkapacitet, produktutveckling och tillvaxt. Utdver en I0pande lagre
listningskostnad innebar beslutet ocksé att EyeonGroup kortsiktigt sakrar intdktsdelning via
NGM med cirka 350 TSEK.

e Under december har EyeonGroup och Telenor Danmark foérdjupat samarbetet. Detta innebar att
Telenor DK uppgraderar sin kundportal till den senaste tekniken Dynamic Matching. Darmed
kommer Telenor DK kunna erbjuda sina kunder den senaste intelligenta tekniken inom id-
skydd. Teknikskiftet beddms ockséa 6ka antalet aktiva slutkunder i tjansten da onboarding
processen blir mer automatiserad. For EyeonGroup innebar uppgraderingen ett viktigt steg for
det fortsatt goda samarbete med Telenor Danmark samt en god majlighet for bada parter att
driva tillvaxt av slutanvandare i tjansten.
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Om EyeonGroup

Eyeon Group AB (publ) grundades 2015 och ar en SaaS-leverantdr som genom egenutvecklad teknologi for
insamling, analys och paketering av data utvecklar och saljer smarta lésningar som gor livet pé internet enklare
och tryggare for manniskor, foretag och organisationer. Bolaget tillhandahaller affarsldsningar inom IT
sakerhet, integritetsskyddande tjanster och Al baserade dataldsningar. Dessa riktas i forsta hand mot B2B
marknaden i Europa for branscher som t.ex. bank, forsakring, telekom och hosting.




