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Nyhetsbrev, Géteborg den 3 februari 2021

Nyhetsbrev: Appspotr 6ppnar upp forsaljning mot
fler marknadsvertikaler

Under 2021 kommer Appspotr 6ka och bredda foérséljningen mot fler marknadsvertikaler déar
adaption och mognaden ar hég for att utveckla appar med low code plattformar. En av de
marknadsvertikaler som nu 6ppnas upp ar Halsa & Skonhet.

Trenden dar skrdddarsydda appar byggs och distribueras via low code plattformar dkar inom alla
branscher. Marknaden fér low code &r inne i en standardiseringsfas dar alla féretag och organisatio-
ner implementerar low code for att hantera delar av sin produktion av appar. Denna trend har accele-
rerat under 2020 och beddms av marknadsanalytiker ha en tillvaxttakt pa dver 30% arligen fram tills
2030. Det handlar om appar for bade intern anvéndning fér anstéllda inom den egna organisationen
likval fér extern anvandning mot kunder och leverantdrer. Appspotr 3 plattformen tillgodoser alla de
behov som finns fér att hantera information, kommunikation och transaktioner via appar i smartpho-
nes och surfplattor oavsett malgrupp.

Bland alla de marknadsvertikaler som nu ska dppnas upp i Appspotrs férsaljning ar Halsa & Skdnhet
en av de branscher som identifierats dar behovet &r stort av appar byggda med low code verktyg.
Branschen omsatter miljardbelopp och véxer kraftigt. Behovet av att kommunicera med bade an-
stéllda och kunder 6kar. Med Appspotr 3 kan féretag i branschen leverera de appar man har behov
av till ratt pris, kvalitet och snabbhet samt atnjuta férdelen av det natverk av partners som finns knut-
na till Appspotr for att ta hjélp att vidareutveckla appar nar behov uppstar.

En av de kunder inom Halsa & Skdnhet dér ett forsta avtal skrivits ar Frida Selkirk Nailstyling som ar
en av sveriges mest exklusiva och k&nda nagelkedjor. En fortsatt satsning mot denna marknadsverti-
kal paborjas nu.

Av konkurrensskadl kommenteras inte de specifika avtalen i dvrigt. For tillfallet anses inte de enskilda
affarerna vara av vésentligt finansiellt vérde.

Appspotrs saljorganisation bearbetar kunder (direktkunder och samarbetspartners) som har ett mins-
ta potentiellt framtida varde i Appspotr p4 100 000 SEK i arligt &terkommande licensintakter (ARR?) i
plattformen.

Kommentar fran vd, Appspotr Patric Bottne:

- Vi kommer under 2021 véxa var forséljningsorganisation for att 6ka bearbetningen av fler mark-
nadsvertikaler. Viss del av dessa marknadsvertikaler kommer vi att bearbeta sjélva och andra kom-
mer vi bearbeta tillsammans med samarbetspartners som ager kanaler och kunder dar efterfragan pa
low code plattformar ar stor. Just nu ar detta lite av ett lyxproblem, efterfragan pa low code &r an-
markingsvart hdg just nu inom alla branscher, sa i nuldget kan vi vélja ut de sektorer dar vi ser snab-
bast potential for var affar. Halsa & Skonhet ar en typisk sddan bransch. Det finns en stor bredd av
olika slags féretag inom denna bransch och tillvaxten &r stark. Frida Selkirk ar en kand profil fran TV
och nagelbranschen och det &r kul att hennes bolag valjer Appspotr 3.
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Om Appspotr

Appspotr erbjuder en plattform med en rik uppséttning verktyg fér utveckling och publicering av professionella
appar till iOS, Android och webben. Plattformen anvands av aterférsaljare och partners som séljer
skrédddarsydda appar och férdiga appkoncept som en tjénst till slutkunder inom néringsliv, offentlig sektor och
organisationer. Plattformen séljs ocksé direkt till storkunder som har behov av att utveckla och distribuera interna
appar inom den egna organisationen. | Appspotr koncernen ingar ocksa Appsales som &r en aterforsaljare och
agerar likt en sddan men tillfér ocksa salj och marknadskunskap till Appspotr. Moderbolaget Appspotr AB har
sitt séte i Géteborg. Dotterbolaget Appsales Sweden AB har sitt sdte i Stockholm.
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