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QBIM slapper delsarsrapport Q3, 2026

Sammanfattning for perioden juli - september 2026

- Nettoomsattningen uppgick till 0,9 (0,7) miljoner kronor
- EBITDA uppgick till -1,4 (-0,9) miljoner kronor

- EBIT uppgick till -1,8 (-1,1) miljoner kronor

- EBT uppgick till -1,9 (-1,2) miljoner kronor

Vasentliga handelser under perioden

- Nyemissionen 6kade eget kapital med cirka 6,0 miljoner kronor

Det tredje kvartalet har praglats av fortsatt tillvaxt och hog
produktutvecklingstakt. Nettoomsdttningen 6kade med cirka 24 procent jamfort
med motsvarande kvartal foregdende ar. For arets férsta nio manader uppgar
tillvaxten till drygt 50 procent.

Bruttomarginalen uppgick till 44,2 procent och paverkades av kostnader
hanforliga till en systemforsdljningsaffar ddar QBIM agerat dterforsdljare.
Marginalen i kvartalet dr darfor inte representativ for den underliggande
marginalprofilen i var SaaS-affar.

Under kvartalet lanserade vi Q-Meet som en komplett SaaS-produkt dar kunden
sjalv kan skapa konto, kopa och borja anvdnda tjansten. Det ar en viktig milstolpe
for QBIM och var product-led growth-strategi. Vi har inlett marknadsféringen,
bland annat mot Norge, och ser positiva tidiga signaler kring intresset. Fokus
ligger nu pa att 6ka kdnnedomen och konverteringen till betalande kunder.

Parallellt har utvecklingen av Q-Sales 2.0 gatt in i sin slutfas. Var viktigaste lardom
frdn Q-Sales 1.0 dr att motesassistenten dr en viktig del, men att den verkliga
potentialen ligger i att stodja en betydligt storre del av sdljarbetet.

Q-Sales 2.0 samlar darfor kundsignaler fran bland annat mejl, moten,
telefonsamtal och affarsdata och anvander Al for att kontinuerligt uppdatera
kundbilden och hjalpa séljaren att prioritera ratt aktiviteter. Malet 4r mindre
administration, battre kundbearbetning och en mer aktuell bild av affarsldget for
bade séljare och séljledning.

Efter kvartalets utgang har vi borjat sdtta Q-Sales 2.0 i hdnderna pa de forsta
kunderna. Samtidigt har antalet betalande Q-Sales-licenser 6kat till 215 och vi ser
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konkreta exempel pa befintliga kunder som breddar sina inféranden till fler sdljare
och nya nordiska marknader, daribland Finland.

Vi gar nu in i en fas dédr drets produktinvesteringar i allt hogre grad ska omsittas i
kommersiell utveckling. Med Q-Meet pa marknaden och Q-Sales 2.0 redo for
kunder ar fokus tydligt: 6kad forsdljning, vaxande aterkommande intdkter och
fortsatt kostnadsdisciplin.

Niklas Forsberg
VD, Qbim Aktiebolag
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Denna rapport finns pa var webbplats (https://investor.gbim.se/finansiella-
rapporter/)

Om Qbim Aktiebolag

Qbim utvecklar Al-drivna, molnbaserade mjukvarulosningar som hjdlper foretag
att omvandla data och kunddialoger till konkreta insikter, rekommendationer och
atgdrder. Bolagets produkter levereras som prenumerationsbaserade SaaS-tjanster
och omfattar bland annat Al-baserat sdljstéd, motesassistenter och datadrivna
analyslosningar. Qbims ambition dr att minska administration, forbattra
beslutsfattandet och skapa mdtbar affarsnytta genom teknik som dr enkel att
anvanda och integrera i kundernas befintliga arbetssdtt. Qbim har sitt
huvudkontor i Karlstad, Sverige.
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