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Fortsatt starkt momentum for bade CapSek och dess portféljbolag

Efter en stark utveckling for Northern CapSek Ventures AB (”CapSek”) under 2020 har den positiva operativa
utvecklingen fortsatt under varen, med flera uppmuntrande nyheter inte minst i de onoterade innehaven.
Med stdrkta finanser ligger fokus nu pa fortsatt utveckling av portféljen samt bolagets interna processer.

Northern CapSek Ventures avslutade forra aret med en vardeutveckling pa 35 procent per ar sedan starten 2018
och borjan pa 2021 visar att den positiva trenden haller i sig. CapSek har hittills under 2021 investerat i fyra
portféljbolag: Nyinvesteringar i Itatake och Télve samt féljdinvesteringar i Appspotr och PubQ.

— Fokus nu &r att leta vidare efter nya spannande bolag att investera i med stéd av vara samarbetspartners.
Hittills har vi gjort sju investeringar och vi raknar med att bygga en portfolj pa 20 bolag. Samtidigt jobbar vi med
att hjalpa de bolag vi har att vaxa i snabb takt, sager Henrik Jerner, VD pa CapSek.

Sett till kursutvecklingen har de noterade innehaven Hoodin och Appspotr haft motvind under bérjan pa aret,
efter kraftiga uppgangar under framfor allt fjarde kvartalet 2020.

Hoodin som erbjuder automatiserad innehallsbevakning har fortsatt gynnas av en fortsatt okande
regleringsborda for Hoodins kundféretag, inte minst inforandet av MDR (Medical Device Regulation) i maj 2021
som drivit ett inflode av kunder inom pharma och framfér allt Medtech. Bolagets pipeline av licenser och kunder
Ookade med 6ver 200% under forsta kvartalet vilket ger en bra grund att sta pa for resten av aret, och CapSek
fortsatter se positivt pa sitt innehav i Hoodin.

Appspotr som erbjuder en low-code-plattform for produktion av féretagsappar har fortsatt sin omstallning mot
repetitiva intdkter och Annual Recurring Revenue (ARR) uppgar nu till 5,5 MSEK i arstakt. Bolaget tillférdes 55
MSEK genom teckningsoptionerna TO1 i mars och med lanseringen av ett flertal nya funktioner i Appspotr 3,
onlineforsaljning av appar mot SME-marknaden och stark tillvaxt framforallt inom offentlig sektor och
fastighetsbranschen ser CapSek ljust pa Appspotrs mdjlighet att pa sikt blir en av de ledande low-code-
plattformarna globalt.

Starkt positivt momentum i den onoterade portféljen

Portféljbolaget PubQ som erbjuder ett kassasystem for restauranger i appformat har fortsatt utvecklas starkt.
Nyligen sl6ts ett ramavtal med en stor global kund dar man nu haller pa att implementera PubQs |6sning pa en
stor del av kedjans 1700 restauranger i Norden. Detta bidrog till att antal restauranger dar PubQs I6sning ar
implementerad 6kade attafalt under 2020 (fran Iaga nivaer) och har 6kat med cirka 70% under férsta kvartalet
2021. PubQ ser positivt pa framtiden da flertalet av de restaurangen som varit stangda pa grund av pandemin
raknar med att 6ppna i sommar eller i host. | sommar lanseras ocksa tjansten Weborder, som innebar att gaster
kan bestélla och betala mat via mobiltelefon med hjédlp av en QR-kod eller Iank. Restauranger kan ddrmed
utforska PubQs I6sning som en SaaS-tjanst dar man enkelt kommer igang.

Aven Arkimera Robotics som erbjuder en sjilvinlarningsalgoritm som méjliggdr automatiserad inldsning av
digitala dokument, framfor allt inom bokforing, har haft en stark utveckling. Med tre affarssystem som integrerat
Arkimeras sjalvinlarningsalgoritm har Arkimera nu verifierat tjdnsten pa den svenska marknaden och i april
processades 210 000 bokféringsunderlag av algoritmen. 4 500 féretag nyttjar nu sjalvinlarningsalgoritmen i sin
I6pande bokforing och antalet nya kunder (och darmed ocksa prenumerationsintdkterna) 6kar nu med 7% pa
manadsbasis. Nu ar nasta steg internationell expansion. Sarskilt uppmuntrande &ar att Arkimera nyligen
uppmarksammades pa tech-sajten Breakits lista 6ver Sveriges 30 mest lovande doldisbolag.
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For spelstudion Itatake har framgangarna med spelet Gumslinger fortsatt och enbart Gumslinger har nu natt sex
miljoner nedladdningar. Itatake har hittills slappt ett tiotal mobilspel. Efter en fulltecknad nyemission pa 10 MSEK
Okar nu bolaget sina marknadsféringsinsatser med fokus pa USA, Sydkorea, Ryssland samt en handfull lander i
Europa och Sydamerika. Ett samarbete har dven inletts for lansering i Kina strax efter halvarsskiftet. Tidigare
under aret mottog Gumslinger en nominering till Mobile Game of the Year i Pocket Gamer Awards, och ingar nu
aven bland Game Developer World Championships speciellt utvalda spel for 2020. Framgangarna syns ocksa i
siffrorna dar antalet nedladdningar av bolagets olika spel 6kade med 364% under 2020 och nu ligger bolagets
nastkommande titel i pipeline for lansering under hosten.

Tolve som erbjuder en plattform for proaktiv prospektering for B2B-sdljare har flera viktiga kundavtal, bland
annat ett unikt partneravtal med ett branschledande affarssystem for bemanningsbolag. Omséattningen har ocksa
vaxt markant under det gangna aret och Tévles marknad signalerar nu att efterfragan ar tillbaka. Kunderna
efterfragar saljstod pa ett helt annat satt an forut och nykundsbearbetning ar hogt prioriterat hos manga.

Stérkta finanser for att bade utveckla portféljen och CapSeks processer
Samtidigt som flera av de onoterade bolagen visar stark tillvaxt viantas de behdva mer kapital for att fortsatta sin
expansion. Narmast pa listan bedéms PubQ och Arkimera vara att gora storre finansieringsrundor inom kort.

Under mars 2021 genomférde CapSek sjalvt en foretradesemission av units. Emissionen tecknades till total 136,4
procent och inbringade 17,9 MSEK till bolaget fore emissionskostnader. Sa mycket som 94,6 procent tecknades
med foretrade vilket vittnar om ett fortroende fran bolagets befintliga aktieagare.

Vid sidan av att utvardera nya bolag och arbeta med de befintliga bolagen pagar ett arbete med att definiera
bolagets hallbarhetsstrategi.

— Vi tittar pa hur vi ska koppla bolagets hallbarhetstank till de investeringskriterier vi har nar vi gar in i nya bolag,
eftersom vi tycker det ar viktigt att bidra till ett hallbart samhalle genom det vi gor. Vi raknar med att
kommunicera mer om det har inom kort, sager Henrik Jerner.

For mer information, kontakta:
Henrik Jerner, VD Northern CapSek Ventures AB, telefon +46 761 08 65 44

Om Northern CapSek Ventures AB

Northern CapSek Ventures AB (CapSek) ar ett investmentbolag med sdte i Goteborg och som investerar i
tillvaxtbolag, fraimst techbolag, med skalbara affarsmodeller. Malbolagen aterfinns i sédra och mellersta Sverige.
Investeringar gors nar affairsmodellen &r bevisad och malbolaget tar in expansionskapital i en sa kallad A-runda.
Drivkrafter fér malbolagens tillvaxt &r digitaliseringen av samhillet, det kan vara verksamheter inom Software as
a Service ("SaaS”), Internet of Things ("1oT”), Computer Gaming (datorspel) eller Al/Machine Learning ("Al/ML”).
CapSek investerar i bade onoterade och noterade bolag. Bolagets hemsida ar https://capsek.se

Bolagets Mentor ar Mangold Fondkommission AB som nas pa ca@mangold.se eller tel: 08-503 015 50
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