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Appspotrs natverk av partners vaxer

Appspotrs affir vixer ddr man nu ingatt avtal med it-konsultbolagen Getonnet i Norge, Kon-
IT Solutions och Mobile Interaction i Sverige. Sedan tidigare har Appspotr fem stycken part-
ners i Sverige, Storbritannien och Asien.

En 6kad och bredare anvéandning av appar bade internt och publikt inom organisationer och féretag
gor att it-konsulter och byréer borjar anvanda low-code verktyg for att 6ka sin leveransférmaga.
Skraddarsydda appar inom ett stort omfang av anvandningsomraden maste kunna leveras snabbare
och mer kostnadseffektivt. Appspotr 3 plattformen ger it-konsultbranschen den kontroll, skalbarhet
och bredd som foéretagsmarknaden idag efterfragar kring appar.

Med en vaxande volym av kunder 6kar ocksa efterfragan av experter i Appspotr 3 plattformen som
kan hjélpa kunder att vidareutveckla appar nar behov uppstar. lt-konsulter och byrder som blir kunder
till Appspotr blir férutom direktkunder och anvandare av plattformen fér egna leveranser till kund,
ocksé en del av Appspotrs natverk av partners och en del av det ekosystem som vaxer fram i platt-
formen.

Getonnet ar en digitalbyrd med verksamhet i bade Norge och Sverige. Getonnet hjélper féretag med
design, utveckling och leverans av allt fran mobilapplikationer till e-handelsbutiker. Getonnet &r leve-
rantor till kunder sdsom ACT, Sum Yee, Culture Link, Tixio och Novax.

Kon-IT Solutions ar en helhetsleverantor av IT och en del av Gibon. Kon-IT kombinerar det lilla fore-
tagets kundnérhet med den stora koncernens bredd och spjutspetskunskaper. Kon-IT &r leverant6r
till 1000 kunder bl a Preem, Comfort och ICA.

Mobile Interaction &r experter pa digitala I6sningar som effektiviserar sina kunders afféar. Mobile Inte-
ractions kunder aterfinns till stor del inom industrin och stéller héga krav pa kvalitet, flexibilitet och
fortroende. Mobile Interaction ar leverantor till kunder sdsom Sandvik, ICA, Ericsson, Anticimex och
Synsam.

Alla Appspotrs partner kan man hitta héar: https://www.appspotr.com/appspotr-experts

Av konkurrensskal kommenteras inte de specifika avtalen i 6vrigt. For tillféllet anses inte de enskilda
afférerna vara av vasentligt finansiellt varde.

Appspotrs séljorganisation bearbetar kunder (direktkunder och samarbetspartners) som har ett mins-
ta potentiellt framtida varde i Appspotr p& 100 000 SEK i arligt &terkommande licensintékter (ARR*) i
plattformen.

Kommentar fran vd, Appspotr Patric Bottne:

- Var distributionsstrategi for plattformen bygger pé att vi bearbetar kunder genom manga olika kana-
ler ut mot marknaden. Kundvolym byggs upp i kanalerna fér att sedan skalas upp i varde mer och
mer. IT-konsultbranschen ar en kanal dar intakter fran apputveckling &r den starkast vaxande affaren.
De strategiska app-projekt som storféretag upphandlar hos it-branschen &r kanske 5% av den verkli-
ga efterfragan pa appar. 95% kan leveras med low code verktyg och det ar har vi ser en enorm till-
vaxt just nu globalt. Vi valkomnar it-konsulter och webbyraer som tillsammans med oss nu ar med
och levererar mot denna efterfragan.

*Annual Recurring Revenue
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Mobil: +46 701 46 61 89

E-post: patric@appspotr.com
Om Appspotr

Appspotr ar ett IT-bolag som utvecklar, saljer och marknadsfér mjukvaruldsningar for utveckling av mobila appar
med fokus p& Low Code som innebér att anvéndaren kan skapa mobila appar utan férkunskaper inom kodning.
Via bolagets plattform Appspotr 3 erbjuds tjanster relaterade till formgivning, innehall och publikation som
innebér snabbare, effektivare produktion av appar till en vasentligt Iagre kostnad. Kunderna aterfinns bland annat
inom IT-bolag, webbutvecklare och andra féretag vilka utvecklar mobila appl&sningar till slutkund samt inom
féretag och organisationer med behov av apputveckling inom organisationen. Moderbolaget Appspotr AB har
sitt séte i Goteborg. Dotterbolaget Appsales Sweden AB har sitt séte i Stockholm.


mailto:patric@appspotr.com

