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Vasentliga handelser for det forsta kvartalet

Koncernen:

+ Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2023-03-31 till 6 081 TSEK (6 837 TSEK) vilket mot-
svarar en minskning med 11 %.

+ De repetitiva avtalsintdkterna uppgick till 1 766 TSEK (1 544 TSEK). De repetitiva avtalsintakternas
andel av nettoomsattningen uppgick darmed till 75,2 % (78,7 %).

+ Omsattningen 6kade med 20 % till 2 348 TSEK (1 963 TSEK).
+ EBITDA uppgick till -3 926 TSEK (-5 793 TSEK).
+ Resultatet uppgick till -5 358 TSEK (-7 161 TSEK).

+ Resultat per aktie blev -2,74 SEK (-3,74 SEK).

Moderbolaget:

+ Differenserna i moderbolagets jamférelsetal mellan perioderna nedan &r hanférliga till den fusion
som registrerades under slutet av 2022, dér det tidigare dotterbolaget Appspotr Studios AB dver-
togs av Appspotr AB.

+ Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2023-03-31 till 6 081 TSEK (118 TSEK) vilket mot-
svarar en dkning med 5053 %.

+ De repetitiva avtalsintakterna uppgick till 1 766 TSEK (22 TSEK). De repetitiva avtalsintédkternas
andel av nettoomsattningen uppgick darmed till 75,2 % (61,1 %).

+ Omsattningen uppgick till 2 348 TSEK (36 TSEK).

+ EBITDA uppgick till -4 058 TSEK (-5 866 TSEK)

+ Resultatet uppgick till - 5 306 TSEK (- 5 869 TSEK).
+ Resultat per aktie blev -2,71 SEK (-3,07 SEK).

Vasentliga hdndelser efter periodens utgang

* N/A
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Annual Recurring Revenue (ARR) koncernen

ARR é&r ett av Appspotrs viktigaste finansiella nyckeltal. Det visar vérdet av de fasta och rorliga avtal-
sintdkterna de kommande 12 ménaderna. Eftersom kunderna tenderar att stanna lange sa har varje
ny ARR-krona ett hdgt varde.

ARR uppgick per 2023-03-31 till 6 081 MSEK (6 837 MSEK). lllustrationen nedan visar ARR for de
senaste kvartalen.
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VD har ordet

For 5:e kvartalet i rad, fortsatter den positi-
va trenden med 6kande férsaljning. Under
forsta kvartalet 6kar nettoomséattningen
med cirka 20 procent jamfért med samma
period foregaende ar.

Fullservice affaren i Studios utgdr en bety-
dande del av var omsattning och affarsom-
radet visar idag som resultatenhet en god 16n-
samhet i Sverige med ett betydande bidrag pa
30% i vinstmarginal till verksamheten. Vi arbe-
tar nu aktivt med att skala upp fullservice af-
faren med fler Studios-enheter efter samma
modell bade nationellt och internationellt for
att 6ka omsattningen och ta bolaget till 16n-
samhet som helhet. Under kvartalet beslu-
tades det om att etablera Studios enheter pa
nya geografiska marknader.

Studios ansvarar foér hela kedjan fran forsaljn-
ing, bestallning, produktion, leverans och
support av férdiga appkoncept inom ett flertal
marknadsvertikaler. Affarsmodellen omfattar
en l6pande manadsvis abonnemangsavgift
som inkluderar licenser, serviceavtal for 16-
pande uppdateringar av appen och support.
Kunden betalar ocksad en engéangsavgift vid
uppstart for kundanpassning av standardiser-
ade appkoncept avseende design och funk-
tion.

Vi ser p& Studios enheten som en lokalt
fokuserad app-byraverksamhet som arbetar
nara kunden med kdnnedom om lokala mark-
nadsférutsattningar och behov.

Véra Studios-enheter etableras antingen av
Appspotr sjalvstandigt eller i samarbete med
aterforsaljare och partners.

Affarsomradet PaaS med sjalvservice affaren
forsatter att utvecklas parallellt med fullservice
affaren via Studios da PaaS utgér en del av
affaren. Vi arbetar tillsammans med partners
och aterforsaljare for etablering av olika PaaS
koncept i sina kanaler och vi har inlett affaren
med ndgra partners om &n i begransad volym
i detta tidiga skede.

Véar multikanalstrategi med en kombination av
direktforsaljning och forséljning via aterférsal-
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jare avser att 6ka forséljningen och starka var
position pa marknaden.

Vi fortsatter att leverera vardeskapande app-
I6sningar till vara kunder och ser fram emot
att fortsatta den positiva trenden for férséljn-
ing och tillvaxt.

Med vanliga halsningar,

Patric Bottne

VD Appspotr



Bolaget i sammandrag

Apputveckling
Gartner forutspar att:

» Ar 2023, kommer antalet utvecklare utan
programmeringskunskap (s k citizen deve-
lopers) inom stdrre foretag vara fyra ganger
fler &n antalet professionella programmera-
re.

» Ar 2024, kommer 65% av de appar som
byggs utvecklas med hjélp av s k low code
verktyg fér apputveckling?. Marknadsstorle-
ken globalt fér low code verktyg beddéms
vaxa fran 7,8 miljarder dollar (2018) till 46,2
miljarder dollar 2023, med en arlig tillvaxt-
takt pa 42,9% under perioden?2.

Research and Markets forutspar att:

e Marknadsstorleken globalt fér low code
verktyg beddms vaxa fran 10,3 miljarder
(2019 till 187 miljarder dollar (2030) med en
arlig tillvaxttakt pd 31,1% under perioden
2019 till 2030.3

Marknaden for apputveckling med low code
verktyg &r inne i en standardiseringsfas. Kra-
ven pa low code verktygens funktionalitet har
Okat - och fortsatter att 6ka - efterhand som
efterfragan okar. Det finns ett brett utbud av
low code verktyg dar ute men enbart ett fatal
klarar av att stédja low code utveckling av
mobila applikationer till bade appbutiker och
webben.

De aktorer som har rad att investera i utveck-
lingen av mer avancerade low code verktyg
och som klarar av att mdta marknadens efter-
frdgan och lyckas i sin distributionsmodell har
stora mdjligheter att ta en omfattande del av
den expansiva low code marknaden under de
kommande aren.

Parallellt med att verktygen blir mer avancera-
de viander de sig till tva olika anvandargrup-
per. Bade professionella utvecklare samt an-

vandare utan kunskap inom programmering, s
k citizen developers, har behov av dessa verk-
tyg. Just nu visar statistiken att gruppen citi-
zen developers 6kar stort. En citizen develo-
per & en anvandare som skapar appar som
ska anvandas av dem sjélva eller av andra,
och som anvénder appverktyg som har sank-
tionerats av en central IT avdelning eller affar-
senhet.

Undersokningar fran Gartner visar pa flera
férdelar hos de organisationer som valt att
inféra citizen development:

Foérdelar for IT-avdelningen

Genom att skapa forutsattningar for citizen
developers inom en organisation far [T-avdel-
ningen flera férdelar bl a att man:

* Mojliggor en forméga till sjalvservice av af-
farsinnovation inom organisationen.

Skapar en béttre inriktning i arbetet mellan
afférsverksamheten och IT-avdelningen.

Reducerar kén av appar som det finns be-
hov av inom organisationen.

Mojliggor okat fokus pa mer strategisk ut-
veckling av appar hos IT-avdelningen.

* Minskar risken av s k shadow IT, dvs appar
som anvands i en organisation men som
inte stdds av IT-avdelningen.

Majliggdr skapandet av prototyper, proof of
concepts som [T-avdelningen kan ta &ver
och vidareutveckla.

Fordelar for affarsenheten

« Okad férmaga och rérlighet i affarerna
 Okad produktivitet och effektivitet

* Mer engagerade medarbetare

* En Okad grad av affarsinnovation fran en-
skilda medarbetare

1 https://www.computerworld.com.au/mediareleases/35472/low-code-is-the-future-outsystems-named-a-leader/

2 https://www.marketsandmarkets.com/Market-Reports/rapid-application-development-market-252654522.htm|?gclid=EA-
lalQobCh-MI_LCTulbD5AIVYLYYChOQdA3NnEAAYAYAAEgILsPD_BwE

3 https://www.researchandmarkets.com/reports/5184624/low-code-development-platform-market-research
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* Affarsenheter kan skapa appar pa egen
hand eller med stdéd av professionella ut-
vecklare

Affairsmodellen

Appspotr koncernen opererar med tre olika
affarsmodeller som beskrivs ndrmare nedan.

Affarsmodell sjalvserviceaffaren

Appspotrs plattform finns pd servrar hos
Amazon och kundens publicerade appar i
plattformen finns pa kundens egna utvecklar-
konton pé& publika eller privata appbutiker hos
Apple och Google, eller pd webben (s k Pro-
gressive Webb Apps) som publiceras pa
Appspotrs eller kundens doman.

Kunderna abonnerar pé plattformen genom en
aterkommande manadskostnad enligt SaaS
affarsmodell. Support ingar i priset.

Appspotr goér kontinuerliga sékerhetskopie-
ringar och tillser att kunden med automatik
kontinuerligt far de uppgraderingar som gors i
iOS och Android operativsystem samt i mobila
webblasare med jdmna mellanrum.

Abonnemangsmodellen innebdr en langvarig
relation mellan kunden och Appspotr dar bada
parter &r vinnare. Kunden far en stor trygghet
och kan med hég exakthet férutsédga sina IT-
kostnader for appar. Appspotr far en regel-
bunden och férutsagbar intdkt med férutsag-
bara kostnader.

Appspotr erbjuder en kvalificerad programva-
ra till ett férhallandevis lagt pris och far en
mycket hoég lénsamhet nar kundvolymerna
Okar.

Affarsmodell fullserviceaffaren

Appspotr erbjuder ocksad mdjligheten for kun-
der att 6verlata hela produktionen och under-
hallet av sina appar till koncernens professio-
nella apputvecklingsteam i affarsomradet
Appspotr Studios.

Appspotr Studios &r experter inom low code
och kan snabbt och effektivt skapa skraddar-
sydda lésningar med fardigbyggda koncept
eller sdtta samman nya koncept genom att
kombinera existerande komponenter till nya
unika Iésningar. Detta skapar snabba proces-
ser och lagre pris fér kunden.
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Appspotr Studios saljer skrdddarsydda appar
och fardiga appkoncept som en tjanst (SaaS
affarsmodell) till slutkunder - s k app som en
tjénst.

Slutkunderna abonnerar pé sina appar genom
att betala aterkommande kvartals- eller arsav-
gifter till Appspotr Studios.

Ut6ver intékter frAn app som en tjanst erbju-
der Appspotr Studios aven tillaggstjanster
sdsom engangsavgifter for produktion av ap-
par samt |6pande abonnemangsintdkter for
aterkommande support, uppdateringar och
utbildning.

Appspotr Studios erbjuder kvalificerade app-
tjanster med kundunikt mervarde som ger hdg
marginal och Iénsamhet redan vid mindre
kundvolymer.

Relationen mellan Appspotr Studios och kun-
derna ar langvarig. Mojligheten att oka ge-
nomsnittlig intdkt per kund &r stor genom
aterkommande nyférsédljning av nya appar,
anpassningar, funktioner, integrationer, design
mm i apparna.

Affarsmodell aterforsaljaraffaren

Vid sidan av Appspotr Studios finns ocksa
anvandare i Appspotrs plattform som &r ex-
perter pa plattformen. Dessa kan bli utvalda
partners och agera som aterforséljare av
Appspotrs applicenser till interna eller externa
kunder.

Dessa séljer skraddarsydda appar och fardiga
appkoncept som en tjanst (SaaS affarsmodell)
till slutkunder.

Slutkunderna abonnerar pé sina appar genom
att betala aterkommande manads-, kvartals-
eller arsavgifter till dessa experter som sjalva
prissatter sin tjanst som en marginal ovanpa
kostnaden fér Appspotrs applicenser.

Ut6ver intékter frAn app som en tjanst erbju-
der man ofta aven tillaggstjanster sdsom en-
gangsavgifter for produktion av appar samt
I6pande abonnemangsintakter for aterkom-
mande support, uppdateringar och utbildning.

Dessa experter erbjuder kvalificerade app-
tjanster med kundunikt mervérde som ger hég
marginal och Iénsamhet redan vid mindre
kundvolymer.



Relationen mellan dessa experter och deras
kunder ar langvarig. Mgjligheten att 6ka ge-
nomsnittlig intdkt per kund &r stor genom
aterkommande nyforséaljning av nya appar,
anpassningar, funktioner, integrationer, design
mm i apparna.

Konkurrensfordelar

Jamfért med traditionell apputveckling med
programmerare erbjuder Appspotr ett snabba-
re och effektivare satt att utveckla och under-
hélla appar.

Appar kan utvecklas och levereras parallellt
for bade iOS, Android och PWA (Progressive
Web App) av personal utan programmerings-
kunskaper, s k citizen developers.

Méjligheten att kunna duplicera appar och
funktioner spar tid, multistdéd for saval native
appar som PWA férenklar, mojligheten att
skraddarsy appar utifrdn appanvandarens uni-
ka behov ifrdga om design, integrationer, fléde
och funktioner ger anvandaren i det narmaste
obegransade kreativa mdjligheter.

Plattformen ger en unik mdjlighet att koppla
skapade appar mot befintliga system och
skapa egen logik.

Automatiserad publicering och uppdatering av
appar spar tid och nédvéndiga uppdateringar
av appar nar systemuppdateringar av opera-
tivsystem hos iOS och Android lanseras med
jamna mellanrum, hanteras sémlost.

Plattformen stodjer bade PWA och iOS &
Android native appar och ger kunden mojlig-
het att hantera och f& kontroll 6ver alla organi-
sationens appar.

Jamfort med konkurrensen fran andra templa-
te-baserade apputvecklingplattformar, erbju-
der Appspotr idag en modernare och dppnare
plattform baserad pd ramverket React Native,
med en mycket hdgre flexibilitet i skapandet
av appar med avancerade verktyg och 16s-
ningar fér hantering av data, vyer, logik, integ-
rationer och mojligheten att hantera anvand-
arbehdrigheter i appar och plattformen for
olika malgrupper.

Branschen

Hur vi interagerar med datorer har férandrats
over tiden. Utvecklingen borjade med hélkort,
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passerade textbaserade terminaler och stan-
nade vid grafiska grénssnitt och mus med PC-
eran pa 80- och 90-talet. Sedan den férsta
Iphonen lanserades 2007 har dock appar pa
mobila enheter slagit ut allt annat. Appar &r
idag granssnittet for interaktion mot internet.
Det ar dér vi konsumerar mest skdrmtid dagli-
gen i var smartphone, mer tid &n i den mobila
webben. | den digitaliseringsvdg som just nu
pagar anpassar varje foretag och organisation
sig for att bli mer digital i sin service mot an-
stéllda, leverantdrer, kunder och konsumenter.

En del av denna digitalisering ar att efterfra-
gan pa appar och mobil webb/PWA fullstan-
digt exploderar hos féretag och organisatio-
ner. Utvecklingsplattformar som erbjuder méj-
ligheten for ménniskor utan programmerings-
kunskap att bygga appar ar enda sattet att
mota denna efterfrdgan. Resurserna for tradi-
tionell apputveckling récker inte till och ar fér
lAngsam, oflexibel och kostsam for att klara av
att mota efterfragan.

Den Okade efterfrdgan drivs ocks& av det
Okade behovet inom organisationer att strama
at, snabba upp och férenkla samarbeten mel-
lan IT och affarsteam inom olika affarsavdel-
ningar. IT-avdelningar vill ha kontroll men sam-
tidigt 6ppna upp mdjligheten fér innovation
och sjalvservice av apputveckling inom orga-
nisationens affarsenheter. Genom att demo-
kratisera apputvecklingen och tillhandahalla
appverktyg till personal utan programme-
ringskunskap som darigenom kan utveckla
appar for sin affarsenhets behov skapar stora
tidsvinster och far ner backloggen pa appar
hos IT. Samtidigt har IT kontroll att kunna ad-
ministrera organisationens alla appar fran en
plattform, och méjligheten att kunna ge réattig-
heter inom organisationen att snabbt omsétta
och omvandla affarsprocesser digitalt till ap-
par utan att tappa i sékerhet och interna ram-
verk.

P& samma satt som det finns ett enormt be-
hov inom stora organisationer av att kunna
producera fler appar finns samma efterfragan
hos mindre och medelstora féretag som inte
vill hantera sina appar sjalva. Man kdper hellre
appen som en tjanst av en extern expert. Har
ar det istallet appbyraer, konsultbyrder och
app-experter som tillhandahaller tjanster for
produktion, distribution, support, uppdate-
ringar, utveckling till dessa féretag. Med hjélp



av low-code plattformar kan dessa appexper-
ter leverera appar till sina kunder till en rimlig
kostnad, snabbt och flexibelt som ett konkur-
renskraftigt alternativ till traditionell apput-
veckling.

Marknadsstrategi

Appspotrs affarsmodell bygger pa& volym dar
antalet nya applicenser dkar genom att platt-
formen saljs med fardiga paket av forskotts-
betalda applicenser som ger kunden ratt att
bygga och publicera det antal appar som li-
censerna avser.

Forsaljningen sker i huvudsak pa tre sétt:

¢ Genom partnerfoérsaljning med partners som
distribuerar eller saljer applicenser till orga-
nisationer pa sin marknad eller i sin
branschvertikal.

* Genom direktforsaljning till organisationer
som levererar appar till sina kunder internt
eller externt.

* Genom integrationer och samarbeten med
systemleverantérer och digitala tjinsteleve-
rantérer som Sppnar upp kanaler mot sina
egna kunder.

Nya kunder och partners vdrvas genom en
kombination av uppsdkande férséljning fysiskt
och via telefon, online och marknadskommu-
nikation via e-post samt sociala medier.

Framtidsvision

Appspotrs vision ar en framtid dér vem som
helst, var som helst kan bygga en app.

Appspotrs mission ar att bli den frémsta platt-
formen foér low-code appar och géra hoégkvali-
titativ apputveckling tillganglig, prisvérd och
tekniskt hanterbar f6r vem som helst med en
idé.

Plattformen &r tillg&nglig globalt oberoende av
geografiska granser.

Produktbeskrivning

Appspotrs plattform har ett brett utbud av
funktioner som anpassats utifrAin marknadens
behov.

De olika funktionerna finns samlade i en och
samma plattform och &r alltsa fullstandigt in-
tegrerade. Data, vyer och logik fér appen ar
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separerade vilket exempelvis gor att data i en
app inte behéver uppdateras pd mer &n ett
stélle och samma data kan anvandas i flera

appar.

Flédet, strukturen och navigeringen i appen
kan skraddarsys genom att koppla ihop data,
vyer, logik i en visuell drag-and-drop miljé vil-
ket, enligt var vetskap, skapar marknadens
mest flexibla och snabba satt att utveckla
skraddarsydda appar pa.

Anvandarbehdrigheter kan sattas med olika
rattigheter, vilket skapar férdelen att man kan
ha appar dar olika anvandare kan se och géra
olika saker bade i appen och i plattformen.

Andra foérdelar ar att en kund kan erbjuda en
app med olika anvéndarupplevelser beroende
pa kund. En slutanvandare far efter inloggning
i appen ett utseende och funktioner som é&r
unikt fér den organisation som slutanvéndaren
tillhér. Darmed upplevs appen som unik och
skrédddarsydd.

Kunder kan komma &t administrationsgréns-
snittet for appen fran vilken PC- eller Mac-da-
tor som helst eller uppdatera appen direkt fran
appen i sin smartphone eller surfplatta. Ge-
nom sin adminbehdrighet har alla administra-
térer ett extra menyval i appen, dold fér 6vriga
anvandare, varifrdn de kan skicka push-noti-
ser, gbra uppdateringar i databaser, vyer etc.
Det &r ofta sa att olika appar internt pa ett fo-
retag har olika administratérer som skéter
uppdateringar i appen vid sidan av sina hu-
vudsakliga arbetsuppgifter. Appspotrs platt-
form underldttar arbetet avsevart for ett fore-
tag att uppdatera appar och kommunicera
med apparnas anvandare. Administrationen
av appen kan skdétas var som helst, oberoen-
de av plats.

Plattformen levereras med ett basutbud av
komponenter, logik och verktyg for integration
med externa datakéllor och REST-APl:er som
gar att konfigurera och skraddarsy for egna
behov. Vill kunden ha hjalp med att fa byggt
fler komponenter, logik eller kundspecifika
integrationer kan kunden bestélla dessa via
Appspotr och natverket av partners.



Nérmare produktbeskrivning

Plattformen innehaller en méngd olika funktio-
ner och verktyg som beskrivs ndrmare hér:

Patchwork (Visuell appbyggare), anvands
for att konfigurera hur hela appen ska fungera.
Olika vyer och logikblock kopplas samman
med varandra genom s k ”patches”. Dessa
patches mdjliggdr att konfigurera Input egen-
skaper (ta in data) och Output egenskaper
(visa upp data), skapa hela appens fléde,
sammanséttning och funktionalitet genom
visuell programmering i den kraftfulla visuella
appbyggaren aka "Patchwork”. Det &r ocksa
mdjligt att koppla ihop olika meny-, dataset-
vy- och logikblock genom ”patches” foér att
bestdmma appens egenskaper.

Datasets, lagra data i din app genom att an-
vanda datasets som kan uppdateras genom
appens logik. Du kan ocks& importera data
fran extern datakalla.

Integrationer, integrera snabbt och enkelt din
app byggd i plattformen med JSON, REST
APl:er.

State, mojliggor att ha skiftande innehéll i dina
vyer i appen fran logik som hénder i appen,
exempelvis validera ett formuléar, visa/dolj en
spinner nar nagonting annat laddas i appen,
uppdatera text eller filtrera en lista nar anvan-
daren skriver in text etc.

Storage, mdjliggér att lagra data till smartp-
hone/surfplattans minne. Detta &r anvandbart
om du behéver anvanda datan igen aven efter
att appen ar nedsténgd.

Variables, mdjliggér att lagra varden for att
anvandas senare. Detta ar anvandbart for att
kombinera data frén olika logikblock eller vyer.

Vyer, anvand fardigbyggda eller skraddarsyd-
da komponenter for att skapa appar som ar
just s enkla, anvandarvanliga eller komplexa
som du vill att de ska vara.

Logik, kombinera vilken logik du vill i den vi-
suella appbyggaren, genom att anvénda far-
digbyggda logikblock eller skrdddarsy dina
egna.

Appmallar (templates), satt ihop och bygg
dina egna appmallar som du kan &teranvanda
eller modifiera for att anvénda i dina framtida
app-projekt.
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Stilmallar, dndra look-and-feel i din apps vy
frén en plats.

Translations (Oversiattningar), mojliggor att
skapa och mappa synlig text (translation keys)
mellan olika sprak som st6djs i din app.

Languages (Sprak), mojliggoér att skapa
spraék och addera specifika s k language loca-
les.

Foérhandsgranskning, man kan hela tiden nér
man bygger p& appen titta pa resultatet i real-
tid via férhandsgranskningsvyn som kan I&g-
gas som ett eget fonster bredvid webbl&saren
pé skarmen. Dar ser du exakt hur appen ser ut
och fungerar efterhand som du bygger appen.

Media, spara alla dina filer som &r kopplade
till appen p& en och samma plats.

Native & PWA, bygg React Native appar for
iOS och Android samt Progressive Web Apps
(PWA) for mobilwebben.

Push, skicka direkta eller schemalagda push
notifieringar till alla app anvandare eller utval-
da grupper av anvandare.

Statistik, hall dig informerad och fa kontroll
med en Oversikt av relevant statistik 6ver dina
appars anvandande.

Administration, sétt roller pa alla administra-
térer som skall kunna géra andringar i dina
appar.

Behoérigheter, ett mycket kraftfullt behdrig-
hetssystem. Organisera dina appar i grupper,
organisationer och en top-level organisation.
Anvandare i systemet och i appar far access
till roller i grupper kopplade till appar och or-
ganisationer.

Publicering, distribuera din app till Apple och
Googles appbutiker, bade publika och fore-
tagsinterna, och publicera din PWA till web-
ben.

Versioner, bygg och ha en ny version av din
app med nya funktioner och forbattringar redo
att bli publicerad vid behov.

Partner plattform, partners far sin egen part-
nermiljé av plattformen dar de fritt kan distri-
buera applicenser till s& manga organisationer
som dom &nskar under sitt eget varumarke.



Ekonomisk oversikt koncernen

2023 2022 2022
3M 3M 12M

Alla belopp i TSEK (jam-mar) (jan-mar) (Jan-dec)
Nettoomséttning 2 348 1963 7872
EBITDA -3 926 -5 793 -19 768
Periodens resultat -5 358 -7 161 -25 350
Resultat per aktie -2,74 -3,74 -12,97
Resultat per aktie fére samman-
laggning -0,03 -0,04 -0,13
Antal aktier
(i tusental) 1954 191 422 1954
Genomshnittligt antal aktier
(i tusental) 1954 191 422 81 360

Antalet aktier
Pa balansdagen uppgick antalet aktier till 1 954 369 stycken.

Finansiell stéallning
Likvida medel uppgick vid periodens utgang till 3 728 TSEK (IB 8 743 TSEK). Soliditeten var 53,4 %
(IB 65,6 %).
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Resultatrakning - koncernen

1 jan-31 mar 1 jan-31 mar 1 jan-31 dec
2023 2022 2022
Alla belopp i TSEK 3M 3M 12M
Rorelsens intakter
Nettoomséttning 2348 1963 7872
Ovriga rérelseintakter 0 15 15
Summa intékter 2 348 1978 7 887
Rorelsens kostnader
Ravaror och férnédenheter -424 -371 -1 516
Ovriga externa kostnader -1817 -3 684 -10178
Personalkostnader -4 033 -3 675 -15 901
Av- och nedskrivningar -1 408 -1 368 -5 574
Ovriga rérelsekostnader 0 -4 -60
Summa kostnader -7 682 -9 139 -33 229
Rorelseresultat -5 334 -7 161 -25 342
Finansiella poster -24 0 -8
Resultat efter finansiella poster -5 358 -7 161 -25 350
Skatt pa periodens resultat 0 0 0
Periodens resultat -5 358 -7 161 -25 350
Resultat per aktie, raknat pa resultatet hanforligt till Appspotr AB:s aktiedgare
under aret (uttrvckt i kr ner aktie)
Resultat SEK per aktie -2,74 -3,74 -12,97
Resultat SEK per aktie fore samman-
laggning -0,03 -0,04 -0,13
Antal aktier pa balansdagen 1954 369 191 421 886 1954 369
Genomsnittligt antal aktier pa balans-
dagen 1954 369 191 421 886 81 360 424
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Balansrakning - koncernen

Alla belopp i TSEK 2023-03-31 2022-03-31 2022-12-31
TILLGANGAR
Anlaggningstillgdngar
Immateriella anlaggningstillgangar 4 626 10 048 5991
Materiella anlaggningstillgangar 614 255 589
Ovriga finansiella tillgangar 126 126 135
Summa anléaggningstillgangar 5 366 10 429 6715
Omsittningstillgangar
Kundfodringar 1590 1071 1323
Ovriga fodringar 81 599 457
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 924 901 673
Summa omsattningstillgangar 2 595 2 571 2453
Likvida medel *3 728 22 955 8743
Summa omsattningstillgangar 6 323 25 526 11196
SUMMA TILLGANGAR 11 689 35 955 17 911
*Appspotr AB innehar utéver befintliga likvida medel &ven en tillganglig checkkredit om 1 MSEK.
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Balansrakning - koncernen, forts

Alla belopp i TSEK 2023-03-31 2022-03-31 2022-12-31
EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital 6 239 29 376 11 751
Summa eget kapital 6 239 29 376 11 751
Langfristiga skulder

Langfristiga lan 667 0 917
Ovriga langfristiga skulder 0 0 0
Summa langfristiga skulder 667 0 917
Kortfristiga skulder

Leverantérsskulder 515 806 586
Kortfristiga lan 1 000 0 1000
Ovriga kortfristiga skulder 470 1830 1027
Upplupna kostnader och férutbetalda intak- 2798 3943 2630
Summa kortfristiga skulder 4783 6 579 5243
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 11 689 35 955 17 911
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Koncernens forandring i eget kapital

Aktiekapital Ej registrerat Bvrigt tillskjutet Andra Balanserat Summa
aktiekapital kapital reserver resultat

Alla belopp i TSEK
Summa transaktioner med innehavare
utan bestdmmande inflytande 0 0 0 0 0
Ingdende eget kapital 2020-01-01 10 400 76 124 0 -80 129 6 395
Nyemission 13 867 10 666 24 533
Kvittningsemission 309 1083 1392
Periodens resultat jan-dec 2020 -18 541 -18 541
Utgdende eget kapital 2020-12-31 24 267 309 87 873 0 -98 669 13 780
Ingéende eget kapital 2021-01-01 24 267 309 87873 0 -98 669 13 780
Nyemission 14 017 -309 38 372 52 080
Periodens resultat jan - dec 2021 -29 323 -29 323
Utgdende eget kapital 2021-12-31 38 284 - 126 245 0 -127 992 36 537
Ingdende eget kapital 2022-01-01 38 284 - 126 245 0 -127 992 36 537
*Minskning av aktiekapital -28 713 28713 0
Kvittningsemissioner 201 363 564
Periodens resultat jan - mar 2022 -7 161 -7 161
Periodens resultat apr - dec 2022 -18 189 -18 189
Utgaende eget kapital 2022-12-31 9772 - 126 607 -124 628 11 751
Ingdende eget kapital 2023-01-01 9772 - 126 607 -124 628 11 751
Periodens resultat jan-mar 2023 -154 -5 358 -5512
Utgaende eget kapital 2023-03-31 9772 - 126 453 -129 986 6 239

*Bolaget har efter drsstdmmobeslut 2022-05-25 genomfért en minskning av aktiekapitalet fér avséttning till fritt eget kapital.
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Kassaflodesanalys - koncernen

1 jan-31 mar 1 jan-31 mar 1 jan-31 dec
2023 2022 2022
Alla belopp i TSEK 3M 3M 12M
Den I6pande verksamheten
Rorelseresultat -5 334 -7 161 -25 342
Justeringar for poster som inte ingér i kassaflodet 1408 1368 5574
Erlagd réanta -24 0 -8
Betald skatt 0 0 0
Kassaflode fran den I6pande verksamheten fore férand-
ring av rérelsekapital -3950 -5793 -19 776
Minskning(+)/Okning(-) av &vriga fordringar -142 274 392
Minskning(-)/Okning(+) av 6vriga kortfristiga skulder -460 -1 561 -2 897
Kassaflode fran den I6pande verksamheten -4 552 -7 080 -22 281
Investeringsverksamheten
Forvarv av materiella och immateriella tillgangar -68 -228 -711
Investering i finansiella anlaggningstillgadngar 9 0 -9
Kassaflode fran investeringsverksamheten -59 -228 -720
Finansieringsverksamheten
Forandring réntebarande skulder (6kning+) -250 0 917
Kvittningsemission -154 0 564
Kassaflode fran finansieringsverksamheten -404 0 1481
Foérandring likvida medel -5015 -7 308 -21 520
Likvida medel vid periodens bdrjan 8743 30 263 30 263
Likvida medel vid periodens slut 3728 22 955 8743
appspotr.com 15



Resultatrakning - moderbolaget

1 jan-31 mar 1 jan-31 mar 1 jan-31 dec
2023 2022 2022
Alla belopp i TSEK 3M 3M 12M
Rorelsens intdkter
Nettoomsattning 2 348 36 7872
Ovriga rérelseintékter 0 15 15
Summa intakter 2 348 51 7 887
Rorelsens kostnader
Ravaror och férnédenheter -439 -371 -1516
Ovriga externa kostnader -2752 -3 424 -11135
Personalkostnader -3215 -2 083 -12 957
Av- och nedskrivningar -1224 -3 -4 866
Ovriga rérelsekostnader 0 -39 -60
Summa kostnader -7 630 -5 920 -30 534
Rorelseresultat -5 282 -5 869 -22 647
Finansnetto -24 0 -8
-24 0 -8
Resultat efter finansiella poster -5 306 -5 869 -22 655
Koncernbidrag 0 0 0
Skatt pa periodens resultat 0 0 0
Periodens resultat -5 306 -5 869 -22 655
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Balansrakning - moderbolaget

Alla belopp i TSEK 2023-03-31 2022-03-31 2022-12-31
TILLGANGAR

Anlaggningstillgdngar

Immateriella anlaggningstillgangar 2 426 0 3 641
Materiella anlaggningstillgangar 33 42 35
Aktier i koncernféretag 3000 28 319 3 000
Andra langfristiga fordringar 97 77 106
Summa anléaggningstillgangar 5 556 28 438 6 782
Omsittningstillgadngar

Kundfordringar 1590 0 1323
Fordringar hos koncernforetag 2789 634 2777
Ovriga fodringar 82 611 456
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 872 679 662
Summa omsattningstillgangar 5 333 1924 5218
Likvida medel 3493 20 319 8 590
Summa omsattningstillgangar 8 826 22 243 13 808
SUMMA TILLGANGAR 14 382 50 681 20 590
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Balansrakning - moderbolaget, forts

Alla belopp i TSEK 2023-03-31 2022-03-31 2022-12-31
EGET KAPITAL OCH SKULDER
Eget kapital
Bundet eget kapital 9772 38 284 9772
Fritt eget kapital -763 8972 4 697
Summa eget kapital 9 009 47 256 14 469
Langfristiga skulder
Langfristiga lan 667 0 917
Ovriga langfristiga skulder 0 0 0
Summa langfristiga skulder 667 0 917
Kortfristiga skulder
Leverantdrsskulder 515 714 586
Skatteskulder 74 125 185
Ovriga kortfristiga skulder 1325 1089 1 841
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 2792 1497 2 592
Summa kortfristiga skulder 4 706 3425 5204
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 14 382 50 681 20 590
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Moderbolagets forandring i eget kapital

Aktiekapital Ej registrerat Reservfond Bver- Balanserat Summa
aktiekapital kursfond resultat
Alla belopp i TSEK
Ingéende eget kapital 2020-01-01 10 400 0 75 931 -72 858 13474
Periodens resultat jan - dec 2020 -14 944 -14 944
Nyemission 13 867 10 666 24 533
Kvittningsemission 309 1083 1392
Koncernbidrag 1400 1400
Utgdende eget kapital 2020-12-31 24 267 309 0 87 680 -86 402 25 855
Ingdende eget kapital 2021-01-01 24 267 309 0 87 680 -86 402 25 855
Periodens resultat jan - dec 2021 -25 228 -25 228
Nyemission 14 017 -309 38 307 52015
Koncernbidrag 900 900
Fusionsresultat -417 -417
Utgdende eget kapital 2021-12-31 38 284 0 0 125 987 -111 147 53 125
Ingéende eget kapital 2022-01-01 38 284 0 0 125 987 -111 147 53 125
Periodens resultat jan - mar 2022 5869 5869
Periodens resultat apr - dec 2022 -16 786 -16 786
*Minskning av aktiekapital -28713 28713 0
Kvittningsemissioner 201 265 466
-16 467 -16 467
Fusionsresultat
Utgdende eget kapital 2022-12-31 9772 0 0 126 252 -121 556 14 469
Ingédende eget kapital 2023-01-01 9772 0 0 126 252 -121 556 14 469
Periodens resultat jan-mar 2023 -154 -5 306 -5 460
Utgaende eget kapital 2023-03-31 9772 0 0 126 098 -126 862 9 009
*Bolaget har efter drsstdmmobeslut 2022-05-25 genomfért en minskning av aktiekapitalet fér avséttning till fritt eget kapital.
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Kassaflodesanalys - moderbolaget

1 jan-31 mar 1 jan-31 mar 1 jan-31 dec
2023 2022 2022
Alla belopp i TSEK 3M 3M 12Mm
Den I6pande verksamheten
Rorelseresultat -5 282 -5 869 -22 647
Justeringar for poster som inte ingér i kassaflodet 1224 3 4 866
Erlagd rénta -24 0 -8
Kassaflode fran den I6pande verksamheten fore fordndring av
rorelsekapital -4 082 -5 866 -17 789
Minskning(+)/Okning(-) av évriga fordringar -115 -364 -3 658
Minskning(-)/Okning(+) av 6vriga kortfristiga skulder -498 -1279 500
Kassaflode fran den I6pande verksamheten -4 695 -7 509 -20 947
Investeringsverksamheten
Investeringar i finansiella anlaggningstillgangar 9 0 -29
Investeringar i materiella anlaggningstillgangar -7 -43 312
Kassaflode fran investeringsverksamheten 2 -43 283
Finansieringsverksamheten
Kvittningsemission -154 0 466
Férandring réantebarande skulder -250 0 917
Kassaflode fran finansieringsverksamheten -404 0 1383
Férandring likvida medel -5 097 -7 552 -19 281
Likvida medel vid periodens bdérjan 8 590 27 871 27 871
Likvida medel vid periodens slut 3493 20 319 8 590
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Ovrig information

Finansiell kalender

* Delarsrapporten for Q1 2023, perioden januari-mars, publiceras den 20 april 2023

* Delarsrapporten fér Q2 2023, perioden april-juni, publiceras den 25 augusti 2023

* Delarsrapporten fér Q3 2023, perioden juli-september, publiceras den 20 oktober 2023

* Bokslutskommuniké for helaret 2023 och perioden okt-dec, publiceras den 22 januari 2024

Agardata
Antalet aktier vid periodens slut, den 31:e mars, uppgick till 1 954 369 stycken.

De 10 stérsta agarna per 2023-03-31.

Namn Antal Andel, %
Avanza Pension 406 005 20,77
Northern Capsek Ventures AB 140 484 7,19
Nordnet Pensionsférsakring AB 68 679 3,51
Handelsbanken Liv Férsakringsaktiebolag 57 190 2,93
Swedbank Férsékring 51374 2,63
Joel Hervén 44 064 2,25
Spencer Ventures AB 40 150 2,05
Sid Holding AB 33825 1,73
Alandsbanken 33 420 1,71
Henrik Jonsson 28 975 1,48
Ovriga aktieagare 1 050 203 53,75
Totalt 1 954 369 100,00

Risker och osakerhetsfaktorer

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden som ar framatblickande. Faktiska framtida resultat
kan skilja sig vasentligt frin de forutsedda. Faktorer som kan paverka bolagets resultat utgors av
bland annat den generella marknadsutvecklingen for appar, konkurrenssituationen, effekten av eko-
nomiska omsténdigheter, teknisk utveckling, valutakurs- och rantefluktuationer samt politiska risker.

Redovisningsprincip

Appspotr AB tillampar BFNAR 2012:1 Arsredovisning och koncernredovisning (K3).
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Certified Adviser och likviditetsgarant

Mangold Fondkommission AB

Tel: 08-503 015 50

Granskningsrapport

Den hér rapporten har inte granskats av bolagets revisor.
Goteborg den 20 april 2023

Appspotr AB (publ)

Peter Wendel Emelie Renholm
Styrelseordférande Styrelseledamot
Bobby Spencer

Styrelseledamot

appspotr.com

Hanna Konyi
Styrelseledamot
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