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Bolaget i sammandrag

Plattformen

Appspotr &r en plattform for att bygga native appar for iOS och Android. Icke-kodare och kreattrer
kan valja moduler i plattformens marknadsplats, fylla appen med innehall och designa appens
utseende, meny, ikon och startskérm via ett kraftfullt CMS (Content Management System). Under
hela processen kan appen férhandsgranskas. Nar appen ar klar kan den via plattformen publiceras
till Apple App Store och Google Play. Efter att appen ar publicerad &r det enkelt att nar som helst ga
in i plattformen och gdéra uppdateringar till sin app, byta moduler, &ndra design eller skicka push-
notifieringar utan att behdva publicera appen igen. Anvandaren behdéver inte géra ndgonting nar
operativsystem foér iOS och Android uppgraderas; Appspotr skoter allt detta i bakgrunden sé att
publicerade appar alltid stodjer de senaste OS-uppdateringarna fran Apple och Google.

Kodare kan via utvecklarportalen bygga moduler, till exempel integrationer med olika affarssystem
eller specifika funktioner, som sedan blir tillgangliga fér icke-kodare via marknadsplatsen.
Utvecklarportalens SDK (Software Developer Kit) bygger pa React Native — ett open source-ramverk
for att bygga appar som bland annat Facebook star bakom.

Affarsmodellen

Appspotrs affdrsmodell ar Software as a Service (SaaS) eller kanske mer specifikt App as a Service.
Det innebéar att appégare betalar per manad eller ar s& lange appen anvénds. Anvands moduler fran
tredjeparts-utvecklare tar Appspotr en andel av den betalningen, enligt samma princip som Apple
och Google tillampar i sina app butiker.

Marknadssatsningar och strategi

En av bolagets prioriterade satsningar sker i Asien dar samarbetspartnern Novel Unicorn anvander
sitt kontaktndt och sina kunskaper inom appekonomin i Asien och framfér allt Kina, for att skapa
affarsmajligheter i utbyte mot dgande i Appspotr AB. Avtalet &r strukturerat runt fem milstolpar dar
de tva forsta ar avsedda att skapa férutsattningar for att na forsaljningsmal som ar specificerade i de
tre sista. For mer information om avtalet se pressmeddelandet ”"Appspotr inleder satsning pa den
asiatiska marknaden” fran 29 maj 2017.

Utover Asien satsar Appspotr pa samarbeten med alla typer av aktérer runt om i varlden som vill
anvanda den nydppnade utvecklarportalen fér att bygga moduler mot olika skalningsbara branscher
och tillampningsomraden.

Appspotrs strategi &r att nd betalande kunder dels via sin onlinetjanst pa www.appspotr.com men
ocksa via kontrakterade partners kunder. Hittills har SaaS-tjanster visat sig vara en bra
kompletterande partner med tillgang till marknad, kunder och resurser som ger Appspotr en stdrre
rackvidd ut pd marknaden. Dessa SaaS-bolag har redan kunder som kan erbjudas ett mervarde
genom kundspecifika appar kopplade till SaaS-bolagets befintliga tjanster. Nar dessa leverantdrer
konverterar sina kunder till dessa appar far Appspotr dels in betalande kunder och dels nya moduler
till marknadsplatsen som i sin tur kommer att locka fler kunder till plattformen.

Malgrupper av kunder

Den viktigaste méalgruppen av kunder ar kreatorer; kreativa personer som arbetar med
kommunikation, design, web och sociala medier pa sin arbetsplats och som &r vana att anvanda
webbpubliceringsverktyg och sociala medier-plattformar. Denna kategori av anvandare kanner igen
sig i Appspotr och kan hantera verktyget utan ndgon utbildning. De arbetar typiskt som frilansare
eller som anstéllda pa byréer eller som anstéllda pa foretag eller organisationer med kreativitet och
kommunikation.

Kategorin kreattrer bygger appar for sitt eget eller sina kunders behov. Vilken typ av appar som
byggs &r varierande. Det kan vara appar dar kreatéren fatt ett uppdrag att leverera en app dér man
vill informera, kommunicera, hantera olika typer av transaktioner som bokningar, bestéliningar och
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kop eller integrera med olika affars- och rapporteringssystem. | Appspotr kan appar skraddarsys
efter de behov som finns och sedan uppdatera appen med mer funktionalitet efterhand som
behoven andras.

Kreatoren valjer Appspotr for att han/hon pa sin arbetsplats behover ett verktyg for att bygga appar
och dar Appspotr har fa begréansningar i att designa en app och for att verktyget pdminner om de
verktyg han/hon &r van att arbeta i fér webbproduktion.

En annan malgrupp &r féretagen, organisationerna och féreningarna i sig sjélva som idag vill, men
inte har resurserna, att utveckla en egen app. Det kan till exempel vara en fine dining-restaurang
med frekventa stamgaster som vill ha utékad service, ett dagis som vill utéka dialogen till
foraldrarna, artister med kdpstarka superfans som soker exklusivitet, fédreningar som vill 6ka sina
sponsorintdkter med en ny kanal, event med informationssdkande bestkare och sé vidare.

Idag anvénder sig dessa av en eller flera plattformstjanster fér sin kommunikation. Det kan vara
Facebook for annonsering och kommunikation mot konsumenter, specialiserade branschportaler pa
webben eller i appar, eller Slack fér internkommunikation pa arbetsplatsen. Dessa l6sningar &r
synonyma med att det egna varumaérket hanteras under ndgon annans varumarkesprofil. Istéllet vill
de nu satsa pa att ta kontroll Over sitt eget varuméarke, sin egen affar och bygga en digital narvaro pa
sina egna villkor och till en rimlig kostnad genom en egen app.

Foretag, organisationer och féreningar hittar och valjer Appspotr, men har ofta inte sjalva tid eller
kunskap om att anvénda verktyget. D& har de ofta nagon kreator i sitt natverk som de ger uppdraget
att bygga appen at dem i Appspotr.

Investment

App update Mobile OS updates

Traditional approach

App launch
Cost

Time >

Bilden ovan visar att man, genom att anvanda en plattform som erbjuder App as a Service, har en kand framtida kostnad for
sin app, istéllet for en osaker variabel kostnad som traditionell apputveckling innebar.
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Vasentliga handelser for det tredje kvartalet (nov-
jan)

+ Appspotr Asia inledde ett pilotprojekt med Mishu Technologies dotterbolag iRegister om appar fér
restauranger. iRegister ersatter Appspotr Asia med 3,6 MSEK fér pilotprojektet.

 Appspotr Asia tecknade ett samforstandsavtal med Henan Yuxin Communication Technology, som
utvecklar och saljer en SaaS-tjanst for forskolor. Bolagen ska titta pa hur bolagens teknik kan
goras kompatibel for framtida gemensamma satsningar. Efter periodens utgang skrevs ett avtal om
ett pilotprojekt (se nedan).

« Apple uppdaterade riktlinjerna foér publicering till App Store sa att det nu aterigen &r fritt fram att
publicera appar byggda i tjanster som Appspotr.

+ Omséttningen for det tredje kvartalet uppgick till 58 TSEK (35)
- Resultatet for kvartalet hamnade pa -4 419 TSEK (-7 531)

+ Resultat per aktie for kvartalet blev -0,37 SEK (-0,79)

Vasentliga handelser efter periodens utgang

. Appspotr rekryterade i borjan av februari Christina Berntsson i rollen som produktchef.
Christina kommer narmast fran Benify dar hon var global produktchef och under 10 ar var med
och byggde upp en produkt med miljontalet anvéndare i éver 30 lander.

. Enligt tidsplanen som sattes i samband med Appspotrs notering pa Aktietorget i slutet av 2016,
lanserades utvecklarportalen i bérjan av februari. Inledningsvis kommer utvecklare att f& anstka
for att fa tillgang till portalen. Under aret kommer portalen att dppnas upp och fler funktioner
adderas.

» Tillsammans med en svensk restaurangkund bérjade Appspotr i mitten av februari att utveckla
stdd for spel i plattformen.

«  Sedan mitten av februari har bolaget tillgang till att anvanda Alipays betalningsldsning i
plattformen for Kina, och ddrmed uppnaddes den forsta milstolpen i samarbetsavtalet mellan
Novel Unicorn och Appspotr. Alipay &r en av Kinas ledande mobila betalningslésningar med 520
miljoner anvandare.

* | och med att milstolpen uppfylldes har processen pabdrjats att tilldela Novel Unicorn
teckningsoptioner motsvarande 3,55 procent av kapitalet i Appspotr samtidigt som Appspotrs
agande i Appspotr Asia kommer att 6ka fran 30 till 39,5 procent.

* |slutet av februari meddelade Appspotr att slutférhandling om ytterligare samarbetsavtal som
ligger till grund fér den andra milstolpen pagar. Styrelsen utvarderar nu dessa avtal avseende
uppfylinad av kriterierna av denna milstolpen vilket berdknas vara klart senast den 31 mars.

* I mars skrev Appspotr avtal om ett pilotprojekt kring férskoleappar med Henan Yuxin
Communication Technology. | en marknadsuppdatering som finns bifogad i sin helhet i appendix
1 i den hér rapporten ges mer detaljer kring detta och andra avtal som ar under férhandling.
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VD har ordet

Tempot i Appspotr fortsatter att vara hogt.
Under perioden har vi tecknat ett slutgiltigt
avtal med iRegister om ett pilotprojekt for
appar till restauranger och vi ar i
slutférhandling med vytterligare potentiella
partners om samarbeten. En utférlig
beskrivning, som jag foreslar att du laser
innan du laser resten av det har vd-ordet,
finns i marknadsuppdateringen som vi
publicerade den 12 mars och som &r med
som bilaga i appendix 1 i den héar rapporten.

Att vi pa cirka sex manader har arbetat fram
avtal med dessa partners, som tillsammans
representerar en potentiell marknad pa totalt
500 000 kunder fér Appspotr, &r jag valdigt
ndjd med.

Né&r vi gick in Asien, gjorde vi det med tron att
vi skulle skriva avtal med for oss i Sverige
kdnda varumarken. L&ngs vagen har vi
tillsammans med Novel Unicorn dock méarkt
att det basta har varit att séka oss till partners
som redan idag ar appbaserade, och dar bade
bolaget och deras kunder &r mogna
appanvandare. iRegister, Mishu, Yuxin och EZ
Cloud ar saklart helt okdnda varuméarken for
oss svenskar, men dessa bolag har redan
stora mangder kunder och de skulle alla ha
varit miljardvarderade bolag om de varit
baserade i Europa. Det ar imponerande vilket
natverk Novel Unicorn har inom den kinesiska
SaaS-industirn och de case som de hittills har
levererat. Vi ser nu fram emot att de foérsta
projekten hos Appspotr Asia och Novel
Unicorn bdrjar leverera appar och att fa in
ytterligare partneravtal fran Novel Unicorn.

Det vi erbjuder vara partners &r att genom
appar tillféra varde till sina existerande
tjanster, eller, som i fallet med
restaurangapparna, skapa helt nya tjanster
baserade pa skraddarsydda appar.

Det vi gor med var plattform ar nytt. | ar ar det
11 &r sedan Apple lanserade sin forsta iPhone
och drog igdng det som har blivit
appekonomin. Appar har hittills varit
reserverat for dem med stora budgetar och
planer pa att locka hundratusentals eller
miljontals anvandare. Med plattformar som
Appspotr férdndras ekonomin for
approduktion i grunden. Nér icke-kodare kan
skraddarsy appar med hjalp av fardigbyggda
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moduler, 6ppnas mdjligheter att med mindre
budget ta fram professionella appar for féarre
anvandare. Med det Oppnas appekonomin
upp fér verksamheter som hittills har tvingats
std utanfor.

Efter perioden tog vi ett stort steg mot att
forverkliga var vision om att bli ett Wordpress
for appar nar vi lanserade var efterfrdgade
utvecklarportal. Med ett SDK baserat pa open
source-ramverket React Native kommer
utvecklare kunna bygga moduler och l&gga
upp dem till férséljning i var marknadsplats.
Darmed har vi slutit vart ekosystem kring
plattformsaffarsmodellen. Dar icke-kodare
kommer kunna mixa och matcha moduler till
unika appar i mangder av branscher och
tilampningsomraden.

Idag kan utvecklare ansdka om att fa tillgang
till portalen men under aret kommer portalen
att 6ppnas upp mer och mer, samtidigt som
ytterligare funktionalitet laggs till. Det innebar
att mdjligheterna att bygga helt unika och
individualiserade appar 6kar.

Med bade utvecklarportal och marknadsplats
har Vi ekosystemet for
plattformsaffarsmodellen p& plats. Och
tillsammans med nuvarande och framtida
strategiska partner kan ett effektivt
marknadsintrade och expansion pabdrjas. Nu
gar vi fran vision till handling i att bli for
apputveckling vad Wordpress ar for
webbutveckling.

Patric Bottne
VD AppSpotr AB



Produktuppdateringar

Utvecklarportalen lanserades enligt tidsplan i bérjan av februari, efter periodens utgang. Utvecklarna
far i nulaget ansoka om tillgang till portalen och langre fram kommer portalen 6ppnas upp for fler och
fler kvalificerade utvecklare. Nar portalen ar helt komplett kommer det vara méjligt att, med dess
SDK som &r baserat p& open source ramverket React Native, bygga moduler med egen
datahantering och sedan erbjuda dem till férséljning i marknadsplatsen.

De anpassningar som kravts for att efterleva Apples riktlinjer & genomférda, bland annat nedan
namnda férhandsgranskningsvy samt mojlighet till 6kad individualisering av appar genom React
Native-modulen.

Efter perioden, i februari, inledde Appspotr tillsammans med en restaurangkund, utveckling av stéd
for spel, som har varit en efterfragad funktion. Det blir spel av enklare karaktar som kan skapa
engagemang i appen.

Utdkat sortiment av fonter och fler funktioner inom push har lanserats; detta férbéttrar och
diversifierar apparna och skapar fler kreativa méjligheter for kreatérerna. Icke kodarna, kreatérerna,
kan nu dven i CMS-verktyget se en vy for férhandsgranskning for att enkelt félja utvecklingen av
appen medan de skapar den i Appspotr. Prissattning av skapade appar pa Apple App Store och
Google Play ar nu aven mojligt.

Oversittning av CMS-verktyget till kinesiska &r klart. Driftsattning av systemet i Kina sker i samband
med att projekten i Kina nu sjosatts.
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Summering och framatblick

De tva stora projekten for bolaget just nu &r introduktionen i Kina och var nylanserade
utvecklarportal.

Kina

Under och efter perioden har arbetet med att skapa férutsattningar fér att Appspotr Asia och Novel
Unicorn ska né forséljningsmalen i Kina resulterat i att pilotavtal har tecknats med tva strategiska
partners, iRegister och Yuxin, enligt Novel Unicorns milstolpe 2. Aven en betalningslésning fran
Alipay finns nu tillgénglig, enligt Novel Unicorns milstolpe 1. Strukturen ar nu pd plats for att tekniskt
och marknadsmassigt bdrja arbeta med forséljning och leverans i Kina.

Ytterligare avtal med strategiska partners ar under slutférhandling och ska utvarderas av styrelsen.
Tillsammans har dessa partners 500 000 kunder, vilket utgdr en potentiell marknad fér Appspotr. For
utférligare beskrivningar, se marknadsuppdateringen som publicerades den 12 mars som finns
bifogad som appendix 1.

Utvecklarportal

Under andra kvartalet férverkligas visionen om att bli ett Wordpress fér appar genom lanseringen av
den efterfragade utvecklarportalen. Med ett SDK baserat pa open source-ramverket React Native
sluts ett ekosystem kring plattformsaffarsmodellen.

Det innebér att majligheterna att bygga helt individualiserade och unika appar 6kar. Utvalda
utvecklare och byrder kommer att f& mojlighet att bygga moduler till Appspotrs marknadsplats och
till enskilda kunder. Marknadsplatsen kommer frdn och med denna tidpunkt vara under aktiv tillvaxt i
sitt utbud. Appspotr tar nu det riktiga klivet framat dar kreatorer kan bestélla nya moduler och
utvecklare samt strategiska partners far mojligheten att bygga dem och tjana pengar pé appar via
Appspotr.

Tillsammans med nuvarande och framtida strategiska partner samt en komplett produkt, kan ett
effektivt marknadsintrade och expansion pabdrijas.
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Ekonomisk oversikt

2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017
Alla belopp i SEK Q3 (nov-jan) Q3 (nov-jan)  9M (maj-jan)  9M (maj-jan)
Nettoomséattning 57 529 35119 178 020 63 740
Periodens resultat -4 418 852 -7530970 -11637043  -13925274
Resultat per aktie -0,37 -0,79 -0,98 -1,47
Alla belopp i SEK 2018-01-31 2017-01-31 2017-04-30
Balansomslutning 12 855 140 13 747 240 9475 545
Eget kapital 10 951 486 12121 575 7620 978
Eget kapital/aktie 0,92 1,28 0,80
Antal aktier 11839 789 9 489 050 9 489 050

Totalt finns det 4 970 969 teckningsoptioner som péa balansdagen holls av Appspotr i dotterbolaget
ATPR Warrants AB i avvaktan pa att ytterligare milstolpar i avtalen med Novel Unicorn och Icantel

uppnas.

Finansiell stillning
Likvida medel uppgick vid periodens utgang till 6 224 TSEK (11 916). Soliditeten var 85 % (88).

Under niomanadersperioden har det utférts tva emissioner. En riktad emission till Novel Unicorn pa 5
MSEK och en foretradesemission pa 10 MSEK.

Den riktade emissionen pa 5 MSEK registrerades hos Bolagsverket under det forsta kvartalet. Under
det andra kvartalet anvéndes dessa 5 MSEK fér att, som det var avtalat, finansiera upp Appspotr
Asia via ett aktiedgartillskott. | balansrakningen syns detta som andelar i koncernféretag och i
kassaflddesanalysen som forvarv av finansiella tillgangar.

Foretradesemission pa 10 MSEK registrerades under det andra kvartalet och syns i redovisningen pa
sedvanligt vis.

I marknadsuppdateringen som publicerades den 12 mars, och som finns bifogad i sin helhet i
appendix 1, gav ordférande Peter Wendel féljande kommentar:

"Gaéllande likviditeten i de bada bolagen har Appspotr Asia Ltd har fortsatt en god likviditet och méalet
ar att man skall klara av att bygga upp de férsaljningsmal som satts upp pa befintlig kassa. Appspotr
AB &r pa sikt beroende av intékter fran forséljningen i Asien och om det blir férseningar i tidsplanen
kan bolaget behdva stérka upp sin kassa. Arbete med atgarder for att sékerstélla detta pagar i
styrelsen.”
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Ovrig information

Finansiell kalender
Appspotr har ett brutet rakenskapsar som borjar forsta maj och slutar sista april.

Delarsrapporten for Q4 2017/2018, perioden feb-apr, publiceras den 20 juni.
Delarsrapporten fér Q1 2018/2019, perioden maj-juli, publiceras den 20 september.

Datum for publicering av arsredovisning och for arsstimma kommer att aviseras senast i samband
med delarsrapporten fér Q4 2017/2018.

Agardata

Appspotr har ca 1 440 aktiedgare. Nedan ar de 10 stdrsta dgarna per 2018-01-31.
Namn Innehav, %
Almi Invest Véstsverige AB 12,1
Ekapaif 8,2
Starbright 7,4
Nordnet Pensionsférsakring AB 6,8
Novel Unicorn 6,5
Forsakringsaktiebolaget Avanza Pension 5,4
Benolin Holding AB 3,7
Liss&ker Consulting AB 3,6
Patric Bottne 3,5
Transforma Invest Aktiebolag 2,0
Ovriga, ca 1 430 st 40,9

Risker och osdakerhetsfaktorer

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden som ar framatblickande. Faktiska framtida resultat
kan skilja sig vasentligt fran de férutsedda. Faktorer som kan paverka bolagets resultat utgors av
bland annat den generella marknadsutvecklingen fér appar, konkurrenssituationen, effekten av
ekonomiska omsténdigheter, teknisk utveckling, valutakurs- och rantefluktuationer samt politiska
risker.

Granskningsrapport
Den hér rapporten har inte granskats av bolagets revisor.

Goteborg den 20 mars 2018
Appspotr AB (publ)

Peter Wendel Anders Moberg Lissaker Hans Boérjesson
Styrelseordférande Styrelseledamot Styrelseledamot
Christian Bjérkman Michael Bergman

Styrelseledamot Styrelseledamot
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Resultatrakning

2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017
Alla belopp i SEK Q3 (nov-jan) Q3 (nov-jan) 9M (maj-jan) 9M (maj-jan)
Nettoomséttning 57 529 35119 178 020 63 740
Ovriga rérelseintékter 56 971 56 971
Summa intékter 57 529 92 090 178 020 120 711
Ravaror och férnédenheter -1512 643 -2 336 371 -2 780 345 -3 755 793
Ovriga externa kostnader -939 551 -4 080 436 -3 684 476 -7 407 577
Personalkostnader -1 896 106 -1 085513 -4 967 021 -2 535 574
Av- och nedskrivningar -126 846 -119 414 -378 799 -343 228
Rorelseresultat -4 417 616 -7 529 644 -11 632 621 -13 921 461
Finansiella intakter -5 117 -20 164
Finansiella kostnader -1230 -1443 -4 401 -3977
Resultat fore skatt -4 418 852 -7 530 970 -11 637 043 -13 925 274
Periodens resultat -4 418 852 -7 530 970 -11 637 043 -13 925 274
Antal aktier 11 839 789 9489 050 11 839 789 9489 050
Resultat per aktie -0,37 -0,79 -0,98 -1,47

APPSPOTR.COM

10



Balansrakning

Tillgangar

Alla belopp i SEK 2018-01-31 2017-01-31 2017-04-30
Immateriella anldggningstillgangar

Balanserade utgifter fér utvecklingsarbeten 961 204 1389 577 1285123
Materiella anldggningstillgangar

Inventarier, verktyg och installationer 283 052 245 726 285 043
Finansiella anlaggningstillgangar

Andelar i koncernféretag 5050 000

Summa anl&ggningstillgangar 6 294 256 1 635 303 1570 166
Omséttningstillgangar

Kundfordringar 97 580 3 000 35070
Fordringar hos koncernféretag 1900

Ovriga fordringar 151 805 142 143 400 415
Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 86 038 50 800 40 201
Kassa och bank 6 223 561 11 915993 7 429 693
Summa omséttningstillgangar 6560884 12111936 7905 379
Summa tillgéngar 12855140 13747 240 9 475 545
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Balansrakning, forts

Eget kapital och skulder

Alla belopp i SEK 2018-01-31 2017-01-31 2017-04-30
Bundet eget kapital

Aktiekapital 2 367 958 1897 810 1897 810
Fritt eget kapital

Overkursfond 51443806 38216973 36 946 403
Balanserade resultat -31223235 -14067934 -14 067 935
Arets resultat -11 637043 -13925274 -17 155 300
Summa eget kapital 10 951 486 12121 575 7 620 978
Langfristiga skulder

Ovriga langfristiga skulder 296 354 300 000 300 000
Kortfristiga skulder

Leverantdrsskulder 383 459 510 698 506 973
Skatteskulder 75 878 73 244 83 368
Ovriga Kkortfristiga skulder 220 840 -104 179 144 512
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 927 122 845 903 819713
Summa skulder 1903 654 1 625 666 1 854 566
Summa eget kapital och skulder 12 855 140 13 747 240 9 475 545
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Kassaflodesanalys

2017/2018 2016/2017 2017/2018 2016/2017
Alla belopp i SEK Q3 Q3 oM oM
Den I6pande verksamheten
Resultat efter finansiella poster -4418 852 -7530969 -11637043 -13925274
Justeringar fér poster som inte
ingar i kassaflodet 126 846 119 414 378 799 343 228
Betald inkomstskatt -12 615 73244 -7 490 27 368
Kassafléde fore forandringar i
rérelsekapital -4304621 -7338311 -11265734 -13554678
Okning(-)/Minskning(+) av
rérelsefordringar 183 105 -233 234 138 363 80 476
Okning(+)/Minskning(-) av
rérelseskulder 566 673 633 057 56 577 425 644
Kassaflode fran den I6pande
verksamheten -3554843 -6938488 -11070794 -13 048 558
Investeringsverksamheten
Forvarv av materiella
anlaggningstillgangar -58 701 -52 889 -239 108
Forvarv av finansiella tillgangar -5 050 000
Kassaflode fran
investeringsverksamheten 0 -58 701 -5 102 889 -239 108
Finansieringsverksamheten
Nyemission 12210000 15 279 807 22 990 308
Emissionskostnader -312 256 0
Amortering av lan -1 823 0
Kassaflode fran
finansieringsverksamheten -1823 12210000 14 967 551 22 990 308
Arets kassaflode -3556 666 5212811 -1 206 132 9 702 642
Likvida medel vid periodens bdrjan 9780227 6703182 7 429 693 2213 351
Likvida medel vid periodens slut 6223 561 11 915993 6 223 561 11 915993
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Appendix 1.
Pressmeddelande publicerat den 12 mars

Marknadsuppdatering Appspotr

Nedan féljer en marknadsuppdatering vars syfte ar att stavja eventuella rykten och
spekulationer i forum pa aktiemarknaden.

Appspotr for tre konkreta dialoger med SaaS-bolag i Kina dar tva har lett till fardiga avtal om
pilotprojekt. | ett av fallen, férs dven diskussioner om ett férvarv. Darutdver fér Appspotr och Novel
Unicorn, fér Appspotrs rakning, flera diskussioner om samarbeten, dar vissa ror sig bortom konkreta
affdrssamarbeten.

Avtal och projekt med SaaS-bolag inom restaurangnaringen

Appspotr har sedan tidigare meddelats i pressmeddelande 2017-12-20 — med stéd av Novel Unicorn
— skrivit avtal med iRegister om ett pilotprojekt fér appar till 1 000 restauranger dar iRegister betalar
ett initialt arvode pé& 3,6 miljoner kronor till Appspotr Asia. iRegisters affarssystem for restauranger ar
klart inom kort. Férberedelser for pilotprojektet har redan paborjats dar bada féretagen nu
tillsammans planerar projektet med malsattning att ga live under 2018. Observera att denna tidsplan
kan férsenas da vi &r avhingda av iRegisters utrullningstakt av sina appar. Affarssystemet bestar
utav tva delar. Ett internt system for restaurangen och en extern app dar restaurangens géaster kan
boka bord mm. Det ar kring den externa appen som pilotprojektet genomférs. Tanken ar att varje
restaurang skall kunna publicera sin egendesignade app under eget varumarke via var plattform.

Mishu Technology, som &r en av huvudéagarna i iRegister, har redan idag éver 260 000
restaurangkunder i sitt appbaserade affarssystem for bestalining av ravaror och livsmedel. Totalt
finns det 5 miljoner restauranger i Kina. iRegister kommer framst bearbeta Mishus befintliga kunder
men ocksa 6vriga restauranger i Kina. Potentialen for Appspotr &ar darfor langt stoérre an de 1 000
appar som piloten innefattar. Nagon mer information an sa kan inte lamnas i tillfallet.

Avtal och projekt med SaaS-bolag inom privat barnomsorg

Appspotr har i mars manad — med stéd av Novel Unicorn — skrivit avtal med Henan Yuxin
Communication Technology (Yuxin) om att inleda ett pilotprojekt. Detta avtal har foregatts av ett
sedan tidigare tecknat samforstandsavtal som meddelats i pressmeddelande 2017-12-20.
Pilotprojektet syftar till att Yuxin ska kunna leverera sitt befintliga appbaserade affarssystem for
férskolor som unika appar till varje unik férskola med hjalp av Appspotrs plattform, APl och nyligen
lanserade SDK baserat pa React Native. Projektplanering paborjas nu och férhoppningen &r att vara
igdng under aret med leverans av appar till nya kunder. Observera att denna tidsplan kan forsenas da
utrullningen av nya appar bestdms av Yuxins saljtakt. Yuxin har idag 1 800 férskolor som kunder, dér
totalt 200 000 familjer betalar f6r att anvdnda appen, antingen via de operatdrer som Yuxin har avtal
med eller direkt till Yuxin.

Appen anvands dagligen av férskolepersonal, féraldrar och lokala myndigheter. De olika
malgrupperna far tillgang till olika information och funktioner via appen. Eftersom majoriteten av
férskolorna i Kina ar privata, finns det fran myndigheternas sida ett starkt kontrollbehov. Flera av
dessa lagstiftade krav som skall efterfoljas kan skotas och kommas at via appen.

Med en privat marknad kommer en konkurrenssituation mellan férskolorna i Henan-provinsen, som
har 100 miljoner invanare. Alla férskolor vill erbjuda sina tjanster till de 4 miljoner barn som arligen
borjar i foérskolan. Yuxin har i &r lanserat ett paket av nya funktioner i sin app, dar ndgra av dem avser
att férenkla for férskolorna att folja de nya regelverk som myndigheterna har faststalit.

Med Appspotr vill Yuxin nu erbjuda sitt appbaserade affarssystem till forskolorna med
egendesignade appar under eget varumarke, vilket starker férskolorna i konkurrensen om
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foéraldrarna. Totalt finns 18 600 férskolor i Henan-provinsen och varje férskola har i genomsnitt cirka
240 elever. Totalt ger det en marknad av cirka 4 miljoner familjekonton till Yuxins app.

Avtalsférhandlingar och projekt med SaaS-bolag inom fintech

Appspotr ar sedan i februari manad - med stod av Novel Unicorn - i avtalsférhandlingar med EZ
Cloud om att inleda ett pilotprojekt. Pilotprojektet syftar till att EZ Cloud med hjélp av Appspotrs
plattform, APl och SDK kan erbjuda sin appbaserade ekonomitjanst féor sm& och medelstora féretag
som unika appar under kundens eget varumérke. Tidsplan och omfattning av projektet &r &nnu inte
helt faststalld men om avtal nds s& gar man live under aret. Observera att avtalsférhandlingarna kan
leda fram till att avtal inte uppnas och att den tankta tidsplanen kan férsenas. EZ Cloud har idag 100
000 smé och medelstora fortag som kunder, ar starkt finansierade och har mélet att dubbla sin
kundstock under 2018. Potentialen fér Appspotr kommer att klarlaggas under ett eventuellt
pilotprojekt, men beddms som betydande.

Forvarvsdiskussioner

| dialogen med ovanstdende SaaS-bolag har det framkommit mojligheten att férvarva Yuxin.
Appspotr har inte haft férvarv som en strategi for tillvaxt men ser detta som ett intressant tillfélle och
en vég for snabb tillvaxt och etablering i Asien. Utgdngen av den dialog som idag &r pabérjad med
Yuxin &r fortsatt oviss och maste forst féregés av sedvanlig due diligence, men det finns ett
samférstand mellan bolagen om Appspotrs intresse om eventuellt uppkop. Dialog pagar ocksa
parallellt med investerare for att finansiera en eventuell affar. Pga sekretessavtal kan inte mer
information 1&mnas i nulaget.

Ovriga diskussioner

Appspotr har blivit inbjudna att medverka i tva pilotprojekt inom appbaserade kunddialoglésningar
med tva olika internationella féretag i Sverige. Bagge bolagen foér nu dven en kommersiell forhandling
med Appspotr om hur man gér vidare efter pilotprojekten om de utfaller val. Redan i detta skede har
avsevarda forbattringar pavisats avseende snabbheten att ta emot kundarenden samt i realtid
kommunicera och I6sa uppkomna supportéarenden. Mycket pekar mot att samma behov av att
forenkla den supporttunga verksamhet som dessa tva bolag har, aterfinns hos alla storbolag med
supporttung verksamhet. Bada projekten baseras pa Appspotrs nyligen lanserade SDK och p4 ett
upplagg dar Appspotr, vid en eventuell framgéngsrik férhandling som resulterar i avtal, i s3 fall
utvecklar I6sningen tillsammans med kunderna. Notera att ett scenario ocksa kan bli att inget avtal
undertecknas.

Appspotr har bdrjat leverera ett mindre antal appar till artister och e-sportlag. Bl a lanserade Jessica
Andersson nyligen sin egen app via Appspotr infér I6rdagens melodifestivalfinal. Syftet ar att finna
samarbetspartners inom musikindustrin och e-sport branschen, d& dessa branscher bedéms som
lukrativa. Diskussioner pagar med olika intressenter, men ingenting har annu lett fram till
avtalsférhandlingar.

Appspotr har haft méten med en stor mangd potentiella samarbetspartner bade i Asien och Europa
dar man utvarderat mojligheten for samarbete. Lardomarna fran dessa moéten ar att Appspotr valt att
vélja bort aktérer som fér Appspotr ar for resurskravande, investeringsintensiva eller osdkra. Istallet
ar det tydligt att appbaserade SaaS-bolag, inom en viss bransch med en specifik 16sning eller
affarssystem och en upparbetad kundstock &r en typ av partner som passar Appspotr. Bolagen har
god kunskap och insyn i appekonomin och ser stora mdjligheter i Appspotrs plattform samtidigt
Appspotr kan se intdktsmojligheter i volym pé en appmogen kund. Denna typ av dialoger och méten
fortsatter med malet att hitta fler partners att skriva avtal med under 2018.

Novel Unicorn har sedan lang tid tillbaka fort samtal och haft méten med flera stora institutionella
aktdrer pa den kinesiska marknaden dér olika typer av mer strategiska samarbeten diskuteras. Annu
har ingen av dessa diskussioner natt fram till konkreta affarsupplagg eller former av samarbeten som
Appspotr dnskar fa péa plats pa kort sikt.
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Milstolpe 3-5

Novel Unicorns milstolpe 3-5 handlar om att bygga upp férséljningsvolym i Appspotr Asia Ltd
genom partners. Hittills &r flera samarbeten med SaaS-bolag pa plats for att bygga upp denna
férsaljning. Ambitionen ar att Appspotr Asia Ltd med stéd av Novel Unicorn fortsatt skriver fler avtal
med SaaS-bolag, fér att 6ka méngden av férséljningskanaler ut mot marknaden. Aven att addera
andra strategiska samarbetspartners som kan starka Appspotrs varumérke i Asien. Modellen med att
starta med ett pilotprojekt pad ett mindre antal kunder och dérefter mer aggressivt skala upp
férsaljningen efter pilotprojektet, tros vara den mest optimala modellen. Observera att tidsplanen for
milstolpe 3-5 ar aggressiv héllen och kan férsenas genom det beroende av partners forsaljningstakt
som finns.

Kommentar fran Appspotrs VD, Patric Bottne:

Vi har nu pé cirka 6 manader arbetat fram avtal med samarbetspartners som representerar en
potentiell total marknad av 500 000 kunder. Det &r jag véldigt néjd med. Vi gick in i Asien i tron att vi
skulle skriva avtal med f6ér oss svenskar stdrre k&dnda varumérken i Asien. Men langs vagen har vi,
efter utvérdering av vad som ar den b&sta marknadspotentialen for oss, landat i bolag som idag ar
appbaserade och dar bade bolaget i sig och deras kunder och slutkunder &r mogna appanvéandare.
Har hittar vi en kopkraft och afférslusta for var plattform som ar precis det vi efterfragar. Varumarken
som iRegister, Mishu, Yuxin och EZ Cloud &r saklart helt ok&nda fér oss i Sverige men sitter pa
saddana massiva volymer av kunder, att de allihop varit miljardbolag om de varit baserade i Europa. Vi
har hittat helt ratt i dessa samarbeten. Vi sOker ocksa fortsatt samarbeten med storre institutionella
aktorer, men da mer som marknadsféringspartner som kan hjélpa oss bygga upp var
varumarkeskannedom. Vi ser med tillforsikt fram emot att skriva avtal med fler partners — nu nér vi
har borjat fatt upp varmen ska vi inte sitta still!”

Kommentar fran Appspotrs styrelseordférande, Peter Wendel:

"De dialoger som Novel Unicorn fér med flera institutionella aktdrer ar av strategisk art dar det inte
bara blir appaffaren i sig som hamnar i fokus, utan hela bolaget, tillvaxten inom den globala
appekonomin och det 6kade behovet av appverktyg pa marknaden. D& hamnar Appspotr ocksa
under luppen fér andra diskussioner som till exempel investering i bolaget, synergieffekter inom egna
affarsomraden och sa vidare, som gor att konkreta affarssamarbeten — som vi just nu séker —
forhalas och drar ut pa tiden. Det &r viktigt att poé&ngtera att det inte finns nagra dialoger om uppkdp
av Appspotr eller liknande sé vi inte blir vilseledande, utan det ar mer for att beskriva komplexiteten
och dynamiken i de dialoger Novel Unicorn har. Géllande likviditeten i de bada bolagen har Appspotr
Asia Ltd har fortsatt en god likviditet och malet &r att man skall klara av att bygga upp de
forséljningsmal som satts upp pé befintlig kassa. Appspotr AB &r pa sikt beroende av intakter fran
férsaljningen i Asien och om det blir férseningar i tidsplanen kan bolaget behéva stérka upp sin
kassa. Arbete med atgéarder for att sakerstalla detta pagar i styrelsen.”
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Appspotr

APPSPOTR AB (PUBL)
SKANEGATAN 29
412 52 GOTEBORG

TELEFON: 031-16 13 33

E-POST: INFO@APPSPOTR.COM
HEMSIDA: WWW.APPSPOTR.COM
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