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EYEONID GROUP AB (publ): Tecknar avtal med spansk
mobiloperator for leverans av ID-monitoreringstjanster

EyeOnID har idag tecknat avtal med en spansk mobiloperator baserat pa tidigare
kommunicerat LOI (Letter of Intent) som tecknades den 30 juli i ar. Avtalet omfattar
leverans av EyeOnID’s ID-monitoreringstjanster samt tjansterna 360-modules och
EyeOnMarket. Kunden planerar lansering under andra halvaret 2020, med operatorens
egna varumarken och har enligt avtal dven sdkrat omfattande
marknadsforingsinsatser fér forsta aret.

Bakgrund

Dialogen inleddes da kunden pa ledningsniva fatt information om EyeOnID’s affar med Telenor Norge
och deras koncept SAFE. Processen har gatt jamforelsevis valdigt fort fran forsta kontakt till
kommersiellt avtal och under juli manad har parterna arbetat intensivt med att fardigstalla avtal och
kommersiella férutsattningar fér en kommande lansering. Kunden har under hela processen haft
starkt engagemang och parterna har parallellt med avtalsdialogen startat upp processer for bade
teknikimplementation, design och marknadsaktiviteter avseende ”"go to market” strategi.

Beskrivning av Kunden

Den spanska operattren har en omfattande natverksaffar med saval egna mobilnat, fibernit och
ADSL infrastruktur mot slutkunder i den spanska marknaden. Kunderna aterfinns inom saval
konsument-, féretag- och operatérssegmenten, den direkta kundbasen omfattar mer &n 10 miljoner
anvandare i dagsléget. Bolaget arbetar under flera vélkédnda varumérken som riktar sig mot olika
segment och malgrupper. Fér konsumentafféaren &r VAS-tjanster en viktig del av kundens
tillvaxtstrategi och har potential att starka saval intakter som marginaler i deras befintliga affar.
Bolaget har en stark tillvaxt som genom omfattande marknadsféring och offensiva kampanjer byggt
upp ett starkt varumarke i marknaden som lépande tar marknadsandelar fran Gvriga operatérer.

Parternas intention med afféren

Malet ar att snabbt kunna ta fram och lansera nya erbjudanden innehallande flera olika tjanster dar
EyeOnlID:s portal kommer att ingd under en sa kallad "White-lable modell”. Operatéren kommer att
anvénda produkterna fran EyeOnID som tillaggstjanster for att bygga nya intéktsstrémmar samt
komplettera befintliga erbjudanden. Genom ID-monitorering kommer man att 6ka relevansen i sin
paketering dar dven forsakring och assistans ingdr. Detta kommer &ven I6pande driva interaktionerna
med kunderna och 6ka lojaliteten i den befintliga kundstocken. VAS-tjanster ar en viktig del av affaren
mot den spanska marknaden, marknadsundersokningar visar &ven att 52% av kunderna ser ett starkt
behov av ID-skyddstjanster.

Innebdrden av avtalet

Erbjudandena kommer att innehalla ID-monitorering fran EyeOnID samt férsakrings- och
assistanstjinster genom kundens befintliga partnerskap. Det samlade erbjudandet ska kunna séljas
fristdende s val som integrerade med andra abonnemangstjanster. Avsikten &r att bygga en I6sning
som over tid kan skala i saval volym som tjansteinnehall samt majliggéra for en stor flexibilitet
avseende paketeringar for olika malgrupper och kanaler. Initialt kommer lansering att ske mot
varumarken med mobilkundbas och kan &ver tid omfatta évriga varumarken i koncernen. Avtalet
innebér att EyeOnID nu ytterligare stérker sin position inom operatérssegmentet och samtidigt
etablerar sig i en av Europas stérsta marknader tillsammans med ett starkt varumérke vilket stéarker
var identitet mot konsumenter.
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Hur skapar vi en attraktiv tjdnst

Lansering kommer att géras genom EyeOnID’s ID-monitoreringstjanst i var egenutvecklade portal pa
lokalt spréak samt tjainsten EyeOnMarket via API. Vidare kommer EyeOnID att tillhandahalla
stddtjénster for marknadsféring och kommunikation samt aktivt delta i arbetet med att bygga
marknadskommunikation. Genom att kunden véljer att nyttja dessa I6sningar infor lansering minskar
behovet av egna IT resurser. Detta innebér att EyeOnID snabbare kan lansera och minska investering
i teknik och interna resurser for kunden, vilket mojliggor for kunden att fokusera mer pa
marknadsforing och férséljning. Kunden kommer att géra omfattande investeringar i marknadsféring
och kommunikation i saval egna som externa kanaler for att driva forsaljning och positionera sig inom
ID-skydd med syfte att snabbt bygga upp en betalande kundbas.

Resultateffekten

For EyeOnID &r detta ytterligare en strategisk viktig del av tillvaxtplanen fér den europeiska
marknaden. Samarbetet dppnar upp for en av Europas stérsta marknader, den spanska, vilket
ytterligare starker EyeonlID’s position inom telekomsektorn och Europa som hemmamarknad.

Affaren gjordes i konkurrens med andra aktorer dar valet f6ll pa EyeOnID tack vare starka
referenskunder samt en mer flexibel I6sning och hég kompetens inom doméanen. EyeOnID var den
enda aktoren som kunde tillmétesga efterfragade affarsbehov samt erbjuda en fullskalig White-lable
I6sning med stor flexibilitet.

D4 savél leveransplanering som slutlig omfattning av lanseringar nu ska genomforas s &r det &n sa
lange for tidigt att bedéma resultatpaverkan for EyeOnID i denna affér vilket vi avser att aterkomma
med efter lansering. Prismodellen kommer att basera sig pa fasta serviceavgifter och I6pande
licensintakter. Dértill kommer kunden &ven att garantera ett stérre marknadsbidrag i samband med
lansering for att snabbt driva pa forsaljningen. Trots en relativt snabb affarsprocess kommer
intaktspaverkan tidigast att ske fran slutet av 2020 och initialt vara begransad for att sedan 6ka under
avtalstiden.

Avtalslangd
Avtalet tecknas om initialt 12 manader med rullande foérlangning med 6 manaders 6msesidig
uppséagningstid.

Vi har pa mycket kort tid kunna ga fran idé till avtal med kunden och dartill i en helt ny geografisk
marknad som jag ser har stor potential pa sikt. Genom etableringen stérker vi ytterligare var position
och bygger vidare pé en allt 6kande kundbas i Europa. De referenser som vi under senast ar byggt
upp inom bade férsékring och telekom har haft stor betydelse fér méjligheten att snabbt hitta en
affarsuppgdrelse med kunden. Bade teamets och kundens snabba agerande é&r en del i var formaga
att hitta kundanpassade I6sningar med tydlig fokusering pé afférsvardet och méjligheten for bdgge
parter att ta en position i en lokal marknad &ven i konkurrens med andra aktérer.” sédger Patrik
Ugander CEO fér Eyeonid Group AB (publ).

For mer information, kontakta

Patrik Ugander, CEO, Eyeonid Group AB (publ.)
Tfn: 070-544 01 68

E-post: patrik.ugander@eyeonid.com
www.eyeonid.com

Eyeonid Group AB (publ) grundades 2015 och &r en SaaS-leverantér som genom
egenutvecklad teknologi fér insamling, analys och paketering av data utvecklar och séljer
smarta I6sningar som gér livet pé internet enklare och tryggare fér méanniskor, féretag och
organisationer. Genom helhetslésningar som kompletteras med férsékring,
betalningsiésningar och assistanstjénster samt férséljnings- och marknadsstéd fér branscher
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som t.ex. bank, férsékring, telekom och retail, skapar EyeOnID I6sningar fér nya
affdrsmajligheter hos sina kunder.

Denna information &r sddan information som Eyeonid Group AB (publ) &r skyldigt att
offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen l&mnades, genom
ovanstdende kontaktpersons férsorg, for offentliggérande den 4 augusti 2020 kl. 14.03 CET.



