EyeOn

PRESSMEDDELANDE
2020-11-11

VD Patrik Ugander kommenterar TO6 och lamnar prognos
for 2020 och 2021

Eyeonid Group AB:s VD Patrik Ugander lamnar en uppdatering om nuldge samt prognos
for perioden 2020/2021, infér den kommande teckningsperioden i TO6.
Se vidare intervju med Patrik Ugander pa Youtubekanalen for EyeOniD.

Innovativ teknologi i kombination med ett attraktivt erbjudande

EyeOnID &r idag en av marknaden framsta tekniska plattformar fér ID-monitorering som genom
standig utveckling sakerstéller att den kommer leva upp till bade dagens och morgondagens krav pa
kvalitet, funktionalitet och sékerhet.

Bolagets strategiska inriktning bygger pa en silj- och distributionsmodell genom kvalificerade
samarbetspartners med starka kundbaser (B2B2C). Idag &r vara viktigaste branschsegment
Bank/Finans, Telekom, Forsakring och Retail, med Europa som var hemmamarknad. Gemensamt fér
dessa marknadssegment &r att de alla har ett starkt fokus pa att utveckla och silja mervardestjanster
mot sina befintliga kundsegment. Det &r i linje med detta som var ID-skyddslosning som VAS (Value
Added Services) kan skapa en mangd positiva synergier, t.ex. genom 6kade intékter, stérkta
marginaler men inte minst kundengagemang och 6kad relevans i befintliga erbjudanden. Ett tydligt
tecken pa detta ar att vara samarbetspartners i allt hogre utstrackning kan se en 6kad kundngjdhet
och lojalitet. Detta i kombination med att var produkt har en nettomarginal pa mellan 60 — 80 % gor
var VAS-paketering véldigt attraktiv.

Goda forutsattningar att uppna maximal marknadspenetration

En stor del av EyeOnlID:s vinnande koncept &r att vi foljer vara samarbetspartners hela vagen fran
idéstadiet till saljstadiet, vilket gor oss valdigt attraktiva inte bara for att vi kan leverera en efterfragad
produkt men &ven for att vi kan erbjuda goda forutsattningar for ROIL. Vart koncept har resulterat i att
vi i dagslaget har ett flertal samarbetspartners och aktiva affarer i Norden och Europa som utgérs av
totalt sju tecknade avtal. Av dessa har inte mindre &n sex lanserats tillsammans med véalkdnda och
starka varumarken som t.ex. Telenor, ERGO, ETVAS och Elkjépskoncernen. Baserat pa vara
samarbetspartners nuvarande kundbaser ger detta oss potentialen att n& ut till 68 miljoner
slutanvéndare (per oktober 2020). Vi beddmer att den basen genom nya avtal och expansion i nya
marknader kommer kunna leda till ndrmast en dubblering av adresserbar marknad under 2021.

Etablerade samarbeten med vélk&nda och starka varuméarken kommer vara en stor konkurrensfordel i
takt med att marknaden mognar och vi ser en 6kad efterfragan av ID-skyddstjanster. Den vaxande
andelen forfragningar for ID-skyddstjanster och EyeOnlID:s goda rykte inom var nisch gor att vi
estimerar att dubblera antalet tecknade avtal och lanseringar till 2021. Kombinationen av samarbeten
med starka och etablerade varumarken och en produkt pa frammarsch gér att vi har en stark
tillférlitlighet till att kunna maximera marknadspenetrationen pa den europeiska marknaden dér vi ar
aktiva i takt med att efterfragan Okar.

Transformationsarbetet har redan bérjat ge resultat
Bolaget startade redan under 2019 ett omfattande transformationsarbete som syftade till att ga fran

ett teknik- och produktfokus till ett starkare kund- och afférsfokus, i synnerhet inom sélj och
marknad. | enlighet med planen - och i takt med att antalet samarbetspartners har 6kat - s& har
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EyeOnID strukturerat om och stérkt upp organisationen for att battre kunna svara upp till det
strategiska fokuset mot 6kad kommersialisering. Som ett resultat av detta sé kan vi redan nu se en
allt starkare tillvaxt av betalande kunder/anvandare dar merparten av intakterna kommer fran
aterkommande méanadsbetalande anvandare. Detta kompletteras i sin tur av engangsintakter och
I6pande drift- och serviceintakter.

EyeOnID har inte bara sett en positiv utveckling pa det affarsstrategiska planet, aven vart
huvuderbjudande som i dagslaget bestéar av vart proaktiva ID-skyddskoncept har starkts med olika
tillaggs- och servicetjénster. Detta gor att vi idag levererar end-to-end-ansvar och nyckelfardiga
I6sningar vilket stodjer branschspecifika saval som marknadsmassiga behov hos vara
samarbetspartners. Det utdkade erbjudandet inkluderar férsakring och support/assistans genom
férsakringsbolaget HELP samt betalldsningar genom ARVATO Finans. Vi har dessutom tagit fram
fardiga marknadskoncept, bl.a. genom tjansten EyeOnMarket, som mojliggor for vara
samarbetspartners att driva 6kad trafik och konvertering mot slutkund.

Nytt strategiskt fokus och nya tillvaxtinitiativ

Bolaget gar succesivt in i en mer expansiv fas fran ett startup till ett allt mer fokuserat och industriellt
drivet tillvéaxtbolag. Detta har &ven foéranlett att bolaget under hésten succesivt sett anledning att
revidera strategin pa kort och langre sikt. Vi har genom ett systematiskt effektiviseringsarbete nu
skapat férutsattningar att succesivt skala befintlig affar inom ID-skydd i takt med att vi tar in nya
partners och nér fler europeiska marknader.

Teknik &r till stor del en farskvara och kraver I6pande utveckling och underhall fér att hallas
konkurrenskraftig éver tid. Vi har darfér tagit initiativet till att starta upp tre projekt dar
marknadsfonstret berdknas etableras inom ramen av 3 - 18 manader.

e Utveckla B2B erbjudanden som riktar sig till volymsegmenten inom SME (Small Medium
Enterprises), samt mot Large Enterprises med marknadsanpassat administrationsstod for
B2B och B2B2B. Beraknat marknadsfonster: 3 - 6 manader respektive 6 - 9 méanader.

e Sikerstalla salj- och marknadsmodeller for externa partners i nya marknader utanfér Europa
med tillhérande teknik och affarssupport for lokal etablering genom distributérspartners.
Beraknat marknadsfonster 6-18 méanader.

e Utveckla en ny kommersiell modell fér dotterbolaget EyeOnTEXT som sitter pa teknologi i
framkant i form av en egenutvecklad Al-baserad textanalys. En teknologi som 6ppnar upp
mdjligheten till egengenerad tillvéxt i form av en helt ny distributionsplattform som idag inte
existerar pa marknaden. Berdknat marknadsfonster: 12 - 15 méanader.

Prognos fér 2020 och de ndrmast kommande aren

Enligt vara estimat s& kommer mangden betalande kunder under 2020 totalt att ha 6kat med
motsvarande 200%. Tillvaxten fran idag lanserade avtal beréknas paverka faktureringen under under
andra halvaret med narmare en dubblering jamfort med forsta halvaret i ar.

Vi ser aven valdigt positivt pd 2021 med en 6kning av nya avtal och lanseringar, dar vi férvantar oss
en 6kningstakt avseende betalande kunder pa mellan 10 — 15% manad fér manad. Licensintakterna
berdknas under kommande ar uppga till minst 20 MSEK och bolaget beréknas vara
kassaflodespositivt for enskild manad fran Q4 2021.

Genom samarbeten med olika partners bygger vi innovationskapital for utveckling av nya tjanster och
funktioner dar vi kapitaliserar pa de investeringar och stéd som finns i vara tekniska plattformar. Vi
har idag utvecklat en mycket skalbar och kostnadseffektiv plattform som med hjalp av vara flexibla
APl:er mojliggdr fér integration mot olika tredjepartsldsningar. | en benchmark mot andra
motsvarande bolag som &r pa vag in i en tillvaxtfas har vi en verkningsgrad avseende kostnader och
investeringar pa drygt 60%. Detta &r ett battre resultat an normen som ligger p& mellan 35% — 60%,
vilket ar en tydlig signal om att vi nyttjar vara resurser pa ett effektivt satt stallt mot affarens
omfattning och komplexitet. | takt med att antalet aktiva anvandare 6kar och vi far in fler nya partners
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sa sjunker var snittproduktionskostnad per licens. Var produktionsmodell ar &ven en garant for att
intéktsokningen ska generera en tydlig marginalpaverkan over tid.

Vi beddmer att marknaden for ID-skyddstjanster & mycket god och att det finns en stor
tillvaxtpotential under de kommande aren for var befintliga affarsmodell (B2B2C) saval som inom
B2B. Samtidigt ser vi stora méjligheter att véxa inom andra afférsldsningar dér vi kan skapa
skalférdelar baserat pa befintlig teknik och existerande plattformar. Pa kort sikt kommer vi med
befintliga resurser fokusera pa att oka tillvaxt och driva konvertering och expansion inom ID-skydd
enligt B2B2C samt driva produktutveckling och tillvalstjanster vilket vi ser att vi kommer kunna géra
med befintligt kapital samt |I6pande dkade intakter. Parallellt bedémer vi att med riktade investeringar
pa langre sikt, inom nya affarslésningar, kunna bredda bolagets affar och darmed minska langsiktig
risk med en potentiellt fér snav produktportfol].

Vagen framéat och TO6

Bolagets nya strategi tar fasta pa den underliggande struktur och de tekniska innovationslésningar
som byggts upp under senaste aren, vilka baserar sig pa principen: samla in ostrukturerad data,
analysera denna och paketera den till kvalitativa resultat. Grunden till den nya strategin baseras pa
omfattande marknads- och omvérldsanalys samt benchmarking av bolagets olika IP-tillgangar. Sett
fran var analys sa &r det tydligt att kérnan - dar bl.a. EyeOnText:s mjukvara kommer spela en viktig
roll - kommer ge bolaget en betydande marknadsfordel i var ambition mot att ta en ledande position
inom dataanalys mot olika industri- och marknadssegment som idag inte finns p& marknaden. Detta
kommer ge oss som bolag verktygen att kunna utmana bilden av vad som utgdr kvalitativ och
kvalificerad dataanalys samt erbjuda en mer tillgénglig och kostnadseffektiv modell fér ledande
leverantérer inom detta segment.

Kapitaltillskottet fran teckningsoptioner av serie 6, "TO6”, kommer att spela en nyckelroll for att
kunna genomfdra bolagets nya utvecklingsstrategi. Investeringen kommer att férdela sig mellan:

- Utokning av tekniska resurser foér EyeOnText:s banbrytande teknologi.
- Distributionslésningar, kommersialisering och lansering av nya tjanster.

- Investering i varumérken kopplade till EyeOnID som kommer ligga till grund for att bygga
logik som stédjer nya affarsmodeller och bolaget som en konkurrenskraftig affarspartner i
marknaden.

Varmt vialkommen att investera i ett expansivt och framatblickande Eyeonid Group AB (publ).

Patrik Ugander
Verkstallande direktor

For mer information, kontakta

Patrik Ugander, CEO, Eyeonid Group AB (publ.)
Tfn: 070-544 01 68

E-post: patrik.ugander@eyeonid.com
www.eyeonid.com

Eyeonid Group AB (publ) grundades 2015 och &r en SaaS-leverantér som genom egenutvecklad
teknologi fér insamling, analys och paketering av data utvecklar och séljer smarta I6sningar som gér
livet pa internet enklare och tryggare fér ménniskor, féretag och organisationer. Genom
helhetslésningar som kompletteras med férsékring, betalningslésningar och assistanstjdnster samt
férséljinings- och marknadsstéd f6r branscher som t.ex. bank, férsékring, telekom och retail, skapar
EyeOnlID Iésningar fér nya affdrsmdjligheter hos sina kunder.
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Denna information ar sddan information som Eyeonid Group AB (publ) &r skyldigt att
offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen [Amnades, genom
ovanstdende kontaktpersons forsorg, for offentliggérande den 11 november 2020 kl. 08:00 CET.



