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Snabbrapport TEQ 2023 Q3 

Teqnion taktar på! Kvartalets omsättning är upp 18% mot 2022. Dock jagar vi som bekant främst resultat 

och det är upp 43% under samma period. Vi drabbas fortsatt av den svenska svaga husbyggarbranschen 

vilket håller tillbaka den organiska tillväxten på noll. Trots allt klarar vi att förbättra EBITA-marginalerna till 

11,7% (9,6). Kassaflödet börjar bli bra (det kan alltid bli bättre). Vinst per aktie är ca 38% upp för kvartalet. 

Bankräntorna betyder någonting igen och märks i resultatet. Vi gnetar på som vi ska. In i tuffare tider. 

- Johan Steene, VD och grundare 

 

Händelser under kvartalet   Händelser efter kvartalets utgång 

- Riktad nyemission om 175 MSEK genomförd - Inga väsentliga, vanligt gnet. 

 

 

 

VD-KOMMENTAR – Johans tankar 

Hej teqniåner! 
Att Teqnion är en företagsgrupp med industriell bredd bestående av självständiga nischade bolag parat 

med en stark balansräkning känns extra gött nu i tider som är supersvåra att läsa av. Vi gnetar vidare med 

våra två verksamhetsgrenar, stötta våra dotterbolag mot framtiden med hållbara strategier samtidigt som 

vi hela tiden söker fler kvalitetsbolag att förvärva. Ständigt lärande, förhoppningsvis ständigt lite bättre…  

Surt och sött 

Den organiska omsättningen för kvartalet och året är nära noll vilket till största delen kommer sig av 

bristen på husförsäljning. Den bristen håller tyvärr i sig även om vi har fått in ett par större projekt nu 

efter sommaren som ger oss något att spika i. Utöver den stackars husbyggarbranschen märks även 

tendenser till en försiktigare efterfrågan från de kunder vi har i restaurang- och livsmedelsindustrin. 

Känslan är att flera branscher väntar på vad som ska komma och skjuter på beslut. Däremot är det 

fortsatt positiva indikationer från majoriteten av våra stora industrikunder som själva har internationell 

försäljning. De av våra bolag som säljer lösningar till elnätsutbyggnad och elektrifiering har väldigt mycket 

att göra. Detsamma gäller våra bolag som har kunder inom försvarsindustrin. Eftersom världsläget är så 

olustigt med klimatförändringar och pågående militära konflikter kommer sannolikt efterfrågan i dessa 

kundsegment vara stark länge. För oss är det alltid viktigt att jobba nära våra kunder för att stötta med 

rätt sorts lösningar, att alltid vara relevanta, ännu viktigare nu när det är osäkra tider. Tillsammans söker 

vi med dem den bästa vägen framåt. Långa relationer, hållbara affärer. 

  

2023 2022 2023 2022 2022/23 2022

Koncernen i sammandrag, MSEK jul-sep jul-sep Δ% jan-sep jan-sep Δ% okt-sep jan-dec Δ%

Nettoomsättning 339,7 286,9 18% 1 075,8 936,7 15% 1 463,9 1 324,8 10%

EBITA 39,8 27,4 45% 127,3 100,0 27% 173,4 146,1 19%

EBITA-marginal, % 11,7 9,6 -- 11,8 10,7 -- 11,8 11,0 --

Resultat före skatt 37,8 26,7 42% 114,9 97,8 18% 155,3 138,2 12%

Periodens resultat 29,9 20,9 43% 91,9 77,6 18% 124,8 110,4 13%

Resultat per aktie före utspädning, SEK 1,78 1,30 37% 5,61 4,81 17% 7,66 6,84 12%

Resultat per aktie efter utspädning, SEK 1,78 1,29 38% 5,58 4,77 17% 7,61 6,79 12%

Kassaflöde från löpande verksamheten 51,1 0,2 >100 40,0 23,1 74% 121,9 104,9 16%

Avkastning på eget kapital, % -- -- -- 23,1 28,5 -- -- 27,5 --

Soliditet, % -- -- -- 51,3 40,3 -- -- 41,5 --



 

 

Större förvärvskassa 

Under sommaren reste vi 175MSEK i nytt kapital för att stärka vår förvärvskassa. Vår förvärvstakt har 

tidigare varit större än vad vårt operativa kassaflöde har kunnat fylla på, vilket medfört att vi planenligt 

betat ner förvärvskassan de senaste åren. Teqniongruppen har kontinuerligt växt med nya fina förvärv 

men nu började vi närma oss botten av kassakistan. Vi vill alltid kunna genomföra en affär när tiden är 

rätt och inte behöva invänta en finansieringslösning. Därför valde vi efter noggrant övervägande att gå ut 

med en riktad emission i slutet av juli.  

Under våren hade vi fått påringning från flera internationella investerare att de var intresserade av att bli 

aktieägare. Vi vände oss till ett urval av dem samt till ett par befintliga ägare som även de indikerat 

intresse. Vi blev glada och stolta när vi fick stärka aktieboken med duktiga investerare som förstår vårt 

affärstänk och vill vara med på den långsiktiga resan framåt.  

Med den förvärvstakt vi håller är vi nära ribban där vårt operativa kassaflöde kan försörja 

förvärvsverksamheten. Dock kommer som bekant inte kassaflödet in på jämna klockslag samtidigt som 

förvärven har en tendens att komma när de kommer, vilket gör att det ger oss trygghet och stabilitet med 

viss kassabuffert. Den nyfyllda kassakistan ska allokeras till fina förvärv som i sin tur ska växa Teqnion mot 

nya höjder och fortsätta öka vår vinst per aktie. Vi letar bolag som är bra på att generera vinst och 

kassaflöde oavsett konjunktur. Med tiden blir vi än mer robusta. Läs gärna mer om kapitalanskaffningen i 

pressreleasen från den 26 juli. 

Rusta för framtiden 

Våra fantastiska dotterbolag körs av människor som vill framåt. Drivna kollegor som älskar affärer. Vi från 

Teqnions ledning har det fantastiska jobbet att försöka stötta och vara bollplank till de stjärnor som utför 

all affärs- och bolagsutveckling. Det är superkul! När vi tillsammans kan tratta ner gruppens samlade 

erfarenhet och kontaktnät hittar vi alltid verktyg för att komma vidare till nästa nivå. Jag upplever att 

bolag från skilda branscher har massor att lära av varandra. Att driva lönsamma hållbara affärer springer 

ur förmågan att bygga en kultur där medarbetare vill vara sitt bästa och ta gemensamt ansvar för 

verksamhetens konkurrenskraft. Denna fundamentala ingrediens för långsiktigt hållbar lönsamhet skiljer 

inte mellan branscher eller geografier, den tror jag minsann är universell. Riktiga ledare kan bygga trygga 

organisationer där man tar hand om varandra men aldrig blir nöjd. 

Det finns väldigt mycket roligt att förbättra i våra befintliga bolag. För alla våra verksamheter ska alltid 

utvecklas och ingenting är ens nära perfekt. Vi sätter strategier för att vara relevanta även i framtiden. 

Långsiktiga strategier som utvärderas och omprövas när verkligheten inträffar. Det blir aldrig klart. Vi 

hinner aldrig tröttna. Vi fortsätter på vårt sätt med små begripliga justeringar och vetskapen om att vi kan 

lära oss något varje dag, bara vi är nyfikna, kommer ihåg att lyssna och att le! 

Run far, be nice! 

Johan Steene 

VD och grundare 

  



 

 

Rapporten bifogas detta pressmeddelande och är tillgänglig via följande länk: 

www.teqnion.se/investor-relations/finansiella-rapporter/ 

 

Q&A 

Ni är välkomna att ställa frågor till oss om rapporten och annat som ni vill veta om Teqnion på måndag 

den 23 oktober klockan 10:08 då vi öppnar ett Teamsmöte. Vi närvarar i rutan med Johan Steene och 

Daniel Zhang. 

 

Varmt välkomna! 

 

För att delta i presentationen, vänligen klicka här eller genom nedan mötes-ID via Teams: 

Mötes-ID: 348 971 013 988 

Lösenord: tPEkmp 

 

För mer information, vänligen kontakta: 
Johan Steene, VD,  Tel: +46 73 333 57 33, E-mail: johan@teqnion.se 
Carina Strid, CFO, Tel: +46 70 610 88 55, E-mail: carina.strid@teqnion.se 
 
Teqnion AB 

Evenemangsgatan 31 A, 169 79 Solna 

Tel: 08-655 12 00, E-mail: info@teqnion.se, Org.Nr: 556713-4183 

 

Denna information är sådan information som Teqnion AB är skyldigt att offentliggöra enligt EU:s 

marknadsmissbruksförordning. Informationen lämnades, genom ovanstående kontaktpersons försorg, för 

offentliggörande den 21 oktober 2023 kl. 10:08 CET. 

 

Om Teqnion 
Teqnion AB är en industrikoncern som förvärvar stabila nischbolag med fina kassaflöden för att utveckla 
och äga med evig horisont. Dotterbolagen leds decentraliserat med stöd från moderbolaget. Vi agerar i 
flertalet branscher med ledande produkter vilket ger oss god motståndskraft vid konjunktursvängningar 
och vi har ett gediget industriellt kunnande. För oss är det centralt att fokusera på lönsamhet och 
långsiktigt hållbara affärsrelationer. 
 
Bolagets aktier med kortnamn TEQ handlas på Nasdaq First North Growth Market.  
 
Redeye AB är bolagets Certified Adviser. 
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