Holdflight expanderar sin internationella satsning

genom strategiskt Al-partnerskap i Indonesien

Indonesien ar den stérsta ekonomin i Sydostasien och fungerar ofta som regional
testmarknad for digitala produkter. Manga internationella aktérer anvander Indonesien som

sprangbrada for resten av ASEAN-regionen.
Indonesiens regering, telekombolag och tekniksektor investerar aggressivt i Al-infrastruktur.

Bland annat har landet lanserat nationella Al-initiativ tillsammans med Nvidia, Cisco och

Indosat for att bygga kompetens, infrastruktur och lokala Al-modeller.

Indosat och GoTo har aven lanserat lokala sprakmodeller for indonesiska sprak och

dialekter, vilket visar att marknaden gar fran experiment till kommersialisering.

Holdflight fortsatter darfoér sin internationella expansion och starker sin narvaro i Indonesien,
en av Sydostasiens snabbast vaxande ekonomier med en snabbt 6kande efterfragan pa
Al-drivna I6sningar. Holdflight har nu tecknat ett partneravtal med ett Indonesiskt bolag som
kommer ansvara for forsaljning och marknadsbearbetning av foretagets produkter och

tjanster i landet.

Det Indonesiska bolaget fokuserar pa att etablera breda strategiska samarbeten med storre
regionala kunder som har en omfattande kundbas och stark marknadsnarvaro. Exempel pa
sadana potentiella kunder ar de ledande telekomoperatérerna sdsom Telkomsel, Indosat
samt XLSMART, vilka mojliggér att Holdflights Al-agenter kan erbjudas till ett stort antal
foretag genom distributions- och aterférsaljarupplagg. Detta ligger helt i linje med hur

Holdflight arbetar med stdrre kunder pa den svenska marknaden.

"Vi har utvarderat ett flertal mojliga samarbetspartners under de senaste manaderna dar
sedvanlig due diligence process lett oss till att valja denna partner, framst sett till potential
genom god marknadskannedom samt etablerade foretagsnatverk. Holdflight har tillsammans
med det Indonesiska bolaget anpassat Al-produkterna fér den Indonesiska marknaden
genom bland annat sprakstdd och anpassad teknisk infrastruktur for att moéta regionens

specifika behov och prisnivaer”, kommenterar Magnus Knivning, VD.



Som en del av satsningen har det redan genomforts ett flertal méten med lokala aktérer for
att sondera marknadens intresse. Responsen har varit genomgaende positiv och bolaget ser
betydande majligheter inom Al-driven kundkommunikation, forsaljning och automatisering i
nartid.

For att sakerstalla konkurrenskraftiga I6sningar pa den indonesiska marknaden har
Holdflight optimerat sin tekniska plattform med fokus pa kostnadseffektiva Al-modeller, dar
bland annat DeepSeek planeras att anvandas som sprakmodell tillsammans med

molninfrastruktur fran ledande asiatiska leverantorer.

Den primara affarsmodellen bygger pa intaktsdelning (revenue share), vilket bedéms vara
val anpassat for den indonesiska marknaden dar skalbarhet och langsiktiga partnerskap ar
centrala framgangsfaktorer. Som varldens fjarde folkrikaste land med 6ver 280 miljoner
invanare ar Indonesien en snabbt vaxande digital ekonomi dar Holdflight ser en betydande

potential att etablera en stark position i regionen.
For oss som partner och vara aktiedgare betyder det:

Marknaden ar enorm.
Adoptionen for foretag ar fortfarande tidig.
Tillvaxtpotentialen ar flera ganger stérre an pa manga mogna marknader sasom USA och

Europa.

“Holdflight investerar inte i Indonesien for att Al-marknaden ar stor idag. Vi investerar i
Indonesien eftersom landet har ndstan 300 miljoner manniskor, Al-penetrationen ar
fortfarande lag och telekomoperatérerna ger tillgang till tiotals miljoner kunder. Nar
adoptionen gar fran ca 30 % till 60—70 % skapas en av varldens storsta Al-marknader under

det kommande decenniet." Kommenterar Magnus Kniving VD
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