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Vasentliga hdandelser for det forsta kvartalet

Koncernen:

+ Omsattningen uppgick till 1 621 TSEK (2 399 TSEK)

+ Resultatet uppgick till -5 401 TSEK (-5 649 TSEK)

+ Resultat per aktie blev -0,10 SEK (-0,20 SEK)

Moderbolaget:

+ Omsattningen uppgick till 0 TSEK (375 TSEK)

+ Resultatet uppgick till -4 301 TSEK (-3 882 TSEK)

+ Resultat per aktie blev -0,08 SEK (-0,14 SEK)

+ | mars meddelar bolaget att man rekryterat férsta partnern Twire i Sri Lanka till plattformen.
* | mars meddelar bolaget att man planerar att anstélla mer personal.

+ | mars meddelar bolaget att man inleder en global varvningskampanj av anvéandare till version 3.
+ | mars meddelar bolaget att de férsta apparna i version 3 &r under leverans.

+ | mars meddelar bolaget att man kommer att utéka med fler digitala tjanster i plattformen genom
en planerad integration med integrationsplattformen Zapier.

+ | februari meddelar bolaget att man lanserar en kampanj mot offentlig sektor med Hoodin.
+ | februari meddelar bolaget att man integrerar Hoodins I6sning i sin plattform.

« | februari meddelar bolaget att férséljningen av 3.0 visar pa 6kad betalningsvilja dar snittintakt per
kund har 6kat med 40%.

« | januari meddelar bolaget att man har utsett Mangold Fondkommision till likviditetsgarant fér bola-
gets aktie listade pa Spotlight Stock Market.

« | januari meddelar bolaget att man har stallt ut personaloptioner som dock ar villkorade av ars-
stdmmans godk&nnande.

Vasentliga handelser efter periodens utgang

+ | april meddelar bolaget att man skrivit partneravtal med Cabbage Apps som blir den andra part-
nern i Sri Lanka.

+ | april meddelar bolaget att man skrivit partneravtal med Effectsoft som blir den férsta svenska
partnern i plattformen.
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VD har ordet

Intensiva aktiviteter kring kommersialise-
ringen av plattformen skapar energi i or-
ganisationen.

Kommersialiseringen av plattformen pégar for
fullt. Appar ar under leverans till de forsta
kunderna. Véra forsta partners ar rekryterade.
Verkstallande av befintliga och lansering av
nya kampanjer for onboarding av anvandare i
plattformen pégar. Vi ser nu att vart mal att
skapa ett ekosystem kring plattformen tagit
ett stort steg framat.

Omstallningen av vart heldgda dotterbolag
Appsales att g& fran forsaljning av app-som-
en-tjanst till att bli ett renodlat séljbolag av
plattform-som-en-tjanst, gar ocksd enligt
plan. Vi har ett urstarkt team i Appsales som
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jobbar stenhart och maélinriktat for att gora
Appspotr 3 till den mest hyllade och fram-
gangsrika low-code plattformen pa markna-
den. Vi har aldrig haft ett sddant driv i saljar-
betet historiskt som nu.

Transformationen av app-som-en-tjanst till
plattform-som-en-tjanst medfér ett planerat
intéktstapp jAmfért med forsta kvartalet forra
aret.

Plattformen integreras mot fler affarssystem.
Att integrera afférssystem och digitala tjanster
i plattformen 6ppnar inte bara upp odndliga
mojligheter att skapa de applésningar som
kunden vill ha, utan éppnar ocksa upp foér nya
malgrupper att anvanda Appspotr 3. Vart fors-
ta integrationsprojekt var med Hoodins sy-
stem dar vi ocksd samarbetar kring forséljning
av varandras system. Nu gér vi vidare med fler
integrationer. Bl a med Zapier dar vi nar 3 mil-
joner nya anvandare att bearbeta samt att
vara kunder kan skapa afféarslésningar med de
6ver 2000 affarssystem som finns integrerade
i Zapier. Integrationer med externa system i
Appspotr 3 ar den mest spdnnande mdjlighe-
ten med var nya version av plattformen. Skal-
barheten i plattformen blir ddrmed en av de
viktigaste affarsnyttorna att kommunicera.

Jag som VD &r mékta stolt och néjd att vi ant-
ligen efter flera &r ar har. Vi har en kompetent
driven séljorganisation pa plats genom forvar-
vet av Appsales for nagra ar sedan, vi har en
férdigutvecklad ny version av plattformen som
innehéller de funktioner marknaden efterfra-
gar, vi har kvittens pa formagan att bade sélja
och leverera appar pa plattformen. Allt ar klart
for att ga in i tillvaxtfasen. Saljkampanjer ge-
nomférs och vi marker av hur omstandighe-
terna i varlden just nu gjort att low-code be-
hovet bara 6kat. Situationen driver pa digitali-
seringen fortare. Vart erbjudande kan verkli-
gen hjédlpa manga foéretag och organisationer
dar ute just nu som behdver 6ka snabbheten,
férenkla samt fa ner kostnaderna pé sin app-
utveckling.



Férsialjning

Anvandare i plattformen rekryteras nu genom
att bearbeta utvalda maélgrupper med kam-
panjer. Detta sker via partners, direktférsalj-
ning och integration med affarssystem/digitala
tjanster som har stora anvandarvolymer.

Detta séljarbete kommer nu snabbt att ge oss
saljdata pa nyckeltal sdsom:

« Hur manga adopterar vi som anvandare till
plattformen i vara rekryteringskampanjer?

« Hur manga anvéndare konverterar vi till be-
talande kunder?

*« Vad &r den genomsnittliga intdkten per
kund?

Tillvaxt

Tillvaxttakten i bolaget skapas genom att ha
ett stdndigt 6kat antal av anvandare i platt-
formen ur vilka vi konverterar ett dkat antal av
betalande kunder med en 6kande snittintakt
per kund och ett lagt tapp av kunder. Denna
process maste hallas igdng hela tiden och ar
ett arbete som tar tid och kraver dedikation.

* Driva kampanjer

+ Adoptera anvandare

+ Konvertera kunder

- Oka snittintékt per kund

- Bibehalla Iagt tapp av kunder

Nar vi uppnér ratt nyckeltal i denna process
kommer bolaget std i en efterlangtad situation
som vi lange véantat pa - férmagan att kunna
accelerera foérsaljningen.

Det ar da av stor vikt att bolaget investerar i
okad férsaljning for att ta position och bygga
upp yolym av anvandare och betalande kun-
der. Okat antal anvéndare och 6kande intékter
ger ett 6kat bolagsvarde.

De nyckeltal vi ser redan nu med en 6kad
snittintékt per kund och tidiga indikationer pa
att adoption och konvertering foljer var mal-
séttning gor att bolaget redan bdorjat férbereda
sig for att med intékter, lAn och &Agarkapital
investera i resurser for okad forsaljning. Var
plattform behdvs ute pd marknaden nu och vi
star redo att hjalpa féretag och organisationer
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véarlden Over att nd sina mal och sin publik
genom funktionella och snygga appar.

Halsningar,
Patric Bottne

VD Appspotr



Bolaget i sammandrag

Apputveckling

Gartner férutspar att:

e Ar 2023, kommer antalet utvecklare utan
programmeringskunskap (s k citizen deve-
lopers) inom stdrre foretag vara fyra ganger
fler 4n antalet professionella programmerare

e ar 2024, kommer 65% av de appar som
byggs utvecklas med hjélp av s k low code
verktyg fér apputveckling’. Marknadsstorle-
ken globalt fér low code verktyg bedéms
vaxa fran 7,8 miljarder dollar (2018) till 46,2
miljarder dollar 2023, med en arlig tillvaxt-
takt p& 42,9% under periodenz2.
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Marknaden fér apputveckling med low code
verktyg &r inne i en standardiseringsfas. Kra-
ven pa low code verktygens funktionalitet har
Okat efterhand som efterfrdgan okat. Det finns
ett brett utbud av low code verktyg dar ute
men enbart ett fatal klarar av att stodja low
code utveckling av mobila applikationer till
b&de appbutiker och webben.

De akt6rer som haft rad att investera i utveck-
lingen av nya generationens mer avancerade
low code verktyg och som klarar av att méta
marknadens efterfrdgan och lyckas i sin dis-
tributionsmodell har stora méjligheter att ta en
stor del av den kaka fér low code som finns
de narmaste aren.

Samtidigt som verktygen blir mer avancerade
riktar dom sig till tvd olika anvandargrupper.

Bade professionella utvecklare och anvandare
utan kunskap inom programmering s k citizen
developers har behov av dessa verktyg. Just
nu visar statistiken att gruppen citizen develo-
pers 6kar stort. En citizen developer &r en an-
vandare som skapar appar for att anvdndas
av dem sjalva eller av andra, och som anvan-
der verktyg for att géra detta som har sank-
tionerats av en central IT avdelning eller affar-
senhet.

Undersokningar av Gartner visar pé flera for-
delar hos de organisationer som valt att inféra
citizen development:

Férdelen fér IT-avdelningen

Genom att skapa forutsattningar for citizen
developers inom en organisation far IT-avdel-
ningen flera férdelar bl a att man:

* Mojliggor en férmaga till sjélvservice av af-
farsinnovation inom organisationen

e Skapar en béttre inriktning i arbetet mellan
affarsverksamheten och IT-avdelningen

* Reducerar kén av appar som det finns be-
hov av inom organisationen

* Mojliggor okat fokus pa@ mer strategisk ut-
veckling av appar hos IT-avdelningen

* Minskar risken av s k shadow IT, dvs appar
som anvands i en organisation men som
inte stdds av IT-avdelningen

* MOojliggér skapandet av prototyper, proof of
concepts som sedan IT-avdelningen kan ta
over

Fordelen for affirsenheten

- Okad férméaga och rérlighet i affarerna
¢ Okad produktivitet och effektivitet
o Mer engagerade medarbetare

e Mer bidrag av affarsinnovation fran enskilda
medarbetare

1 https://www.computerworld.com.au/mediareleases/35472/low-code-is-the-future-outsystems-named-a-leader/

2 https://www.marketsandmarkets.com/Market-Reports/rapid-application-development-market-252654522.html?gclid=EA-
lalQobCh-MI_LCTulbD5AIVYLYYChOQdA3nEAAYAYAAEgILsPD_BwE
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e Affarsenheter kan skapa appar pa egen
hand eller med stéd av professionella ut-
vecklare

Affarsmodellen

Appspotr koncernen har opererat med tva
olika affirsmodeller som beskrivs narmare
nedan men dar fokus nu vrids mot plattforms-
affaren.

Affirsmodell plattformsaffaren

Appspotrs plattform finns pé servrar hos
Amazon och kundens publicerade appar i
plattformen finns pa kundens egna utvecklar-
konton pé& publika eller privata appbutiker hos
Apple och Google, eller pd webben (s k Pro-
gressive Webb Apps) som publiceras pa
Appspotrs eller kundens doméan.

Kunderna abonnerar pé plattformen genom en
aterkommande maénadskostnad enligt SaaS
affarsmodell. Support ingar i priset.

Appspotr goér kontinuerliga sakerhetskopie-
ringar och tillser att kunden med automatik far
de uppgraderingar som gérs i iOS och Andro-
id operativsystem samt mobila webblésare
med jamna mellanrum.

Abonnemangsmodellen innebar en langvarig
relation mellan kunden och Appspotr dar bada
parter &r vinnare. Kunden far en stor trygghet
och vet sina IT-kostnader fér appar med stor
sakerhet. Appspotr far en regelbunden och
férutsdgbar intdkt med forutsédgbara kostna-
der.

Appspotr erbjuder en kvalificerad programva-
ra till ett forhallandevis l&gt pris och far en
mycket hég ldnsamhet ndr kundvolymerna
Okar.

Affarsmodell aterforsiljaraffaren

Partners och kunder som opererar pa
Appspotrs plattform fungerar som experter pa
plattformen och &aterférsaljare av Appspotrs
applicenser till interna eller externa kunder.
Dessa séljer skraddarsydda appar och fardiga
appkoncept som en tjanst (SaaS affarsmodell)
till slutkunder. Slutkunderna abonnerar pa sina
appar genom att betala terkommande mé-
nads-, kvartals- eller arsavgifter till dessa ex-
perter som sjélva prisséatter sin tjinst som en
marginal ovanp& kostnaden for Appspotrs
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applicenser. Utéver intakter frAn app som en
tjanst erbjuder man ofta aven tillAggstjanster
sdsom engangsavgifter for produktion av ap-
par samt |dpande abonnemangsintékter for
aterkommande support, uppdateringar och
utbildning. Dessa experter erbjuder kvalifice-
rade apptjanster med kundunikt mervérde
som ger hég marginal och lIdnsamhet redan
vid mindre kundvolymer. Relationen mellan
dessa experter och sina kunder &r langvarig
och dar mgjligheten att 6ka genomsnittlig in-
tékt per kund &r stor genom aterkommande
nyférsadljning av nya appar, anpassningar,
funktioner, integrationer, design mm i apparna.

Inom Appspotr koncernen har Appsales foku-
serat helt pa att erbjuda app som en tjanst
(AAAS) till slutkunder. Appsales omstrukture-
rar nu verksamheten med fokus p& att skala
upp nyférsaljning av plattformen mot partners
och organisationer med behov av att leverera
appar internt inom organisationen eller externt
till kunder. Satsningen sker parallellt med bi-
behéllen hantering av befintliga kundrelationer
inom AAAS.

Konkurrensfordelar

Jamfért med traditionell apputveckling med
programmerare erbjuder Appspotr ett snabba-
re, effektivare satt att utveckla appar.

Appar i plattformen kan utvecklas samtidigt
for bade iOS, Android och PWA (Progressive
Web App) av personal utan programmerings-
kunskaper s k citizen developers.

Mojligheten att kunna duplicera appar och
funktioner sparar tid, multistod for saval native
appar som PWA férenklar, mdjligheten att
skraddarsy appar utifrdn appanvandarens uni-
ka behov ifrAga om design, integrationer, fl6-
de, funktioner ger anvandaren i det ndrmaste
obegransade mojligheter i kreativitet.

Plattformen ger en unik mgjlighet att koppla
skapade appar mot befintliga system och
skapa egen logik.

Automatiserad publicering och uppdatering av
appar sparar tid, samt att nédvéandiga uppda-
teringar av appar nér systemuppdateringar av
operativsystem hos iOS och Android kommer
med jamna mellanrum, skdts sémlost.



Plattformen stodjer bade PWA och iOS &
Android native appar och ger kunden méijlig-
het att hantera och f& kontroll dver alla organi-
sationens appar.

Jamfort med konkurrensen fran andra templa-
te-baserade apputvecklingplattformar, erbju-
der Appspotr idag en modernare och éppnare
plattform baserad pa ramverket React Native,
med en mycket hdgre flexibilitet i skapandet
av appar med avancerade verktyg och 16s-
ningar for hantering av data, vyer, logik, integ-
rationer och mojligheten att hantera anvand-
arbehdrigheter i appar och plattformen for
olika malgrupper samt stéd fér GDPR och
Directive (EU) 2016/2102.

Branschen

Hur vi interagerar med datorer har férandrats
over tiden. Utvecklingen borjade med hélkort,
passerade textbaserade terminaler och stan-
nade vid grafiska grénssnitt och mus med PC-
eran pa 80- och 90-talet. Sedan den férsta
Iphonen lanserades 2007 har dock appar pa
mobila enheter slagit ut allt annat. Appar &r
idag granssnittet for interaktion mot internet
och dar vi konsumerar mest skarmtid dagligen
i var smartphone fore mobila webben. | den
digitaliseringsvag som just nu pagar anpassar
varje féretag och organisation sig for att bli
mer digital i sin service mot anstéllda, leveran-
torer, kunder och konsumenter.

En del av denna digitalisering ar att efterfra-
gan p& appar och mobil webb/PWA fullstan-
digt exploderar hos foéretag och organisatio-
ner. Utvecklingsplattformar som erbjuder mdj-
ligheten for manniskor utan programmerings-
kunskap att bygga appar ar enda sattet for att
mota denna efterfrdgan. Resurserna for tradi-
tionell apputveckling racker inte till och ar for
lAngsam, oflexibel och kostsam for att klara av
att mota efterfragan.

Den oOkade efterfrdgan drivs ocksd av det
6kade behovet inom organisationer att strama
at, snabba upp och férenkla samarbeten mel-
lan IT och affarsteam inom olika affarsavdel-
ningar. IT avdelningar vill ha kontroll men sam-
tidigt 6ppna upp mdojligheten foér innovation
och sjalvservice av apputveckling inom orga-
nisationens affarsenheter. Genom att demo-
kratisera apputvecklingen och ge verktygen till
personal utan programmeringskunskap att
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kunna utveckla appar for sin affarsenhets be-
hov skapar stora tidsvinster och far ner back-
loggen pé appar hos IT. Samtidigt har IT kon-
troll att kunna administrera organisationens
alla appar frdn en plattform, och mojligheten
att kunna ge réttigheter inom organisationen
att snabbt omséatta och omvandla affarspro-
cesser digitalt till appar utan att tappa i saker-
het och interna ramverk.

P& samma satt som det finns ett enormt be-
hov inom stora organisationer av att kunna
producera mer appar finns samma efterfragan
hos mindre och medelstora féretag men dar
alla inte vill hantera sina appar sjilva. Man
kdper hellre appen som en tjanst av en extern
expert. Har &r det istéllet appbyraer, konsult-
byrder och app-experter som tillhandahaller
tjanster fér produktion, distribution, support,
uppdateringar, utveckling till dessa foretag.
Med hjalp av low-code plattformar kan dessa
app-experter leverera appar till sina kunder till
en rimlig kostnad, snabbt och flexibelt som ett
konkurrenskraftigt alternativ till traditionell
apputveckling.

Marknadsstrategi

Appspotrs affarsmodell bygger pa volym dar
antalet nya applicenser dkar genom att platt-
formen saljs med fardiga paket av forskotts-
betalda applicenser som ger kunden rétt att
bygga och publicera det antal appar som Ili-
Censer avser.

Forséljningen sker i huvudsak pa tre sétt:

e Genom partnerférséljning med partners som
distribuerar eller séljer applicenser till orga-
nisationer pa sin marknad eller i sin
branschvertikal.

* Genom direktforsaljning till organisationer
som levererar appar till sina kunder internt
eller externt

® Genom integrationer och samarbeten med
systemleverantérer och digitala tjansteleve-
rantérer som dppnar upp kanaler mot sina
egna kunder

Nya kunder och partners vérvas genom en
kombination av uppsdkande férséljning fysiskt
och via telefon, online och marknadskommu-
nikation via e-post samt sociala medier.



Framtidsvision

Appspotrs vision ar att bli den ledande platt-
formen fér low-code utveckling av appar glo-
balt.

Plattformen ar tillgénglig globalt oberoende av
geografiska granser.

Produktbeskrivning

Appspotrs plattform har ett brett utbud av
funktioner som anpassats efter vad dagens
marknad efterfragar.

De olika funktionerna arbetar i en och samma
plattform och &r alltsa fullstandigt integrerade.
Data, vyer och logik fér appen &r separerade
vilket t ex gor att data i en app inte behdver
uppdateras pa mer an ett stalle. Och samma
data kan anvandas i flera appar.

Flédet, strukturen och navigeringen i appen
kan skrdddarsys genom att koppla ihop data,
vyer, logik i en visuell drag-and-drop milj6 vil-
ket, enligt var vetskap, skapar marknadens
mest flexibla och snabba sé&tt att utveckla
skraddarsydda appar pa.

Anvandarbehdrigheter kan sattas med olika
rattigheter vilket skapar férdelen att man kan
ha appar dér olika anvédndare kan se och géra
olika saker bade i appen och i plattformen.

Andra férdelar ar att en kund kan erbjuda en
app med olika anvéndarupplevelser beroende
pa kund. En slutanvandare far efter inloggning
i appen ett utseende och funktioner som &r
unikt fér den organisation som slutanvandaren
tillhér och darmed upplever appen som unik
och skraddarsydd. Istéllet fér att erbjuda en
generell app med generell funktionalitet och
design.

Kunder kan komma &t administrations-grans-
snittet for appen fran vilken PC- eller Mac-da-
tor som helst eller uppdatera appen direkt fran
appen i sin smartphone eller surfplatta. Ge-
nom sin adminbehérighet har alla administra-
torer ett extra menyval i appen - dold for &vri-
ga anvandare - nar dom Oppnar den varifran
man kan skicka push-notiser, géra uppdate-
ringar i databaser, vyer etc. Det &r ofta s att
olika appar internt p& ett féretag har olika ad-
ministratérer som skéter uppdateringar i ap-
pen vid sidan av sina huvudsakliga arbets-
uppgifter. Appspotrs plattform underlattar ar-
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betet avsevart for ett foretag att atkomst finns
var man an &r dar man har tillgang till internet
for att uppdatera appar och kommunicera
med apparnas anvandare. Administrationen
av appen kan skoétas var som helst utan att
behodva vara pé jobbet eller i hemmet.

Plattformen levereras med ett basutbud av
komponenter och logik. Vill kunden ha fler
komponenter, logik eller kundspecifika integ-
rationer kan kunden bestélla dessa och fa
dem utvecklade och anpassade f6r sin konfi-
gurering av plattformen. Vill kunden sjélv byg-
ga komponenter, logik mm finns maojlighet att
leverera konfigureringar av plattformen dar
utvecklare kan atkomst till kod, api:er osv for
att f& komma &t annu stérre mojligheter i platt-
formen.

Néarmare produktbeskrivning

Plattformen innehaller en mangd olika funktio-
ner och verktyg som beskrivs ndrmare har:

Dataset, innehéller datan i en app. Ett dataset
kan byggas upp enkelt i plattformen via ett
excel-liknande formuldr och olika typer av
data kan matas in manuellt eller hamtas fran
en extern datakalla utanfér plattformen eller
laddas upp fran en Excel-fil. Ett dataset kan i
nulaget ha en layout som en lista, en kalender,
ett galleri eller en karta.

Vy, en vy ar den visuella presentationen av
datan fran ett dataset i appen. En vy innehaller
inte nddvéndigtvis data, det kan vara en lay-
out i vilken datan kommer att visas. Som sa-
dan kan en vy innehalla flera olika inputs”
som fyller pA med data i vyn. P4 samma satt
kan en vy ocksa innehalla "outputs”, som fylls
med data fran t ex ett formuldr som anvanda-
ren av appen fyller i och som gar vidare till ett
dataset.

Stilmall, detta & den generella designen av
appen. Ett basutbud av installningar, sdsom
férger, typsnitt, animeringar, padding etc. De
flesta av dessa instéllningar kan skrivas dver
unikt i varje enskild vy om man vill. Det gér att
definiera flera olika stilmallar fér en app, men
bara en kan vara aktiv i taget.

Struktur, detta ar ryggraden i appen, dér vyer
kopplas ihop och fylls med data fran datasets,
och aven dar menyer och logik kopplas till att
bli en fardig app. Allt hanteras i ett visuellt in-



tuitivt granssnitt genom drag-and-drop. En
fardigbyggd app i strukturbyggaren kan kopie-
ras och ateranvandas med alla datasets, vyer,

menyer och logik vilket skapar stora férdelar
om man vill anvdnda och designa om samma
typ av app till en ny kund.

Férhandsgranskning, man kan hela tiden nér
man bygger pa appen titta pa resultatet i real-
tid via férhandsgranskningsvyn som kan lag-
gas som ett eget fonster bredvid webblédsaren
pé& skarmen. Dar ser du exakt hur appen ser ut
och fungerar efterhand som du bygger appen.

Media, ett mediabibliotek i plattformen dar du
lagrar dina bilder, ikoner och filer som du an-
vander till dina olika app projekt. Innehaller
ockséa en egen grafisk editor dar du i ett Phot-
oshop liknande verktyg kan jobba med bildre-
digering. Det sparar tid istéllet fér att behdva
sitta i ett bildredigeringsprogram vid sidan av
och jobba med bilder som du sedan maste
ladda upp i plattformen.

Push, detta &r ett kommunikationscenter for
att skapa och skicka ut push-notifieringar di-
rekt eller tidsinstéllt till grupper eller enskilda
anvandare i olika appar.

Anvandarbehoérighetssystem, har hanterar
man vem som har behdrighet att se och géra
vad i bade plattformen och i apparna kopplat
till organisationer och grupper.

APPSPOTR.COM
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Organisation & grupper, har hanterar man
vilka organisationer, och grupper under en
organisation du har i din plattform och vilken
organisation och grupper en app ar kopplad
till.

Anvandare, har kan du se alla anvédndare i en
app.

Publicering, hdr hanteras information och
versionshantering av appar du publicerar till
Apple App Store och Google Play samt publi-
cering av PWA till webben.

Utkast, nér du sparar en uppdatering av inne-
hall eller stilmall i en app och sparar det som
ett utkast sd sparas det har och vantar pa
godkannande och publicering.

Cloud code, ett grénssnitt i plattformen som
kan erbjudas utvecklare som vill kunna kom-
ma &t att koda i plattformen.




Ekonomisk oversikt koncernen

2020
3M
Alla belopp i TSEK (jan-mar)

Nettoomséttning 1621
Periodens resultat -5 401
Resultat per aktie -0,10
Antal aktier

(i tusental)

Antalet aktier

Pa balansdagen uppgick antalet aktier till 51 999 998 stycken.

Finansiell stillning

2019
3M
(jan-mar)

2399

-5 649

-0,20

28 506

2019
8M
(maj-dec)

5959

-8 860

-0,17

51999

2018
8M
(maj-dec)

2105
-12 196

-0,43

28 506

2018/2019
12M
(maj -april)

5145

-24 332

-0,85

28 506

2017/2018
12M
(maij-april)

115

-15712

-1,33

11 840

Likvida medel uppgick vid periodens utgang till 4 247 TSEK (IB 8 486 TSEK). Soliditeten var 4,2 %

(IB 22,3 %).
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Resultatrakning - koncernen

1 jan-31 mar 1 jan-31 mar 1 maj-31 dec 1 maj-31 dec 1 maj-30 april 1 maj-30 april
2020 2019 2019 2018 2018/2019 2017/2018

Alla belopp i TSEK 3M 3M 8M 8M 12M 12M
Rorelsens intakter
Nettoomséttning 1621 2399 5961 2105 5145 115
Summa intékter 1621 2399 5961 2105 5145 5961
Rérelsens kostnader
Ravaror och fornédenheter -142 -435 -207 -543 -1041 -3 640
Ovriga externa kostnader 3 846 -3 682 -6 034 -5 894 -9102 -4 440
Personalkostnader -1491 -2813 -4 909 -6 363 -10 048 -7216
Av- och nedskrivningar -1223 -953 -2776 -1165 -4 191 -506
Ovriga rérelsekostnader -1 - -45 - - -
Summa kostnader -6 704 -7 883 -13 971 --13 965 -24 382 -15 802
Rorelseresultat -5 083 -5 484 -8 010 -11 860 -19 237 -15 687
Finansiella poster -318 -165 -833 -336 -5 579 -25
Resultat efter finansiella
poster -5 401 -5 649 -8 843 -12 196 -24 816 -15712
Skatt pa periodens resultat 0 0 -17 0 484 -0
Periodens resultat -5 401 -5 649 -8 860 -12 196 -24 332 -15712

Resultat per aktie, raknat pa resultatet hanférligt till Appspotr AB:s aktiedgare under
aret (uttryckt i kr per aktie

Resultat SEK per aktie -0,10 -0,20 -0,17 -0,43 -0,85 -1,33

Antal aktier pa balansdagen 51999 998 28 506 136 51999 998 28 506 136 28 506 136 11839 789
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Balansrakning - koncernen

Alla belopp i TSEK 2020-03-31  2019-03-31 2019-12-31 2018-12-31  2019-04-30  2018-04-30

TILLGANGAR

Anlaggningstillgdngar

Immateriella anlaggningstillgangar 16 992 20294 18 206 22 503 14 535 5907
Materiella anlaggningstillgangar 35 213 18 233 206 315
Ovriga finansiella tillgangar 70 - 70 20 70 0
Summa anlaggningstillgdngar 17 097 20 507 18 294 22 756 14 811 6 222

Omsittningstillgdngar
Kundfodringar 567 1070 1076 1039 948 0

Ovriga fodringar 1212 126 627 9 436 543

Forutbetalda kostnader och upp-

lupna intakter 594 168 253 433 265 117
Summa omsittningstillgdngar 2373 1364 1956 1481 1649 660
Likvida medel 4247 3589 8 486 7 092 4732 8 004
Summa omsittningstillgdngar 6 620 4 953 10 442 8573 6 381 8 664
SUMMA TILLGANGAR 23717 25 460 28 736 31329 21192 14 886
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Balansriakning - koncernen, forts

Alla belopp i TSEK 2020-03-31  2019-03-31 2019-12-31 2018-12-31 2019-04-30  2018-04-30

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital 994 14 352 6395 19 962 7169 6 561
Summa eget kapital 994 14 352 6 395 19 962 7 169 6 561
Langfristiga skulder

Langfristiga lan 6 254 5783 6 254 6280 3000 0
Ovriga langfristiga skulder 686 0 1586 0 3070 293
Summa langfristiga skulder 6 940 5783 7 840 6 280 6 070 293

Kortfristiga skulder

Leverantdrsskulder 1855 950 480 1324 704 599
Kortfristiga I&an 7 252 2000 7 252 2 000 3513 4200
Ovriga kortfristiga skulder 4049 1072 4 433 542 1089 2210

Upplupna kostnader och forut-
betalda intakter 2627 1303 2 336 1221 2 607 1023

Summa kortfristiga skulder 15783 5325 14 501 5087 7913 8032

SUMMA EGET KAPITAL OCH
SKULDER 23717 25 460 28 736 31329 21192 14 886
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Koncernens forandring i eget kapital

Aktiekapital Ovrigt tillskjutet Andra Balanserat Summa

Alla belopp i TSEK kapital reserver resultat

Ing&ende eget kapital 2018-05-01 2460 51 036 0 -46 938 6 558
Nyemission 3241 21701 24 942
Arets resultat 2018/2019 -24 331 -24331
Summa transaktioner med innehavare utan bestdmmande 0 0 0 0 0
inflvtande

Utgaende eget kapital 2019-04-30 5701 72737 0 -71 269 7 169
Ina&ende eget kapital 2019-05-01 5701 72737 0 -71 269 7169
Periodens resultat maj-dec 2019 -8 860 -8 860
Nyemission 4 699 3387 8 086
Utgéende eget kapital 2019-12-31 10 400 76 124 0 -80 129 6 395
Ingdende eget kapital 2020-01-01 10 400 76 124 0 -80 129 6 395

Totalresultat

Periodens resultat jan-mars 2020 - - - -5 401 -5 401
Utgéende eget kapital 2020-03-31 10 400 76 124 0 -85 530 994
Ingéende eget kapital 2020-04-01 10 400 76 124 0 -85 530 994
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Kassaflodesanalys - koncernen

1jan-31 1jan-31 1 maj-31 1 maj-31 1 maj -30 1 maj-30
mar mar dec dec april april
2020 2019 2019 2018 2018/2019 2017/2018
Alla belopp i TSEK 3M 3M 8M 8M 12M 12M
Den I6pande verksamheten
Rorelseresultat -5 083 -5 484 -8 010 -11 860 -24 237 -15 687
Justeringar for poster som inte ingér i kassaflédet 1223 2813 3 069 5155 9191 506
Erlagd rénta -318 -165 -833 -336 -579 -25
Kassafléde fran den I6pande verksamheten
fore férandring av rorelsekapital -4 178 -2 836 -5774 -7 041 -15 625 -15 206
Minskning(+)/Okning(-) av 6vriga fordringar -417 117 -307 -821 -990 -184
Minskning(-)/Okning(+) av 6vriga kortfristiga skuk
der 5611 -1723 -1519 - 2945 2073 524
Kassaflode fran den Iopande verksamheten 1016 -4 442 -7 600 -10 807 -14 542 -14 866
Investeringsverksamheten
Forvarv av materiella och immateriella tillgangar -26 -564 -6 386 -16 534 -17 312 -5 157
Erhéllet vid férsaljning av materiella och immateri- _ _ 9 _ _ ~
ella tillgangar
Kassaflode fran investeringsverksamheten -26 -564 -6 377 -16 534 -17 312 -5157
Finansieringsverksamheten
Foréndring rantebarande skulder (6kning+) -5 229 1503 9 837 5987 8140 5946
Nyemission - - 7 894 20 442 20 442 14 651
Kassaflode fran finansieringsverksamheten -5 229 1503 17 731 26 429 28 582 20 597
Foréndring likvida medel -4 239 -3503 3754 -912 -3272 574
Likvida medel vid periodens bérjan 8 486 7092 4732 8 004 8 004 7430
Likvida medel vid periodens slut 4247 3 589 8 486 7 092 4732 8 004

APPSPOTR.COM 15



Resultatrakning - moderbolaget

1 jan-31 mar 1 jan-31 mar 1 maj-31 dec
2020 2019 2019
Alla belopp i TSEK 3M 3M 8M
Rorelsens intdkter
Nettoomsattning 0 375 147
Ovriga rérelseintakter 0 0 2
Summa intakter 0 375 149
Rorelsens kostnader
Ravaror och férnédenheter -143 -435 -350
Ovriga externa kostnader -3279 -1938 -4 600
Personalkostnader -590 -1674 -2 529
Av- och nedskrivningar -9 -130 -61
Ovriga rérelsekostnader 0 0 -45
Summa kostnader -4 021 -4177 -7 584
Rorelseresultat -4 021 -3 802 -7 436
Finansnetto -280 -80 -709
-280 -80 -709
Resultat efter finansiella poster -4 301 -3 882 -8 145
Skatt pa periodens resultat 0 0 0
Periodens resultat -4 301 -3 882 -8 145
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Balansrakning - moderbolaget

Alla belopp i TSEK 2020-03-31 2019-03-31 2019-12-31
TILLGANGAR

Anlaggningstillgangar

Immateriella anlaggningstillgangar 0 464 0
Materiella anldggningstillgangar 35 213 18
Aktier i koncernforetag 12 983 17 983 12 983
Andelar i intressefdretag 0 0 0
Andra langfristiga fordringar 50 0 50
Summa anlaggningstillgadngar 13 068 18 660 13 051
Omsattningstillgangar

Fordringar hos koncernféretag 5446 0 4 500
Ovriga fodringar 804 90 412
Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 458 168 146
Summa omséttningstillgangar 6 708 258 5058
Likvida medel 1812 879 6 308
Summa omsattningstillgdngar 8 520 1137 11 366
SUMMA TILLGANGAR 21 588 19 797 24 417
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Balansriakning - moderbolaget, forts

Alla belopp i TSEK 2020-03-31 2019-03-31 2019-12-31
EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Bundet eget kapital 10 400 5701 10 400
Fritt eget kapital -1227 10 150 3074
Summa eget kapital 9173 15 851 13474
Langfristiga skulder

Langfristiga lan 4 300 0 4 300
Ovriga langfristiga skulder 269 283 269
Summa langfristiga skulder 4 569 283 4 569
Kortfristiga skulder

Leverantdrsskulder 1619 874 423
Skatteskulder 0 129 105
Ovriga kortfristiga skulder 5080 1651 5102
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 1147 1 009 744
Summa kortfristiga skulder 7 846 3 663 6 374
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 21 588 19 797 24 417
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Moderbolagets forandring i eget kapital

Alla belopp | TSEK Aktiekapital Reservfond Overkursfond Balanserat Summa

resultat
Ingéende eget kapital 2018-05-01 2460 51 036 -46 935 6 561
Periodens resultat maj-april 2018/2019 - - - -20478 -20478
Nyemission Q1 - Q3 2018 3241 - 21701 - 24942
Utgéende eget kapital 2019-04-30 5 701 0 72737 -67413 11025
Ingéende eget kapital 2019-05-01 8 942 0 94 438 -20 478 82902
Periodens resultat maj-dec 2019 -8 145 -8 145
Nyemission Q4 2019 4699 3194 7 893
Koncernbidrag 2700 2700
Utgéende eget kapital 2019-12-31 10 400 0 75 931 -72 858 13474
Ingdende eget kapital 2020-01-01 10 400 0 75 931 -72 858 13 474
Periodens resultat jan-mars 2020 -4 301 -4 301
Utgaende kapital 2020-03-31 10 400 0 75931 -77 159 9173
Ingdende kapital 2020-04-01 10 400 0 75931 -77 159 9173
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Kassaflodesanalys - moderbolaget

1jan-31 mar 1 jan-31 mar 1 maj-31 dec
2020 2019 2019
Alla belopp i TSEK 3M 3M 8M
Den I6pande verksamheten
Rorelseresultat -4 021 -3 802 -7 436
Justeringar for poster som inte ingér i kassaflodet 9 130 163
Erlagd rénta -280 -80 -709
Kassaflode fran den I6pande verksamheten fére
féréndring av rorelsekapital -4 292 -3 752 -7 982
Minskning(+)/Okning(-) av évriga fordringar -1 650 206 -2 356
Minskning(-)/Okning(+) av dvriga kortfristiga skulder 1574 51 2 336
Kassaflode fran den I6pande verksamheten -4 368 -3 495 -8 002
Investeringsverksamheten
Investeringar i materiella anlaggningstillgangar -26 -3 0
Forsaljning av materiella anlaggningstillgangar - - 25
Kassaflode fran investeringsverksamheten -26 -3 25
Finansieringsverksamheten
Nyemission - - 7894
Koncernbidrag - - 2700
Férandring réantebérande skulder -102 3 1499
Kassaflode fran finansieringsverksamheten -102 3 12 093
Féréandring likvida medel -4 496 -3 495 4116
Likvida medel vid periodens bérjan 6 308 4374 2192
Likvida medel vid periodens slut 1812 879 6 308
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Ovrig information

Finansiell kalender
Appspotr har tidigare haft ett brutet rakenskapsér som boérjar férsta maj och slutar sista april men har

sedan beslut vid &rsstimman 2019 6vergatt till rakenskapsar som borjar forsta januari och slutar
sista december.

Delarsrapporten fér Q2 2020, perioden april-juni, publiceras den 16 juli.

Arsstamman planeras att hallas under Juni manad.

Arsredovisningen offentliggors senast tre veckor innan arsstamman.

Forslag till utdelning: Styrelsen foreslar att ingen utdelning lamnas for rakenskapsaret 2019-05-01—
2019-12-31.

Agardata
Antalet aktier vid periodens slut, den 31:e mars, uppgick till 51 999 998 stycken.

De 10 stérsta agarna per 2020-03-31.

Namn Antal Andel, %
Forsékringsbolaget Avanza Pension 9926 476 19,09
Nordnet Pensionsforsédkring AB 3 351 445 6,45
Novel Unicorn 2 689 538 5,17
HPC Sales Company AB 2434 783 4,68
Northern Capsek Ventures AB*** 2 073 850 3,99
Starbright* 1822 047 3,50
Ekapaif** 1379183 2,65
Jan Sjoblom 1030 247 1,98
Skandia Forsakrings 915 750 1,76
Treac Innovation AB 816 951 1,57
Ovriga aktiedgare 26 440 270 50,84
Totalt 51 999 998 100,00

*representerar det samlade &gandet for Starbright Sweden AB och Starbright Invest AB

**representerar det samlade &gandet fér Entreprenérskapital Apparell AB, Entreprenérskapital Barbarett AB,
Entreprendrskapital Glacis AB, Entreprendrskapital Kasematt AB, Entreprendrskapital Kurtin AB, Entreprendrs-
kapital Orillon AB, Entreprendrskapital Tenalj AB.

**Northern Capsek Ventures AB har lanat ut 700 000 stycken aktier till Mangold Fondkommission som &r likvidi-
tetsgarant fér bolagets aktie pa Spotlight Stock Market, se pressmeddelande 2020-02-11.
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Risker och osdkerhetsfaktorer

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden som ar framatblickande. Faktiska framtida resultat
kan skilja sig vasentligt fran de forutsedda. Faktorer som kan paverka bolagets resultat utgérs av
bland annat den generella marknadsutvecklingen for appar, konkurrenssituationen, effekten av eko-
nomiska omstandigheter, teknisk utveckling, valutakurs- och rantefluktuationer samt politiska risker.

Granskningsrapport
Den hér rapporten har inte granskats av bolagets revisor.

Goteborg den 31 mars 2020

Appspotr AB (publ)

Peter Wendel Anders Moberg Lissdker Jim Nilsson
Styrelseordférande Styrelseledamot Styrelseledamot
Goran Wolff

Styrelseledamot
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Appspotr

APPSPOTR AB (PUBL)
KUNGSPORTSAVENYN 32
411 36 GOTEBORG

TELEFON: 031-16 13 33

E-POST: INFO@APPSPOTR.COM
HEMSIDA: WWW.APPSPOTR.COM
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