PRECIO FISHBONE AB (publ)

KVARTALSRAPPORT
oktober- december 2015

BOKSLUTSKOMMUNIKE
januari —december 2015

Kvartalet oktober — december 2015:
Nettoomséttningen uppagick till 56,7 mkr (38,5).
Rorelseresultatet (EBITA) blev 5,2 mkr (3,5).
Rorelsemarginalen (EBITA) blev 9,1 % (9,0 %).
Resultat efter skatt blev 3,9 mkr (2,5).

Vinst per aktie fore skatt blev 0,55 kr (0,41) och efter
skatt 0,43 kr (0,31).

Kassaflodet fran den lopande verksamheten blev 7,5 mkr
(4,5) vilket motsvarar 0,81 kr per aktie (0,56).

Helaret januari — december 2015:
Nettoomséttningen uppagick till 190,8 mkr (133,7).
Rorelseresultatet (EBITA) blev 15,4 mkr (10,3).
Rorelsemarginalen (EBITA) blev 8,1 % (7,7).
Resultat efter skatt blev 12,5 mkr (7,7).

Vinst per aktie fore skatt blev 1,74 kr (1,31) och efter
skatt 1,39 kr (1,00).

Kassaflodet frAn den I6pande verksamheten blev 15,4
mkr (8,1) vilket motsvarar 1,71 kr per aktie (1,06).

Under rakenskapsaret har bolaget gatt samman med
Fishbone Systems AB.

Som delbetalning fér aktierna i Fishbone Systems AB har
bolaget nyemitterat 900 000 B-aktier.

Bolagets namn har under aret andrats fran Precio
Systemutveckling AB (publ) till Precio Fishbone AB (publ).

Styrelsen avser foresla arsstamman att for rakenskaps-
aret 2015 besluta om en utdelning om 1,15 (0,75) kr per
aktie.



VD har ordet

For snart ett ar sedan gick Precio och Fishbone samman. En sammanslagning mellan tva
konsultféretag brukar inte sallan innebara kulturkrockar med negativa effekter pa
verksamheten som 6kad personalomsattning och "omstruktureringskostnader” som foljd.
Vart samgaende har hittills inte inneburit detta. Tvartom har vi tillsammans skapat en
marknadsposition och genomfort kundataganden som ingen av oss skulle klarat pa egen
hand. Framgangen beror pa den enskilda medarbetarens kompetens, engagemang och vilja
att utveckla ett Precio Fishbone till ett ledande féretag som skapar I6sningar som gor skillnad
for vara kunder. Jag ar stolt och tacksam for att f& jobba med 201 kollegor pa Precio
Fishbone och ser fram mot en fortsatt positiv utveckling under 2016!

Under fjarde kvartalet har vi okat omséttningen med drygt 47 % och for hela aret ar ékningen
knappt 43 %. Okningen beror forstas till storsta delen p& samgéendet med Fishbone men
knappt 10 % ar gemensam organisk tillvaxt. Resultatet har okat i takt med omsattningen och
rorelsemarginalen (EBITA) har dkat nagot jamfort med motsvarande kvartal 2014, till 9,1 %
(9,0). Motsvarande marginal for helaret ar 8,1 % (7,7). Omsattningsokningen och
marginalokningen innebar att 2015 &r Precio Fishbones basta ar hittills med ett
rorelseresultat pa 6ver 15 mkr.

Orderingangen under sista kvartalet och borjan pa 2016 har varit god bl a vi vunnit storre
affarer med Ericsson, WSP och Energimyndigheten. Intressanta uppdrag och en totalt sett
god belaggning, med viss regional variation, har avslutat 2015. Tillvéxten inom Office 365
och Microsoft Azure driver pa utvecklingen och leder till konsultuppdrag och efterfragan pa
de paketerade losningar vi utvecklat som t ex Omnia Intranet och NGO On Line. Under
kvartalet tecknade vi t ex var forsta order med en tysk bistandsorganisation, Welthungerhilfe,
som valt var av Microsoft prisbelénade NGO On Line-ldsning.

En paketerad I6sning utgar fran en produkt och sedan gors kundanpassningar i olika
omfattning. En sadan paketering dar kundanpassningarna ar sma har lanserats under slutet
av aret. Vi har utifran den verksamhetsforstaelse som vi fatt i konsultuppdrag skapat en
molntjanst som ger kommuner en enkel och kostnadseffektiv [dsning for att hantera
valadministration. Tjansten heter Kaskelot On Line och levereras fran Azure. Att utifran den
kunskap som byggs upp i kundprojekt ga vidare och utveckla paketerade I6sningar ger oss
en konkurrensfordel. Vi ar i grunden ett konsultféretag men paketerade ldsningar ar en viktig
komponent i vart erbjudande till marknaden.

Den relativa andelen av Precio Fishbones omsattning som kommer fran offentlig verksamhet
har minskat nagot under aret men den absoluta volymen har okat. Vi se stora behov och
mojligheter att inom den offentliga sektorn skapa dkad effektivitet och tillganglighet med
Okad digitalisering.

Precio Fishbones marknad ar primart Sverige dar vi har en god geografisk spridning med
kontor pa atta olika orter. Samtidigt sker en 6kande andel av var forsaljning utanfor Sverige.
Under 2015 har vi levererat till kunder i atta lander pa fyra kontinenter. Narhet till kunden och
langsiktiga relationer ger utokade affarer. For att skapa detta pa andra marknader kommer
vi under 2016 investera i att bygga en lokal narvaro pa ett antal prioriterade marknader,
framst genom att bygga ut ett partnernatverk for vara paketerade I6sningar. Detta ar en
langsiktig investering som under 2016 kommer att vara i ett uppbyggnadsskede.

Malmo den 19 februari 2016
Christer Johansson



Microsoft Partner

Collaboration and Content
Application Development
Application Integration
Data Anahytics

Cloud Platform

Precio Fishbone &r ett konsult- och systemutvecklingsforetag med
verksamhet i Borlange, Géteborg, Orebro, Eskilstuna, Malmé, Stockholm,
Vasteras, Vaxjo och Ho Chi Minh City i Vietnam. Foretaget har ocksa ett
representationskontor i London.

Totalt &r cirka 200 personer anstéllda i koncernen.

Precio Fishbone utvecklar och tillhandahaller saval paketerade som
skraddarsydda IT- l6sningar dar forstaelse for kundens verksamhet ar en
lika viktig utgdngspunkt som teknik. Precio Fishbone ar Microsoft Partner
inom fem omraden: Collaboration and Content, Application Development,
Application Integration, Data Analytics och Cloud Platform.

Foretaget ar listat pA NASDAQ First North Premier. Consensus Asset Management &r bolagets
Certified Adviser.

www.preciofishbone.se


http://www.preciofishbone.se/
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