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Det har pa manga séatt varit en mycket intensiv och handelserik period for Bolaget sedan arsskiftet. Dels i den
pagaende affaren avseende EyeonlID’s ID-skyddsprodukter dar vi fortsatt ser en positiv utveckling av
marknaden och dels kring vart arbete med att kommersialisera EyeonTEXT, dar arbetet mot en molnbaserad
distributionsplattform trappas upp infér planerad lansering under bérjan av 2022. Utdver detta har bolaget per
den 15 Mars offentliggjort, genom PM, ett avtal om att kdpa 100 % av aktierna i féretaget Bolder Sweden AB
med tillhdrande dotterbolag i Norge. Forvarvet ar villkorat beslut vid en extra bolagsstdmma som kommer att
hallas den 16:e april. | detta brev kommer jag i forsta hand att ge en uppdatering och komplettering av
information om affaren med Bolder Sweden AB. Vi kommer aven publicera en video i samband med detta via
var kanal pa Youtube. Se videon har.

Jag vill bérja med att ge en bakgrund till bolagets initiativ att forvarva Bolder Sweden AB samt hur det kommer
paverka inriktningen framdver. EyeonlID ar ett teknikbolag och att utveckla verksamheten och uppratthalla
bolagets innovativa formaga ar en viktig del av den langsiktiga strategin. Att bygga vidare pa och kapitalisera
pa den teknik och know-how, som méjliggjort ID-skyddsaffaren, skapar forutsattningar for nya affars- och
utvecklingsomraden och har varit en strategi som jag férmedlat till marknaden sedan jag kom in i bolaget.
EyeonlD har satt en tydlig strategi kring att skapa aktieagarvarde genom bade organisk tillvaxt och strategiska
forvarv inom Bolagets verksamhetsvertikaler. Forvarvet av Bolder Sweden AB ar EyeonID:s storsta forvarv
hittills. Férvarvet ar i linje med Bolagets strategi, att skapa stark position pa en internationell marknad, och
utgor starten pa en resa med fortsatt organisk och férvarvsdriven tillvaxt.

Att luta sig enskilt mot en enda affar har risker 6ver tid, inte minst har vi sett hur tex Corona har drabbat
manga bolag och branscher valdigt hart. Genom att fortsatta utvecklingen inom ID-skydd, internetsakerhet
och i férlangningen privacy sa starker vi bolaget och tar samtidigt tillvara pa mojligheterna med vara tekniska
plattformar. Bolder och EyeonlID:s tekniska I6sningar varken ersatter eller kapitaliserar pa varandras
mojligheter utan ar komplement som 6kar konkurrenskraften och skapar 6ppningar inom nya tillvaxtomraden.
Som exempel vill jag lyfta upp nagot som jag bedémer kommer att 6ppna for valdigt stora majligheter i ett
globalt perspektiv. Med rubriken "Make a global Problem your Business” ser vi att vara produkter och tjanster
bade stéttar foretag, organisationer och manniskor i en allt mer datadriven varld. For foretag och
organisationer handlar det om det vi kallar Industry 4.0 transition, en dvergang fran Big Data till Datadriven
affarsverksamhet. Manga féretag och organisationer sitter pa stora mangder data men som det manga ganger
inte gér att anvanda.

For enskilda manniskor som ror sig pa internet varje dag handlar det om att fa tillgang till ratt information,
kunna kanna sig trygga genom att skydda sin identitet och fa kontroll 6ver sin egen information och data sa att
den delas pa individens villkor, det vi aven kallar Privacy. EyeonID och Bolder delar denna vision och har
redan idag produkter och tjanster som kan méta utmaningarna med dessa fragor.

Avtal om forvarv av Bolder Sweden AB

Kommunikationen som skett, genom PM och separat Investor call, sa har langt har beskrivit de legala och
affarsmassiga delarna samt paverkan péa aktier och aktiekapital. Intresset har varit stort, bade bland befintliga
och nya investerare, att f& mer information och klarhet i Bolder och hur bolagen tillsammans ser hur man
skapar varde genom saval tillvaxt som for aktieagarna. Vi har samlat ihop fragestallningar och kopplar svaren
till dessa enligt nedan.

Vad omfattar affaren?

EyeonlID avser genom SPA att forvarva samtliga aktier i moderbolaget Bolder Sweden AB med tillhérande
dotterbolag som i sin helhet &r norska aktiebolag. Totalt ingar, utéver moderbolaget, 5 st. dotterbolag. Av
dessa ar 3 st. av mer operativ karaktar, Bolder AS, Bolder Air AS och Bolder Technologies AS, med egna
resurser och dar dvervagande del av avtal, teknologi och patent ligger. Ovriga 2 st. dotterbolag, C-Move AS
och Haarfager AS, ar konstruktioner av bolagsteknisk karaktar som har anvants primart inom stérre
utvecklingsprojekt for sakring av projekt. Samtliga ar helagda dotterbolag till Bolder Sweden AB.

| EyeoniD:s prognosen for 2021 finns malet att bli kassaflodespositiv fér enskild manad under q4.
Giiller det édven efter forvérvet av Bolder?

» Malet for EyeonlD med de forutsattningar som gallt fore forvarvet och enskilt for bolaget, exkl. Bolder,
kvarstar fortsatt och samma galler for 6vriga mal som satts upp for 2021. Bolder kommer att drivas
som en egen entitet och matas utifran befintliga affarsmal och planer.


https://youtu.be/puJXmCawmRY

« Tillvaxten av antal betalande anvandare i befintliga och nya avtal tillsammans med engangs- och
serviceintakter gor att vi dven ser att malet att vara kassaflédespositiva under Q4 fér enskild manad
kvarstar for 2021. Samt att intaktsmalet for 2021 star fast vid + 20 Miljoner SEK.

* Bolagen kommer efter godkdnnande pa extra bolagsstdmma att konsolideras och redovisas som
koncern fran tilltradet och det kan ske samlat tidigast fran Q2 rapporten, som vi bedémer
forutsattningarna i nulaget. Skulle det forandras av bokfoéringstekniska skal sa kommer vi att informera
om det. Vi kommer uppratthalla redovisningen for bolagen separata for att kunna félja kostnad och
intaktsutveckling.

» Konsolidering av verksamheten kommer att ske I6pande och pagéa under en period av 3 — 6 manader.
Detta innefattar aven en samlad strategisk inriktning for koncernen med respektive bolag och som vi
kommer att rikta in pa perioden 2022 — 2025 initialt.

Fértydligande géllande finansiering, hur langt fram i tiden &r Bolder finansierat?

» Som tidigare kommunicerats ar forvarvat baserat pa att Bolder skall vara rensat for rantebarande
skulder, inom koncern kvarstar skulder och fodringar mellan bolagen till viss del som en féljd av
bolagens olika ataganden och utbyte av produkter och tjanster. Bolder ar finansierat med ett
normaliserat rérelsekapital och som tacker verksamhetens behov enligt affarsplan for 2021.

* Finansieringen ar baserad péa befintliga planer och roadmaps i Bolder samt kopplingen till de sarskilda
aktiviteter som aven ligger som grund for tillaggskdpeskilling som aven den kommunicerades i
samband med offentliggérandet av avtalet.

Vad for kunder och vilka intdkter har Bolder i dagsldget fran dessa? Kan man namna nagra av
kunderna?

» Dagens kunder som vi tidigare beskrivit finns inom de huvudsakliga segment som Bolder fokuserar
mot for sina produkter och tjanster. | foérsta hand Healthcare, Service/Event and Facility management
samt inom Smart city.

Bolder har idag kunder med tecknat samverkansavtal (LOl:er), POC (Proof of Concept) avtal, samt
overgripande ramavtal i bade Sverige och Norge. Inom dessa affarer finns aven olika
samarbetspartners med internationella verksamheter. Tjansteportfoljen har tva huvudsakliga
inriktningsomraden Healthcare samt Service/Event- och Facilitet management.

Bolaget har aven genom samarbeten med statliga och myndighetsorganisationer varit delaktiga i
utvecklingen av Smart city concept som aven delfinansierats med statliga medel.

Flera av avtalen ar saddana att vi i dagslaget inte kan offentliggéra dessa da slutgiltiga kommersiella
avtal inte ar fardigstallda. Samt med beaktande av att affairen med EyeonlID inte &r godkand av
stdmman och vi beddémer inte att EyeonID kan ga in och kommunicera sddana avtal som inte ar
offentliga gjorda sedan tidigare av Bolder.

| tidigare intervjuer har namnts att Bolders kunder har valt, hidlsodata, finansielldata och realtidsdata.
Menar man att det finns en existerande affdr i dessa omraden. D v s kunder som betalar Bolders
tjdnster och anvédnder de ut mot kund?

« | dag finns kunderna och utvecklingspartners inom respektive vertikal och med olika typer av avtal.
Avtalen har olika mal, syfte och omfattning men inkluderar aven framtida licensbaserade intaktsfléden.

* Bolder star nu infor att lansera och i stérre omfattning ta ut sina produkter och tjanster i marknaden.
Under senare ar har bolaget haft intakter framst av engangskaraktar, av typen uppstarts kostnader
eller konsultinsatser, som delar av PoC - I6sningar for kunder och partners samt i gemensamma
projekt bland annat kopplat till Bolder Air som ar ett Live lab.

* Bolaget har genom sina partnerskap aven delat kostnader fér RnD I6pande i olika projekt som en del
av finansieringen av teknikutveckling. Vilka inkluderar saval kamerateknik med tillhérande integration
samt den Peer to Peer I6sning for hantering av data som gor att anvandaren genom en app. kan styra
over sina egna data och dela den som man sjalv kanner, en av kdarnkomponenterna i Bolders Privacy
plattform.

Bolagens affirsmodeller och marknad.

» EyeonlD ar ett vardeskapande tillvaxtbolag inom online privacy, med en attraktiv B2B2C verksamhet.
Affarsmodell ar baserad pa motstandskraftiga tjanste- och licensieringsintakter, positionerat till att
kunna utnyttja tillvaxten | attraktiva underliggande trender. Jag har tidigare kommunicerat att vi avser
att bredda ID-skydds affaren genom bade ett B2B erbjudande under aret samt att under aret
sakerstalla kommersialisering av EyeonTEXT som jag tror har en stor tillvaxtpotential i en egen affar.

* Marknaden for Bolders tjanster baserar sig pd samma princip som fér EyeonID dar marknadens behov
ar resultat av globala problem och utmaningar. Produkter och tjanster fungerar pa samma satt oavsett
marknad och det som kraver anpassning ar framforallt sprakstéd samt anpassning till lokala affars och



konsumentbeteenden. Nagot som EyeonlID har arbetat med under langt tid och kommer kunna
overfora pa Bolder i kommande expansioner i nya marknader.

Har Bolder uteslutande en B2B inriktning? Dvs att andra bolag bygger tjdnster pa Bolders plattform?

* Bolders nuvarande modell och den som i dagslaget bedéms som mest skalbar och har
forutsattningar att na flest marknader ar en B2B affar. Dar kunder och partners kan utveckla
egna tjanster, starka eller komplettera saval befintlig som ny affar. Vi bedémer att Bolder och
tillsammans med I6sningar fran EyeonID aven kommer kunna skapa helt nya affarsméjligheter
for flera branschsegment. Bagge bolagen har byggt upp en flexibilitet kring sina plattformar att
dessa, samt ersattningsmodeller, kan anpassas utifran olika kundbehov och krav. Affaren ar en
I6sningsdriven modell som tar fasta pa hur vardeskapande i affaren for kunden ser ut, som
incitament for betalningsvilja snarare an pris per komponent eller funktion, aven kallat value
based business solutions.

* Vi beddmer aven att kombinationer av bolagens plattformar kommer kunna starka utvecklingen
aven for framtida B2B2C affarer framfor allt i EyeonlD:s nuvarande affarssegment.

« Intdkterna framover kommer att vara baserade pa saval engangs- som Iépande licens- och
serviceintakter bade i paketerade produkter till framst B2B kunder men aven for licensavgifter
avseende tekniskt know-how fran bl.a. patent och unika IP’s.

Det pratas om patent. Vad ér det for patent och vad innebédr de? Hur ldnge géller de?

* Bolder har patent bade godkanda och patent pending som ar kopplade till den teknik som Bolder
utvecklat i synnerhet for att integrera data fran tredje parts devices. Patenten omfattar flera olika
geografiska marknader. Dels handlar patenten om utformning av och hur olika typer av sensorer kan
integreras i annan tredjeparts utrustning vilket maojliggér for helt nya typer av tillampningar.

* Det finns aven patent som bygger pa hur man med hjalp av sensorer och kamerateknik kan mata och
registrera rorelser i ett avgransat fysisk rum bade inom- och utomhus.

Naér far vi bokslutet fér 2020 for Bolder?

+ Boksluten kommer att bli tillgangliga efter hand som dessa dels har godkants pa ordinarie
stamma i respektive Bolders bolag samt har offentliggjorts genom registrering hos berérd lokal
myndighet vilket i huvudsak ar i Norge. EyeonID har inte méjlighet att fore slutlig registrering
mojlighet att offentlig géra dessa men sa snart sa har skett kommer det att tillgangliggoras.

Man namner att tiliggskopeskillingen ar baserad pa kommersialiseringar av produkter/tjianster. Kan ni
fértydliga dessa? Finns det direkta intdkter kopplade till en sadan kommersialisering?

« Tilldaggskopeskillingen ar ett satt att bade sakerstalla att fokus enligt befintlig affarsplan halls samt att
dessa affarsmassiga mal skall utgéra incitament for saljande part att sdkerstalla genomférande av
vasentliga affarsaktiviteter och mal avseende kundavtal, affars och produktlanseringar.

» Dessa ar kopplade till genomférande av riktade affarer inom de primara affarsvertikalerna med tydligt
faststallda kommersiella och intdktsbaserade mal. Men aven att sakerstalla forséljning och distribution
genom avtalspartners for att bredda affaren utanfér Norden i forsta hand mot Europa och i en
férlangning aven andra marknader. Vidare innehaller de aven mal for sakerstallande av integration mot
bolagens tekniska plattformar for lansering av dessa mot riktade kunder och marknader. Tex avseende
den kamerateknik som Bolder utvecklat med tillhérande algoritmer for att processa och paketera data.
Teknologin kan bade implementeras med den av Bolder utvecklade kameraldsningen som med andra
tillverkares produkter.

» Dessa kan bade ses som bevis pa att produkter och tjanster haller for marknaden men att det aven
driver pa affarsavtal fran dagens mer projektbaserade avtal till fullt kommersiella avtal med definierade
intaktsstrommar och kundengagemang.

» Malet for dessa aktiviteter ar att de skall ge saval engangs- som I6pande intéakter samt utgéra grunden
for flera affarer med dessa som utgangspunkt.

Vad ar Bolder?

Bolder ar en banbrytande start-up som utvecklat en peer-to-peer plattform med fokus pa data privacy, som
transformerar olika informationsfléden som personlig data, loT- och tredjeparts data som darmed ger
agarskap och kontroll av data till individen. Bolder-gruppen méter nu en tillvaxtfas baserat pa redan tidigare
ingangna avtal och partnerskap som star infor kommande kommersialiseringar. Bolders team bestéar av totalt
26 personer och finns etablerad med verksamhet i Sverige och Norge med utveckling i Sverige, Norge,
Indien, Polen och Singapore.



Bolder:s plattform &r innovativ och innehaller bade tekniska fardiga tjanster och innovativa I6sningar, som
passar in i EyeOnID:s kunderbjudande. Bolders teknik har mgjlighet att ta itu med flera datakallor och
analysera och strukturera sadana data till kommersiella erbjudanden. Plattformen med sin unika IP-struktur
innehaller &ven patentskyddade komponenter inom bl.a. kamerateknik och algoritmer for bildanalys.

Paverkan pa EyeonlD

Utspadningen i EyeonID sker baserat pa antalet nya aktier som tillférs i relation till tidigare antal utstallda
aktier. Detta oavsett om aktierna under en period ar behaftade med en begrasning for handel i form av en
Lock-Up eller ej. | den samlade affaren sa ar den initiala utspadningen 25% kopplad till nyemission av aktier
for kdpeskillingen om drygt 50 MSEK. | férlangningen kan ytterligare utspadningen bli aktuell da
tillaggskopeskillingen ar faststalld samt i samband med inldsen av optioner utstallda till Weitraub AS.

Totalt kan en ytterligare utspadning ske till maximalt 32%

| forekommande fall s& ar utspadningen en teknisk konsekvens av att EyeonID har valt att betala férvarvet av
Bolder, samt att tillaggsersattningar och optioner inom ramen for affaren, med egna aktier genom nyemission.
Till skillnad fran nar en sadan emission har gjorts i syfte att skaffa kapital till bolaget sa &r denna affar ett
forvarv av tillgadngar och beddmda framtida intakter vilket motsvarar ett varde som i dagslaget ligger i paritet
med kopeskilling och ersattningar. Kursen om motsvarande 1,15 SEK ar bedémd av styrelsen som
marknadsmassig utifran radande kurs vid tecknandet av avtalet

Over tid ser vi att forvarvet av Bolder stérker och diversifierar ocksa bolagets nuvarande verksamhet. Den
bredare verksamheten gor att vi kan rikta vara erbjudanden till marknader med fler kunder, mognadsprofiler,

affarsmodeller och geografier samt 6ka intékterna for bolaget och generera en snabbare och starkare tillvaxt
an vad som varit fallet om vi fortsatt med en enskild affar i portféljen.

Patrik Ugander
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