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Bokslutskommunike for perioden
1 januari - 31 december 2018

Pressmeddelande 2019-02-13

oktober - december

e Nettoomsittningen uppgick till 39.0 (14,2) MSEK, en 6kning med 175,7 % jamfort med samma period
foregaende ar.

e EBITDA-resultatet uppgick till 9,1 (-3,8) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 23,4% (-26,8 %).

e Resultat efter skatt uppgick till 5,5 (-6,3) MSEK.

e  Resultat per aktie uppgick till 0,72 (-0,91) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till 1,1 (-2,1) MSEK.

januari - december

e Nettoomsittningen uppgick till 87,7 (70,5) MSEK, en 6kning med 24,4 % jamfort med samma period
foregaende ar.

e EBITDA-resultatet uppgick till 10,9 (11,0) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 12,4% (14,5%).

e  Resultat efter skatt uppgick till 0,4 (-1,7) MSEK.

e  Resultat per aktie uppgick till 0,06 (-0,27) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till 0,4 (0,3) MSEK.

VD-kommentar

” Hart och malinriktat arbete visas nu genom 6kad orderingang. I detta kvartal har vi "all time high” vad
galler foretagets intdkter om totalt 39 Miljoner Kronor, vilket dr en 6kning frin 24 Miljoner Kronor samma
kvartal foregaende dr. Variationer mellan kvartal dr naturligt nér storre projekt ska intiktsforas over ett eller
tvé kvartal. Intikterna for helaret blev totalt 88 Miljoner Kronor.

Vi har ett positivt nettoresultat pa 5,5 Miljoner Kronor for kvartalet och ett positivt resultat for heldret pa
0,4 Miljoner Kronor vilket &r ett bra steg mot 6kad ldngsiktig Il6nsamhet.

Efter tre kvartal med mycket intensivt arbete i marknaden sa har vi detta kvartal genomfort ett antal stora
och strategiska affirer. Under kvartalet har bolaget dessutom, genom kopet av eProducts Sweden AB (SDD),
gjort sitt forsta forvirv, som redan efter ndgra manader kan betraktas som mycket lyckat f6r framtiden. SDD
bidrog till koncernens intdktsokning med 10,5 Miljoner Kronor och ett operativt resultat om -0,29 Miljoner
Kronor. Minusresultatet uppkom genom att vi under kvartalet hade forvirvskostnader utdver kopeskillingen
pé 0,26 Miljoner Kronor.

SDS spelar i hogsta ligan

Afrikas storsta marknad ar Nigeria, i vilken SDS tog sin forsta affir redan for flera &r sedan. Kvartalets
hojdpunkt ar rekordordern dér vi fick fortroendet fran Nigerias och dven Afrikas stérsta mobiloperator att
leverera var digitala plattform fér distribution samt vart system for precisionsmarknadsféring i
aterforsiljarledet. Ordern var pa 6ver 20 miljoner kronor och visar att SDS har férmégan att driva kampanjer
imal

Ethio Telecom dr Afrikas storsta operator och efter ett langt och fokuserat arbete har SDS tillsammans med
sin strategiska lokala partner blivit utvald till att leverera teknik och tjénster som &r en del av operatdrens
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moderniserings- och digitaliseringssatsning.
Vi visar med dessa tva avtal exempel pa att SDS kunskap, kapacitet och kompetens &r i virldsklass.

Férindring av affirsmodell

SDS affirsmodell har historiskt bestatt av projektforséljning till ny kund samt dérefter aterkommande arliga
supportintikter kompletterat med merforsiljning av ytterligare funktioner. Strategiskt arbetar vi mot att oka
andelen aterkommande intéikter for att pa sa sitt jimna ut intdktsflodet och 16nsamheten. Under kvartalet
har tva genombrott gjorts:

Avtalet i Etiopien innebdr att SDS tillsammans med sin lokala partner levererar teknik och tjanster till Ethio
Telecom, vilken &r Afrikas storsta operatér med cirka 66 miljoner mobilkunder. SDS skall tillhandahélla
teknik och kunnande kring digitalisering av distribution hos en mobiloperatér. Idag har kunden endast
distribuerat taltid med fysiska skrapkort. Rationaliseringspotentialen for kunden ar darfér mycket stor. SDS
erhéller en viss andel av virdet som distribueras digitalt och av de besparingar som sker och har dirmed
potential att fa langt bittre dterkommande intdkter dn vad som ér fallet vid ett normalt supportavtal.

Det andra genombrottet dr dven det en intiktsdelningsaffdr med en mobiloperator i Mellandstern, som
lanserar en mobil plinbok for betalningar, 6verforingar mellan anvédndare och andra tjanster. Har handlar
det om ett genombrott bade for var egenutvecklade plattform for betaltjinster och att affirsmodellen f6ljer
vér nya strategi att vinstdela. Vi fir pa detta sitt del av den rationaliseringseffekt som uppstar hos vara
kunder dé de anvidnder vara system.

Ett forvirv och dirmed ett nytt affirsomrade

I november kopte vi inkramet i eProducts Sweden AB fran vért gamla moderbolag. Verksamheten bestar i
att distribuera elektroniska produkter i Sverige och Danmark da framst vardebevis for pafyllning av
kontantkort till mobiltelefoner. Mojligheten att komma upp i virdekedjan och dédrmed att i egen regi kunna
utnyttja var innovativa programvara for digital distribution ar framsta skalet till forvirvet. Men det ger oss
dven tillgdng till den unika transaktionsvixeln som formedlar forsdljning av taltid mellan alla de svenska
mobiloperatorerna och flertalet av Sveriges stora affirsbanker.

Den skandinaviska verksamheten har vi lagt i ett eget dotterbolag, Seamless Digital Distribution AB, och
den redovisas som ett eget segment i var rapportering. Denna distributionsverksamhet kan férvintas
férdubbla koncernens omsittning framover.

Nya spinnande produkterbjudanden

SDS strukturkapital och expertkunskap i form av formagan att sélja, leverera och fa betalt i marknader som
generellt upplevs som svara dr tillgdngar som vi utnyttjar genom utékning av produktportfoljen. Arbetet
under dret har detta kvartal resulterat i flera nya spannande erbjudanden. Vi har redan silt vér forsta
produkt inom mobila finansiella tjinster i Mellanostern. Var vilrenommerade transaktionsplattform
hanterar nu dven pengar fér konsumenter och 6ppnar for ett helt nytt produktsegment. I marknader dar
banktjanster inte existerar for vanliga konsumenter 6ppnas stora méjligheter for mobiloperatérer att bredda
sin verksamhet till att omfatta finansiella konsumenttjénster. Detta férdjupar vart deltagande inom nischen
Fintech och ger forutsittningar for fler likartade erbjudanden i manga andra marknader.

SDS har redan ett starkt erbjudande inom distribution f6r digitala produkter. Samma plattform anvéinder vi
nu for att lansera ett komplett koncept for distribution ocksé for fysiska produkter, samt automatisering och
optimering av afférsflédet. En och samma person kan da hantera sévil leverans som forsédljning genom att
systemet kombinerar order- och lagerhantering direkt i systemet. Vi kallar erbjudandet for Sales Force
Optimisation, ddr moderna digitala anvindargranssnitt kommunicerar effektivt med sofistikerade system,
som automatiserar och optimerar affirsprocesser och -floden.

Genom vira djupt integrerade system med stdndigt mer funktionalitet hos operatdrerna blir vi &nnu mer
affarskritiska och ldngsiktiga affarspartners till vara kunder. Pa detta sétt kan vi bidra till en 6kad 16nsamhet
hos kunderna. Darmed utvecklar vi sjdlva en langsiktig relation till kunderna vilket ger oss mdjlighet att
hjélpa dem att fortsitta att effektivisera sin verksamhet. Detta i sin tur bor ge en dkad framtida l6nsamhet.

Tommy Eriksson
VD, Seamless Distribution Systems AB”
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For ytterligare information, kontakta:
Martin Schedin, CFO

martin.schedin@seamless.se
070-4381442

Denna information 4r sidan information som Seamless Distribution Systems AB (publ) dr skyldig att
offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen lamnades for offentliggérande den 13 februari 2019 kl. 08.30 CET.

Om Seamless Distribution Systems AB (SDS)

SDS dr ett svenskt mjukvarubolag med I6sningar for elektronisk distribution av tjinster till
privatkonsumenter via mobiloperatérer i tillvixtlinder. Bolaget erbjuder sina kunder en helhetslosning for
digitala transaktioner. Bolaget har kunder pd 30 marknader som ndr éver 300 miljoner mobilkonsumenter
via fler 4n 700 000 aterforsiljare. SDS har cirka 130 medarbetare i Sverige, Belgien, Ghana, USA, Pakistan,
Indien, Ecuador och Forenade Arabemiraten.

Med éver 16 drs erfarenhet fokuserar SDS pd hég nivd av kundnojdhet och effektiv utveckling. SDS hanterar
drligen 6ver 5,3 miljarder transaktioner och méjliggor for den vixande befolkningen i tillvixtlinder att bli
en del av den mobila revolutionen.

SDS aktie dr noterad pa NASDAQ First North Premier.

Bolagets Certified Adviser ir Mangold Fondkommission AB, telefonnummer 08-5030 1550.
CA@mangold.se
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