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EYEONID GROUP AB (publ): VD-brev november

Det har varit en full hdst sa har langt med lanseringar, nya affarsdialoger och inte minst det
faktum att vi i skrivande stund har en pagdende nyemission ute med teckningsperiod fran 26:e
november till den 10:e december. Jag vill i detta brev uppdatera kring affarslaget rent allméant
och aven gora ett fortydligande gallande den pagaende avtalsdialogen med den europeiska
retailkedjan som kommunicerades den 12:e juli och hur affiren kan paverka Eyeonid’s affar pa
ett positivt satt. Men jag vill aven redogoéra for hur den har haft en direkt baring p& den radande
insiderforteckning som for narvarande begransar ledning och styrelse fran att tecknai
Bolagets nyemission.

Utover att sékerstalla ett bra genomférande av den pagaende foretradesemissionen (mer information
finner du har) sa ar min hdgsta prioritet just nu att fortsatt fokusera pa nya affarer och att driva
utvecklingen av pagaende dialoger mot kommersiella avtal men dven att driva en okad konvertering i
lanserade losningar.

Fokusomraden:

1. Win New Business, att sdkra pagaende affarsdialoger och ta tydligare agarskap éver
processen med kunderna.

2. Vidareutveckla vara samarbeten med olika partners for 6kad marknadsnarvaro och starka var
distributionskapacitet.

3. Driva hallbar och langsiktig affars- och produktutveckling.

4. Sakra operativ uthallighet genom finansiering samt att starka upp vara processer och
arbetssatt som méter marknadens och kundernas krav.

Affarslaget/marknaden:

Den 12:e juli offentliggjorde vi ett Letter of Intent ("LOI”) med en europeisk retailkedja Under hdsten
har samarbetet utvecklats pa ett positivt sétt och med stort engagemang fran bagge parter.
Ambitionen att uppna kommersiell lansering under forsta halvaret 2020 kvarstar. For att inte dventyra
denna lanseringstidpunkt och da det slutliga samarbetsavtalet bedéms finnas inom rackhall har
parterna nu valt att inleda teknisk implementation. De kommersiella svél som legala aspekterna i
samarbetsavtalet ar klarlagda, vilket gor att vi nu fokuserar pa implementations- och
processrelaterade fragor som nu behéver éverenskommas innan formellt avtal kan ingés.

Den potentiella affaren bedéms kunna fa stor paverkan pa Eyeonid’s framtida intakter, primart genom
kundens stora rackvidd och position i marknaden. Affarsvardet kommer i huvudsak vara baserat pa
kundens férmaga att erbjuda och salja den 6verenskomna produktpaketeringen till sina egna kunder,
nagot som var kund har stora forhoppningar att uppna.

Att specificera ett faktiskt varde pa affaren under en kommande flerarig avtalsperiod ar annu for tidigt
att gora. Var bedomning ar dock att &ven laga konverteringstal pa mellan 2,5% till 5,0% av kundbasen
som retailkedjan har inom relevant produktomrade skulle inbringa arliga intakter som ar vasentligt
storre an vad vi tidigare kunnat uppskatta i andra affarer.

Den potentiella affaren beddéms ocksa fa betydelse for hur Bolagets framtida tjansteerbjudande
kommer att se ut, med beaktande av att Bolaget i denna affar a&ven kommer innefatta bl.a.
betalldsning och integration av forsakringsldsning. Dessutom planeras tjansteerbjudandet i affaren att
paketeras for att passa in i kundens multipla séljkanaler.

Kunden har idag ett stort butiksnat med hundratals butiker sdval som en vaxande onlineforsaljning.
Med en narvaro i flera lander och dar Eyeonid’s tjansteerbjudande avses lanseras parallellt, eller kort
inpa varandra, planeras aven omfattande marknadsforingsaktiviteter fran kundens sida. D& kunden ar
en av de storre mediakdparna i de lander och regioner de ar aktiva inom ser Eyeonid aven stort varde
i den marknadsforingsmassiga rackvidd som affaren mojliggor.
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For kunden &r detta en stor satsning pa en helt ny typ av affar med egen ambition om att det ska
innebara en markbar 6kning av deras framtida intakter inom tjansteomradet med goda marginaler.
Utvecklingen av affaren har lett till att vi mer och mer har gatt in i ett gemensamt
affarsutvecklingsprojekt med mal att lansera ett nytt tjansteutbud inom segmentet som idag inte finns
hos nagon konkurrent till kunden. Darav har parterna beslutat att fortsatt driva projektet parallellt med
avtalsutformningen och det visar p& bagge parters starka tillit till varandra och gemensamma intention
att komma i mal med en bred marknadslansering.

Parterna har haft en gemensam ambition att inga avtal under hosten 2019. Pa grund av att affarens
omfattning och inriktning utokats har processen kring det slutliga avtalet fordrojts. Vidare har en storre
IT-relaterad utvecklingsprocess hos kunden dven medfort paverkan pa avtalets utformning géllande
hur integration mellan parterna skall genomféras.

Det kan komma att droja ytterligare en tid innan vi kan vara fardiga med det slutliga avtalet och med
anledning harav och genom detta fortydligande har Bolaget beslutat att stdnga den insiderforteckning
som funnits gallande denna affar. D& det i dagslaget inte gar att i detalj ytterligare faststélla specifik
omfattning och ekonomisk paverkan som affaren kan komma att generera s& bedomer vi att affaren —
efter vad som presenterats i detta VD-brev — inte heller langre kan betraktas vara insiderbetingad
information.

Baloise i Belgien lanserade tjansten i november via deras nat av aterforsaljare. De forsta anvandarna
borjar nu aktivera sig mot var tjanst. Den mer publika lanseringen kommer att ske under bérjan av
december och d& kommer marknadsaktiviteter, PR och kommunikation beskriva hur Baloise och
Eyeonid tillsammans tar upp kampen mot cyber crime. Det blir en tydlig fokusering fran Baloise pa hur
de kommer kunna gora internetanvandandet till en sakrare upplevelse for sina kunder. Sedan deras
forsta lansering i november har det aven blivit tydligt i vara andra kunddialoger att affairen med Baloise
visar vagen framat, inte minst inom forsakringsbranschen.

Gallande Telenor sa berdknar vi avsluta var leverans av nytt s.k. API och dven marknadsportalen
som kommer bygga pa var EyeOnPass-tjanst med en inbyggd email-check-funktionalitet. Planen &r att
sedan lopande migrera kunderna fran var tidiga plattform, Generation 1, till den nya plattformen,
Generation 2, som innehaller utokad funktionalitet. Detta sker sedan I6pande med start under Q1
2020 och blir klart i Q2 2020. Migreringen medfor att vi kommer kunna stanga ner var gamla plattform

i slutet av Q2 och darmed kunna fokusera helt pa vidareutveckling av plattformen till Generation 3 som
jag ser kommer att f& stor betydelse for hur vart tjansteutbud ytterligare differentierar sig mot andra
aktorer i marknaden.

Partnerskap:

Under november manad har flera intressanta saker hant kring Enpass, vart partnerskap som
sakerstaller tillgang till en marknadsledande s.k. Password Vault tjanst, med ensamratt for B2B och
B2B2C i Europa.

Dels har grundarna av Enpass besotkt oss for att vi skall sékerstélla integrationen av tjansten med
Eyeonid’s ID-monitoreringstjanst samt for att planera och sakerstélla gemensam utveckling. Den
priméara integrationen bestar av att password-check-funktionaliteten fran EyeOnPASS kommer att inga
i den premiumtjanst som vi utvecklar foér Eyeonid’s kunder. Detta kommer att ge ett tydligt mervarde
for kunderna samt forbéattra saval sakerhet som tillforlitlighet i tjansten.

Tidigare i veckan kom &ven en artikel ut i tidningen PC-for alla dar Enpass blev utsedd till 'BRA VAL”
och rankades hogst, med 9 av 10 poang, tillsammans med den idag mer kanda tjansten 1Password.
Vi gjorde tidigt en bedémning av Enpass som en innovativ och framtidssékrad l6sning for
l6senordshantering och att vi ser att valet var helt ratt for ett bolag som Eyeonid.

Produktutveckling:

Planen for produktutveckling ligger fast i enlighet med var s.k. Product Roadmap 2020.
Vidareutveckling av ID-monitoreringstjansten gar enligt plan och vi ser l[dpande lanseringar av
forbattringar komma under aret.

EyeOnText-tjansten anvands i flera olika externa projekt daribland exempelvis i tillampning av
textanalys for ett universitetsprojekt ihop med ett av vara sammarbetsforetag Fluid i Nederlanderna.


https://pcforalla.idg.se/2.1054/1.644041/kom-ihag-losenord/sida/4/enpass-losenordshanterare
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Projektet blev mojligt genom anvandandet av avancerad textanalys, NLP, fran EyeOnTEXT. | en
artikel som sammanstallts av prOJektet beskrivs bade resultat men aven hur EyeOnTEXT’s I0sning
fungerar och vad som gor den sa stark for dataanalys. Las mer om projektet, resultatet och
EyeOnTEXT i den artikel som publicerades av Fontys studenter i Medium.

Marknadskommunikation

| samband med den pagaende foretradesemissionen har vi genomfort ett flertal marknads- och
annonsaktiviteter i traditionella kanaler saval som i nya. Jag ser aven att vi fortsatt kommer att vilja
vélja vissa av dessa kanaler i syfte att starka kommunikationen, bade till marknaden i stort och aven
till vara aktieagare.

Inom kort kommer vi aven att lansera en helt ny hemsida for EyeOnTEXT som vi beddémer kommer
vara battre anpassad for malgruppen av anvandare for forskning inom textanalys och som ytterligare
kommer bidra till innovationskraften hos Eyeonid som bolag.

Extra bolagsstamma

Bolaget holl extra bolagsstdmma den 7 november dar det enhélligt beslutades i enlighet med
foreslagna andringar i bolagsordning gallande kapitalgranser och bemyndigande. Tyvarr var det fa
aktieagare narvarande pa stamman men jag fick méjlighet till bra dialog efter métet med de som valt
att narvara. Infor kommande bolagsstammor ser jag fram emot att f& mojlighet att moéta fler av vara
aktieagare da jag ocksa ser det som ett bra tillfalle att samtala om 6vergripande marknadsfragor saval
som hur vi internt driver operativa och affarsmassiga fragor.

For mer information, kontakta

Patrik Ugander, CEO, Eyeonid Group AB (publ.)
Tfn: 070-544 01 68

E-post: patrik.ugander@eyeonid.com
www.eyeonid.com

Eyeonid Group AB grundades 2015 och har sedan starten utvecklat en tekniskt komplex och
avancerad plattform géllande proaktiva ID-skyddstjanster. Bolagets tjanst bevakar och larmar kunder
nar kanslig, privat och foretags digitala information, som t ex inloggningsuppgifter, kreditkortshummer
och personnummer, konstateras pa obehdriga platser pa internet, varpa kunden kan agera och
skydda sig.

Denna information ar saddan information som Eyeonid Group AB (publ) ar skyldigt att offentliggora
enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades, genom ovanstdende
kontaktpersons forsorg, for offentliggérande den 29 november 2019 kl. 13.00 CET.
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