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Pressmeddelande 11 november, 2024

SDS uppdaterar sin trearsplan och finansiella mal

SDS meddelar en uppdaterad trearsplan och finansiella mal, med malséattningen
att skapa aktiedgarvarde genom en disciplinerad tillvixtagenda, med fortsatt
fokus pa marginal- och kassaflédesgenerering.

Intaktstillvaxt: Foretaget siktar pa en arlig tillvaxttakt (CAGR) pa cirka 6-11 % under
aren 2025 till 2027 (exklusive SDD som redan har minimal intaktsbidrag och haller pa
att avvecklas). Foretaget ser stora maojligheter att 6ka forsaljningen av sina produkter
och l6sningar hos den befintliga kundbasen, som nyligen har gjorts i bade
Bangladesh och Oman. Dessutom siktar Seamless p3d att expandera med nagra nya
kunder och marknader per ar, inklusive ett insteg pa latinamerikanska marknaden.
Varje ny produkt- och [ésningsimplementering kommer att ge ytterligare
aterkommande intakter. Aterkommande intakter forvantas vaxa med medelhdga till
hoga ensiffriga tal arligen och fortsatta sta for minst 60 % av den arliga intaktsbasen.
Planen bygger pa antagandet att sakra nya bestéallningar pa nagot éver 8 MUSD
under 2024 for projektbaserad forsaljning (produkter och Idsningar), dar foretaget
redan har natt 6 MUSD vid tidpunkten for pressmeddelandet och siktar pa 9 MUSD
av nya bestallningar for 2024, vilket skulle ligga éver planen.

Lonsamhet: Efter de senaste tva aren av transformation av affarsmodellen mot mer
valdefinierade kontrakt, battre riskhantering och kostnadskontroll ser Seamless
hallbara EBITDA-marginaler i intervallet 30-40 %, beroende pa produktmix och
expansionstakten i Latinamerika, som pa grund av sin JV-natur kommer att vara
nagot utspadande pa EBITDA% men 6kande for EBITDA i MUSD.

Finansiell struktur: Foretaget har nyligen forlangt sin obligationsfinansiering till
slutet av 2027 och fatt in 25 MSEK fran aktiedgare i nytt eget kapital, vilket skapar en
stabil finansiell plattform for att finansiera tillvaxt. Den fasta rantan pa 9 % pa
obligationen kommer ocksa att tillata foretaget att minska rantekostnaderna
jamfort med den effektiva rantan pa cirka 13 % som foretaget har betalat de senaste
kvartalen.
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Kassaflodesgenerering: Den ovanstaende tillvaxten och marginaldisciplinen,
tillsammans med en 6kad mix av tids- och materialbaserade kontrakt och projekt
med snabbare fakturerbara milstolpar, samt de senaste arens minskning av CAPEX
fran cirka 40 MSEK till 25 MSEK per ar, kommer att hjalpa till att forbattra
kassagenereringen. Som ett resultat av de forbattrade intakterna, EBITDA och lagre
rantekostnader férvantar sig foretaget att skapa positiva operativa fria kassafldden
som o6kar med en arlig tillvaxttakt pa 20-25 % under de kommande aren - och dar
foretaget siktar pa att minska nettoskulden fran ett projicerat arsavslut pa 209 MSEK
ner mot 100 MSEK till slutet av 2027.

“Trots nagot lagre intdkter under Q3 ar foretaget pa vag att leverera i linje med, eller
nagot battre an, var trearsplan for 2024. Vi ar mycket glada éver det momentum vi
for narvarande ser med 6 MUSD av nya order som redan ar sakrade for aret och en
historiskt hdég forsaljningspipeline som gor att vi har ambitionen att stdnga 9 MUSD
av nya projektorder for 2024. Vi ar alla mycket engagerade pa att kontraktera med
tydliga milstolpar och avgransning, ratt kostnadsberakning och fokus pa
kassagenerering sa att all ny tillvaxt bidrar till att minska var balansrakning och
skapa aktieagarvarde. Foretaget ar mycket nojt med att nyligen ha forbattrat sin
finansiella struktur, omforhandlat sin obligation med férbattrade villkor och forlangd
l6ptid for att stédja denna vardeskapande tillvaxtresa. Vi vill tacka bade obligations-
och aktieagare for deras fortroende,” sager Eddy Cojulun, VD fér SDS.
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Om SDS

SDS dr ett svenskt internationellt mjukvaruféretag som dr specialiserat pd mobila
betaltjcnster fér mobiloperatdérer, distributérer, aterférsdljare och konsumenter.
SDS sakerstaller att telekomoperatorer kan salja samtalstid, data och
tillaggstjanster dar SDS produkter och tjgnster hanterar upp till 90 % av
Teleoperatorens forsaljining. Idag har SDS implementerat I6sningar inom fintech,
avancerad analys och Retail Value Management och ddr dessa produkter har
lyckats omvandlas de till sd kallade SaaS-I6sningar.

SDS har cirka 267 anstdllda i Sverige, Frankrike, Belgien, Rumdnien, Sydafrika,
Ghana, Nigeria, Férenade Arabemiraten, Pakistan och Indien. SDS hanterar arligen
mer an 15 miljarder transaktioner varda over 14 miljarder USD. Via éver 3 miljoner
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manatliga aktiva aterférsdljare av digitala produkter betjdnas, indirekt, mer dn 1100
miljoner konsumenter globalt.

SDS aktie dr noterad pda Nordic SME pa Nordic Growth Market.



