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Marknadsuppdatering Appspotr

Nedan féljer en marknadsuppdatering vars syfte ar att stivja eventuella rykten och spekulatio-
ner i forum pa aktiemarknaden.

Appspotr for tre konkreta dialoger med SaaS-bolag i Kina dar tva har lett till fardiga avtal om pilotpro-
jekt. I ett av fallen, férs &ven diskussioner om ett forvarv. Darutdver fér Appspotr och Novel Unicorn,
fér Appspotrs rakning, flera diskussioner om samarbeten, dér vissa rér sig bortom konkreta affars-
samarbeten.

Avtal och projekt med SaaS-bolag inom restaurangnaringen

Appspotr har sedan tidigare meddelats i pressmeddelande 2017-12-20— med stdd av Novel Unicorn
— skrivit avtal med iRegister om ett pilotprojekt fér appar till 1 000 restauranger dér iRegister betalar
ett initialt arvode péa 3,6 miljoner kronor till Appspotr Asia. iRegisters affarssystem for restauranger ar
klart inom kort. Férberedelser for pilotprojektet har redan paborjats dar bada foretagen nu tillsam-
mans planerar projektet med malsattning att ga live under 2018. Observera att denna tidsplan kan
forsenas da vi ar avhangda av iRegisters utrullningstakt av sina appar. Affarssystemet bestar utav tva
delar. Ett internt system for restaurangen och en extern app dar restaurangens gaster kan boka bord
mm. Det &r kring den externa appen som pilotprojektet genomférs. Tanken ar att varje restaurang
skall kunna publicera sin egendesignade app under eget varumarke via var plattform.

Mishu Technology, som ar en av huvudagarna i iRegister, har redan idag 6ver 260 000 restaurang-
kunder i sitt appbaserade affarssystem fér bestéllning av ravaror och livsmedel. Totalt finns det 5 mil-
joner restauranger i Kina. iRegister kommer frdmst bearbeta Mishus befintliga kunder men ocksa 6v-
riga restauranger i Kina. Potentialen for Appspotr ar darfor langt stérre &n de 1 000 appar som piloten
innefattar. Ndgon mer information &n s kan inte lamnas i tillfallet.

Avtal och projekt med SaaS-bolag inom privat barnomsorg

Appspotr har i mars manad — med stéd av Novel Unicorn — skrivit avtal med Henan Yuxin Commu-
nication Technology (Yuxin) om att inleda ett pilotprojekt. Detta avtal har féregétts av ett sedan tidiga-
re tecknat samforstandsavtal som meddelats i pressmeddelande 2017-12-20. Pilotprojektet syftar till
att Yuxin ska kunna leverera sitt befintliga appbaserade affarssystem for forskolor som unika appar till
varje unik forskola med hjélp av Appspotrs plattform, APl och nyligen lanserade SDK baserat pa Re-
act Native. Projektplanering paborjas nu och férhoppningen &r att vara igdng under aret med leverans
av appar till nya kunder. Observera att denna tidsplan kan férsenas da utruliningen av nya appar be-
stdms av Yuxins séljtakt. Yuxin har idag 1 800 férskolor som kunder, dar totalt 200 000 familjer beta-
lar fér att anvénda appen, antingen via de operatdrer som Yuxin har avtal med eller direkt till Yuxin.

Appen anvands dagligen av férskolepersonal, foraldrar och lokala myndigheter. De olika malgrupper-
na far tillgang till olika information och funktioner via appen. Eftersom majoriteten av forskolorna i
Kina ar privata, finns det frdin myndigheternas sida ett starkt kontrollbehov. Flera av dessa lagstiftade
krav som skall efterféljas kan skétas och kommas at via appen.

Med en privat marknad kommer en konkurrenssituation mellan férskolorna i Henan-provinsen, som
har 100 miljoner invanare. Alla férskolor vill erbjuda sina tjanster till de 4 miljoner barn som arligen



Appspotr

borjar i forskolan. Yuxin har i ar lanserat ett paket av nya funktioner i sin app, dar ndgra av dem avser
att forenkla fér férskolorna att félja de nya regelverk som myndigheterna har faststallt.

Med Appspotr vill Yuxin nu erbjuda sitt appbaserade affarssystem till fdrskolorna med egendesigna-

de appar under eget varumérke, vilket starker férskolorna i konkurrensen om féréldrarna. Totalt finns

18 600 forskolor i Henan-provinsen och varje férskola har i genomsnitt cirka 240 elever. Totalt ger det
en marknad av cirka 4 miljoner familjekonton till Yuxins app.

Avtalsférhandlingar och projekt med SaaS-bolag inom fintech

Appspotr &r sedan i februari manad - med stéd av Novel Unicorn - i avtalsférhandlingar med EZ
Cloud om att inleda ett pilotprojekt. Pilotprojektet syftar till att EZ Cloud med hjélp av Appspotrs
plattform, APl och SDK kan erbjuda sin appbaserade ekonomitjanst fér smé och medelstora foretag
som unika appar under kundens eget varumarke. Tidsplan och omfattning av projektet ar &nnu inte
helt faststélld men om avtal nds sa gér man live under &ret. Observera att avtalsférhandlingarna kan
leda fram till att avtal inte uppnas och att den tankta tidsplanen kan férsenas. EZ Cloud har idag
100 000 sméa och medelstora fértag som kunder, &r starkt finansierade och har malet att dubbla sin
kundstock under 2018. Potentialen for Appspotr kommer att klarldggas under ett eventuellt pilotpro-
jekt, men bedéms som betydande.

Forvarvsdiskussioner

| dialogen med ovanstdende SaaS-bolag har det framkommit mojligheten att férvarva Yuxin.
Appspotr har inte haft férvarv som en strategi for tillvaxt men ser detta som ett intressant tillfélle och
en vag for snabb tillvaxt och etablering i Asien. Utgéngen av den dialog som idag &r paboérjad med
Yuxin &r fortsatt oviss och maste forst féregas av sedvanlig due diligence, men det finns ett samfér-
st&dnd mellan bolagen om Appspotrs intresse om eventuellt uppkdp. Dialog pagéar ocksa parallellt
med investerare for att finansiera en eventuell affar. Pga sekretessavtal kan inte mer information 1&m-
nas i nuléget.

Ovriga diskussioner

Appspotr har blivit inbjudna att medverka i tva pilotprojekt inom appbaserade kunddialoglésningar
med tva olika internationella foretag i Sverige. Bagge bolagen fér nu aven en kommersiell férhandling
med Appspotr om hur man gér vidare efter pilotprojekten om de utfaller val. Redan i detta skede har
avsevarda forbattringar pavisats avseende snabbheten att ta emot kundarenden samt i realtid kom-
municera och I6sa uppkomna supportarenden. Mycket pekar mot att samma behov av att férenkla
den supporttunga verksamhet som dessa tva bolag har, aterfinns hos alla storbolag med supporttung
verksamhet. Bada projekten baseras pa Appspotrs nyligen lanserade SDK och pa ett upplagg dar
Appspotr, vid en eventuell framgéangsrik férhandling som resulterar i avtal, i sa fall utvecklar I6sningen
tilsammans med kunderna. Notera att ett scenario ocksa kan bli att inget avtal undertecknas.

Appspotr har bérjat leverera ett mindre antal appar till artister och e-sportlag. Bl a lanserade Jessica
Andersson nyligen sin egen app via Appspotr infér I6rdagens melodifestivalfinal. Syftet ar att finna
samarbetspartners inom musikindustrin och e-sport branchen, d& dessa branscher bedéms som luk-
rativa. Diskussioner pagar med olika intressenter, men ingenting har &nnu lett fram till avtalsférhand-
lingar.

Appspotr har haft méten med en stor mangd potentiella samarbetspartner bade i Asien och Europa
dar man utvarderat mojligheten fér samarbete. Lardomarna fran dessa moéten ar att Appspotr valt att
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vélja bort aktérer som for Appspotr &r for resurskravande, investeringsintensiva eller osdkra. Istallet &r
det tydligt att appbaserade SaaS-bolag, inom en viss bransch med en specifik 16sning eller affarssy-
stem och en upparbetad kundstock ar en typ av partner som passar Appspotr. Bolagen har god kun-
skap och insyn i appekonomin och ser stora méjligheter i Appspotrs plattform samtidigt Appspotr
kan se intdktsmojligheter i volym pa en appmogen kund. Denna typ av dialoger och méten fortsatter
med malet att hitta fler partners att skriva avtal med under 2018.

Novel Unicorn har sedan lang tid tillbaka fort samtal och haft méten med flera stora institutionella
aktdrer pa den kinesiska marknaden dér olika typer av mer strategiska samarbeten diskuteras. Annu
har ingen av dessa diskussioner natt fram till konkreta affarsupplagg eller former av samarbeten som
Appspotr dnskar fa pa plats pa kort sikt.

Milstolpe 3-5

Novel Unicorns milstolpe 3-5 handlar om att bygga upp férséljningsvolym i Appspotr Asia Ltd genom
partners. Hittills ar flera samarbeten med SaaS-bolag pé plats for att bygga upp denna forsaljning.
Ambitionen &r att Appspotr Asia Ltd med stéd av Novel Unicorn fortsatt skriver fler avtal med SaaS-
bolag, fér att 6ka méngden av férsaljningskanaler ut mot marknaden. Aven att addera andra strate-
giska samarbetspartners som kan starka Appspotrs varumérke i Asien. Modellen med att starta med
ett pilotprojekt pa ett mindre antal kunder och darefter mer aggressivt skala upp foérséljningen efter
pilotprojektet, tros vara den mest optimala modellen. Observera att tidsplanen fér milstolpe 3-5 &r
aggressiv hallen och kan férsenas genom det beroende av partners férséljningstakt som finns.

Kommentar fran Appspotrs VD, Patric Bottne:

Vi har nu pé cirka 6 manader arbetat fram avtal med samarbetspartners som representerar en po-
tentiell total marknad av 500 000 kunder. Det &r jag valdigt néjd med. Vi gick in i Asien i tron att vi
skulle skriva avtal med fér oss svenskar stérre kdnda varumarken i Asien. Men langs vagen har vi,
efter utvardering av vad som ar den béasta marknadspotentialen fér oss, landat i bolag som idag ar
appbaserade och dar bade bolaget i sig och deras kunder och slutkunder & mogna appanvéndare.
Har hittar vi en kopkraft och affarslusta for var plattform som &r precis det vi efterfragar. Varumarken
som iRegister, Mishu, Yuxin och EZ Cloud &r séklart helt okénda for oss i Sverige men sitter pa sdda-
na massiva volymer av kunder, att de allihop varit miljardbolag om de varit baserade i Europa. Vi har
hittat helt ratt i dessa samarbeten. Vi sOker ocksa fortsatt samarbeten med storre institutionella akto-
rer, men d& mer som marknadsforingspartner som kan hjalpa oss bygga upp var varumarkeskanne-
dom. Vi ser med tillférsikt fram emot att skriva avtal med fler partners — nu nér vi har bérjat fatt upp
varmen ska vi inte sitta still!”

Kommentar fran Appspotrs styrelseordférande, Peter Wendel:

"De dialoger som Novel Unicorn fér med flera institutionella aktdrer &r av strategisk art dar det inte
bara blir appafféaren i sig som hamnar i fokus, utan hela bolaget, tillvaxten inom den globala appeko-
nomin och det 6kade behovet av appverktyg pd marknaden. D& hamnar Appspotr ocksa under lup-
pen fér andra diskussioner som till exempel investering i bolaget, synergieffekter inom egna affars-
omraden och sd vidare, som gor att konkreta affarssamarbeten — som vi just nu s6ker — forhalas
och drar ut pé tiden. Det &r viktigt att podngtera att det inte finns ndgra dialoger om uppkop av
Appspotr eller liknande sa vi inte blir vilseledande, utan det &r mer for att beskriva komplexiteten och
dynamiken i de dialoger Novel Unicorn har. Gallande likviditeten i de bada bolagen har Appspotr Asia
Ltd har fortsatt en god likviditet och malet ar att man skall klara av att bygga upp de forséljningsmal
som satts upp pa befintlig kassa. Appspotr AB ar pa sikt beroende av intékter fran forsaljningen i Asi-



Appspotr

en och om det blir férseningar i tidsplanen kan bolaget behéva starka upp sin kassa. Arbete med at-
garder for att sédkerstélla detta pagar i styrelsen.”

For ytterligare information, kontakta:
Patric Bottne, VD Appspotr AB (publ)
Mobil: +46 701 46 61 89

E-post: patric@appspotr.com

Om Appspotr AB

Appspotr gor det enkelt for privatpersoner och féretag att skapa native appar online, utan forkunska-
per i programmering. Anvandaren bygger appen med hjélp av fardiga moduler, skraddarsyr design
och innehall for att sedan publicera den i valfri appbutik. Samtidigt erbjuder Appspotr utvecklare en
mojlighet att tjana pengar péa att skapa de moduler som anvands. Appspotr har 12 anstéllda och ar
baserade i Géteborg.
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