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Investmentbolaget CapSek satsar sig genom
krisen

* Nyemission och notering for att hjdlpa techbolag att paskynda
digitaliseringen.

* Unik chans for smasparare att bli deldgare i investmentbolag.

Investmentbolaget Northern CapSek Ventures i Goteborg gar mot strommen
under den pagaende coronakris som drabbat naringslivet hart bade globalt
och nationellt. | samband med en ans6kan om notering pa en svensk
marknadsplats avser bolaget dven genomfdra en nyemission.

Att leta nya investeringar kdnns kanske inte helt sjalvklart i en tid da
ekonomiska sanningar stalls pa anda och manga foretag tvingas till
neddragningar, permitteringar och konkurser. Men for det Géteborgsbaserade
investmentbolaget Northern CapSek Ventures AB skapar det uppkomna laget
ironiskt nog mojligheter.

| och med att borsen sjunkit, liksom varderingar pa bolag ar det nu ett bra
tillfalle att investera for den som kan och vagar. Investeringar ar dessutom
nodvandiga for att samhallet och ekonomin ska repa sig snabbare nar
pandemin och lagkonjunkturen ar over.

CapSek investerar i bolag inom teknikomradena loT (sakernas internet), SaaS
(molntjanster), computer gaming samt Al (artificiell intelligens). Framforallt
handlar det om bolag i Goteborgs- och Malmoéregionerna med produkter eller
tjanster som kan skalas upp globalt. Internationellt beddms varje teknikomrade
vara vart mellan 10 (Al) och 248 (IoT) miljarder dollar och fa en arlig tillvaxt pa
mellan 10 (gaming) och 43 (Al) procent de kommande aren.

— Det behdvs investeringar i den har typen av bolag nu om de ska kunna vara
med och paskynda den effektivisering av verksamheter som digitaliseringen
innebadr och samhallet behover, sager CapSeks VD Henrik Jerner.

CapSek investerar i bolag som befinner sig i expansionsfas, har visat att deras
affarsmodell haller och behdver ta in kapital i sa kallade A-rundor.
Kapitaltillskottet handlar da oftast totalt om 10-30 miljoner kronor. CapSeks
mal ar att langsiktigt 4ga 30 procent av malbolagen.



Konkurrenter pa marknaden ar framforallt venture capitalfonder (VC-fonder)
som ocksa investerar i expansionsfas.

— Men VC-fonderna vill helst gora storre investeringar pa 50-100 miljoner och
de har inte samma regionala narvaro och kunskap som vi har. Det bidrar ocksa
till att vi vagar géra en nyemission och anséka om notering av vart bolag just
nu. Vi vet att det finns bolag som behdéver kapital och investerare som vill vara
med fran borjan, sager Henrik Jerner.

Hittills har CapSek investerat i tre bolag: Glase Fintech, Hoodin och Appspotr.
De tva sistndmnda ar noterade pa Spotlight. Ett forsta mal efter CapSeks
emission och notering ar att inom en femarsperiod investera i 10-15 nya
malbolag och darigenom bygga upp en portfolj.

Bade Henrik Jerner och CapSeks styrelseordférande Peter Wendel har tidigare
arbetat i EkapAif, en alternativ investeringsfond som investerar i bolag som
befinner sig i tidigare faser. Malet dar har varit att tappa till det sa kallade
kapitaldiket som gor att manga foretag gar under. EkapAif har utvecklat en
egen metod att hitta och gallra ut de mest lovande foretagen for att sedan
tillfora dem saval kapital som nodvandig kunskap. Hittills har den resan slutat i
en exit nar malbolaget behover storre kapitaltillskott for att fortsatta vaxa.
Antingen genom forsaljning av malbolaget eller genom en notering pa en
handelsplats.

— Man kan saga att CapSek tar vid dar EkapAif slapper bolagen, nar det ar dags
for en A-runda. Det innebar att de investerare som varit engagerade i EkapAif
nu kan folja bolagen langre och inte ar hanvisade till en exit for att fa
avkastning pa sitt kapital, sager Henrik Jerner.

Han tycker att CapSeks affarsmodell ar unik pa flera satt:

* Genom det organiserade samarbetet med EkapAif far man tillgang till
malbolag som genomgatt en tuff gallring — en stor del av urvalsarbetet ar redan
gjort. CapSek har samarbete med ytterligare investeringsplattformar liknande
EkapAif och letar efter fler.

* Investeringarna sker framst utanfor Stockholmsomradet, vilket ger en béattre
prisbild. Dessutom ar behovet av kapital i det aktuella segmentet stort utanfor
huvudstaden, vilket bland andra Vastsvenska Handelskammaren papekat.

* Investeringar i malbolag med kontant betalning kan kombineras med
betalning i form av aktier i CapSek, sa kallad apportemission.

— Apportemissionen minskar kapitalbehovet vid investeringar och spar var
kassa, samtidigt som dgarna i malbolaget erhaller likviditet i form av aktier i ett
noterat investmentbolag. Modellen spader visserligen ut dgandet i CapSek,
men vi ar Overtygade om att den havstangseffekt den ger anda ar fordelaktig
for vara aktiedgare, sager Henrik Jerner.



Befintliga dgare i CapSek har redan tecknat sig for en betydande del av det
kapital man vill fa in genom nyemissionen.

— Vi vill ha ett spritt agande och vander oss till olika typer av investerare och
institutioner, men aven till privata smasparare. Det ar en unik chans for
smasparare att bli deldgare i ett investmentbolag, sager Henrik Jerner.

For mer information och intervjuer, kontakta garna VD Henrik Jerner eller
styrelseordférande Peter Wendel. Besdk ocksa garna var hemsida
pa dar prospektet for nyemissionen kommer att publiceras.
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