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EYEONID GROUP AB (publ): Elkjdpkoncernen lanserar ID-
skyddstjanster tillsammans med EyeOnID med start i
Norge, Sverige och Finland

EyeOnID vill idag informera om att den norska retailkoncernen Elkjop, med lokala
varumadrken Elkjop i Norge, Elgiganten i Sverige och Danmark och Gigantti i Finland,
idag har inlett lansering av sina nya ID-skyddstjanster. Initialt lanseras nu ett
personalerbjudande i Norge, Sverige och Finland f6ljt av en kommersiell lansering
som &r planerad att ske vecka 24 i motsvarande lander. Lansering i Danmark planeras
till efter sommaren.

Bakgrund

Som tidigare aviserats I6pande under aret har EyeOnID tecknat avtal med den nordiska retailkedjan
Elkjop for lansering av ID-skyddstjanster i Norden. Avtalet omfattar paketering av EyeOnID’s tjanster
for ID-monitorering med tillhérande 360°-moduler och tilldggstjanster med férsakring/assistans och
betalldsningar. Planen har varit att lansera under andra kvartalet 2020 vilket nu I6pande sker med
start genom erbjudande till medarbetare i Elkjopkoncernen fran och med idag. Vidare kommer olika
erbjudanden att lanseras i de tre nordiska l&nderna Sverige, Norge och Finland I6pande med start i
vecka 24. Lansering i Danmark planeras till efter sommaren.

Beskrivning av Elkjop

Elkjop ar en nordisk retailkoncern som finns representerad i samtliga nordiska lander under olika
varuméarken som lokalt i Norge &r Elkjop, Elgiganten i Sverige och Danmark samt Gigantti i Finland.
Elkjopkoncernen ags av den brittiska retailkedjan Dixons Carphone Plc som &r en av Europas stérsta
aterforsaljare inom hemelektronik med etablering i flera europeiska lander. Elkjop &r Nordens stérsta
retailkedja inom hemelektronik med mer &n 400 butiker samt en omfattande onlinehandel. Bolaget
har en strategisk inriktning som bl.a. innebar att de 6nskar 6ka sin andel av tjansteforsaljning och da
med fokus pé aterkommande abonnemangstjanster och I6pande fakturering.

Genom sina séljkanaler ar bolagen och deras varumarken nagra utav marknadens mest valkanda och
har en stark férankring bland nordiska kunder och hushéll med ett brett och kvalitativt sortiment.

Parternas intention med afféren

Avtalet innebér att Elkjdp nu kan lansera en prenumerationstjanst inom ID-skydd vilket &r en del av
bolagets strategi for att stérka sin position i marknaden. Affaren skall bade generera nya intakter och
samtidigt &ven starka marginalen for bolaget. Genom avtalet med EyeOnID far man nu méjligheten
att etablera en tj&nst under eget varumérke och bygga en tjédnstebaserad kundbas med
aterkommande relationer och en aterkommande intaktsstrom.

Innebdrden av avtalet

Erbjudandena ska kunna siljas fristdende saval som integrerade i andra typer av tjanster som
Elkjopkoncernen har eller kommer att ta fram I6pande. | grunden kommer det att finnas tva
erbjudandemodeller. Ett s& kallat Pre-Paid-erbjudande som séljs till fast pris i forskott for en
definierad period om 12, 24 eller 36 méanader. Ytterligare ett erbjudande &r ett s& kallat Try & Buy som
kommer att lanseras parallellt for kunder som vill préva pa under en manad och sedan bl
manadsbetalande kunder. | samtliga erbjudanden ingar saval férsékring som assistanshjalp via HELP
férsakring. Vidare kommer Elkjép att agera distributdr i Norden under eget varumérke med starkt
stdd och nérvaro av EyeOnID som varuméarke for att stérka tilliten till paketering och kvalitet. Avtalet
ar konstruerat sa att det kan skala i s&aval volym som tjansteinnehall och majliggor for stor flexibilitet
avseende paketeringar for olika malgrupper och kanaler.



EyeOn

EyeOnID kommer &ven hantera en betalningslsning for manadsbetalande kunder och ansvarar for
hela den s.k. end-to-end-processen, fran start till avslutat konto.

Hur skapar vi en attraktiv tjanst

Initialt kommer en s.k. soft-launch att genomféras under ett par veckor mot egen personal i Norge,
Sverige och Finland. Darefter kommer erbjudanden att rullas ut bade i butik och online for slutkunder
i samma lander. Danmark kommer att komma i ett nasta steg men forst efter sommaren pa grund av
andra prioriteringar i koncernen.

Lansering kommer att géras genom en s.k. white-label-l6sning innehéllande EyeOnID’s ID-
monitoreringstjanst och egenutvecklade portal inkl. férsékrings- och assistanstjanster med lokala
varumarken och sprak i respektive land. Vidare kommer EyeOnID att tillhandahalla stodtjanster for
marknadsforing och kommunikation i samband med lansering. Da detta ar en valdigt omfattande
lansering s& gors en soft-launch i syfte att sakerstilla alla processer och fléden innan slutkunderna
nas av erbjudandet. Detta &r ett medvetet beslut som tryggar kundupplevelsen for slutkunderna i en
sa omfattande lansering som denna.

Resultateffekten

Detta ar en mycket viktig strategisk affér fér EyeOnID for fortsatt utveckling av olika integrerade
I6sningar. Affaren inkluderar bl.a. férsdkringslésningar och betaltjanster vilket kommer stéarka
EyeOnID’s position som s.k. "enabler” av ID-monitoreringstjanster ytterligare.

Den marknadsféringskraft som finns hos Elkjop skapar férutséttning for att EyeOnID som varumérke
kommer att na ut till en stor mangd presumtiva kunder saval som att vi bedémer att det &ven kommer
att 6ka kunskapen om ID-monitorering som foreteelse i Norden generellt.

Det initiala vardet ar relativt satt Iagt och férdelas p& engangsavgifter for uppstart samt I6pande
serviceavgifter. Det sannolikt huvudsakliga vardet féljer av licensintékter fér betalande anvandare nar
tjansten lanseras publikt och ar ddrmed beroende av vilken forséljning Elkjopkoncernen uppnar. Vi
bedoémer att detta partnerskap kommer ge en tydlig intaktspaverkan under innevarande ar fér
EyeOnID, i enlighet med vad som tidigare kommunicerats.

“Jag &r véldigt glad éver att Elkjép nu lanserar den mest omfattande leveransen och affédren som
EyeOnID har gjort. Vi etablerar véar affdr inom retailsegmentet genom att knyta en marknadsledande
partner som Elkjép till oss med en omfattande kundbas. FGr mig &r det ett bevis pa att marknaden blir
allt mer mogen, ndgot som medfér att vi kan driva fram nya affarer i marknaden Iépande. Affaren visar
dven pa ett stort fortroende fér EyeOnlD som leverantér. Under resan som tagit ndrmare ett ar har
bade erbjudande och omfattning sténdigt vuxit och det har varit ett stort néje att fa arbeta sé néra en
av Europas kanske frdmsta sélj- och marknadsmaskiner.” sdger Patrik Ugander CEO fér Eyeonid
Group AB (publ).

Fo6r mer information, kontakta

Patrik Ugander, CEO, Eyeonid Group AB (publ.)
Tfn: 070-544 01 68

E-post: patrik.ugander@eyeonid.com
www.eyeonid.com

Eyeonid Group AB (publ) grundades 2015 och &r en SaaS-leverantér som genom egenutvecklad
teknologi fér insamling, analys och paketering av data utvecklar och séljer smarta I6sningar som gér
livet pa internet enklare och tryggare fér ménniskor, féretag och organisationer. Genom
helhetslésningar som kompletteras med férsékring, betalningslésningar och assistanstjénster samt
férséljinings- och marknadsstéd f6r branscher som t.ex. bank, férsékring, telekom och retail, skapar
EyeOnlID Iésningar fér nya affédrsméjligheter hos sina kunder.



