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Stockholm, 2019-11-22

Delarsrapport juli-september 2019

Tredje kvartalet 2019
e Nettoomsattning uppgick till 11 114 (3 526) KSEK
e Rorelseresultatet uppgick till -5 391 (-1 276) KSEK
e Resultat per aktie uppgick till SEK -0,63 (-0,26) SEK

Finansiell ssmmanstéllning

jul-sep jul-sep jan-sep jan-sep jan-dec
KSEK 2019 2018 2019 2018 2018
Nettoomsattning 11114 3526 26933 8478 15 804
Rorelseresultat efter finansiella poster -5 408 -1280 -17 655 -8999 -11 744
Balansomslutning 56 382 14 499 56 382 14 499 20 145
Soliditet (%) 78,3 43,8 78,3 43,8 18,3
Resultat per aktie, SEK 1) -0,63 -0,26 -2,35 -1,87 -2,40
Kassaflode fran den I6pande verksamheten -8271 -2 692 -25701 -13 306 -14 897

1 Jamforelsetalen har rdknats om med anledning av split 25:1.

Vasentliga handelser under juli-september 2019

e Ferroamp genomforde i borjan av juli en riktad nyemission till Forsta AP-fonden och tillférdes 23 MSEK
och antal aktier i bolaget 6kades med 817 670.

e 2019-08-26 meddelades att VD Olof Heyman slutar som VD pga hélsoskal. Olof slutade den 30
september och ersattes da av Bjorn Jernstrom (CTO och grundare av bolaget) som tillférordnad VD.
Styrelsen har inlett processen med att rekrytera en ny VD.

e Bolaget forstarkte under september sin ledning med en ny CFO, Kerstin Wahl och en ny Marketing and
Sales Manager, Niclas Wadestig. Mats Karlstrom utsags till Senior Business Development Manager.

Vasentliga handelser efter rapportperiodens slut

e Bolaget skrev kontrakt med Hongkong baserade Trio Engineering Ltd fér kontraktstillverkning av
Solstrangsoptimerare (SSO) Generation 2.0. Forsta leverans kommer att ske i april 2020.

e Ferroamp har ingatt avtal med Senergia AB. Uppgorelsen innehaller ett ramavtal pa 8 MSEK
varav 2 MSEK ropats av under november. Hela volymen ar for leverans 2020.



Kommentarer fran VD

Ferroamp tredubblar nettoomsattningen under tredje kvartalet 2019

Bade forsaljning och nettoomsattning har utvecklats enligt plan, eller battre, under arets tredje
kvartal. Nettoomsattningen pa 11,1 MSEK ar ett bra kvitto pa att var stravan att hoja
leveranskapaciteten har effekt. Aktivt arbete med outsourcing av delmontage, 6kning av personella
resurser samt nya produktionsytor ger tydliga resultat. Jamfért med motsvarande period 2018 ar
volymen mer an 3 ggr hogre vilket gor att vi dven fortsatt moter malet att nd en dubbling av 2018.

Periodens orderingang, 10,2 MSEK &r ocksa klart godkant. Vi nar inte samma niva som Q2 men vi vet
sedan tidigare ar att vi har ett kraftigt sdsongsberoende i orderingangen och att en semestermanad
drar ned volymen. Jamfort med motsvarande period 2018 ar orderingangen 2,5 ganger hogre, vilket
dven dar moter malet pa en arlig dubbling.

Okat fokus pa effekt och kapacitet

Okad andel férnyelsebar energi i kombination med avveckling av kdrnkraften stiller det svenska
energisystemet infor kraftiga utmaningar. Vi ser ett 6kande medialt och politiskt intresse for dessa
fragor, dar Ferroamp ar en del av I6sningen. | den senaste partiledardebatten i mitten av oktober
utbildade partiledarna varandra i att “Sverige har ett eléverskott men lider av effektbrist”. For att
citera en av dem ”Det ar pinsamt att inte ha koll pa skillnaden mellan energi och effekt”.

Vi pa Ferroamp kdnner samma stromningar. For ett par ar sedan var det fa pa marknaden som
pratade effekt, storsta fokus lag fortfarande pa fornybar produktion och effektivisering av energi.
Men under bara det senaste aret har fokus pa effekt 6kat, framst pa grund av den
elnatskapacitetsbrist som nu har uppkommit pa flertalet platser i Sverige. For att vi ska na nationella
uppsatta mal kring fossilfrihet kommer det krdvas mer an traditionella investeringar i transmissions-
och distributionsnaten. En del av I6sningen kommer att ligga pa lokal niva, hos slutkunden. Hér finns
det en stor potential att kapa effekttoppar genom smart styrning och sammankoppling av flera
fastigheter, vilket inte bara minskar elnatskostnaderna fér kund utan daven kan skapa utrymme i de
idag overbelastade naten.

Marknad och forsaljning

Vi ser en fortsatt stark efterfragan pa vara produkter. Under perioden har batterilésningar for
hemmabruk drivit pa volymerna. Totalt under aret har vi salt 6ver 150 paket med batterier fran Nilar
eller Sunwoda. Vi har dar haft bra hjalp av det statliga batteribidraget. Den goda orderingangen pa
system for hemmabatterier har mot slutet av perioden begransats av langa leveranstider fran
batteritillverkarna.

Teknologi och produkter

Vara strategiska initiativ fortskrider med utvecklingsprogrammet Industrialisering 2.0. Var SSO ar
forst i tur och den forsta prototypen kom fram i augusti. | manadsskiftet september-oktober skrev vi
kontrakt med Hongkong baserade Trio Engineering for kontraktstillverkning med forsta kommersiella
leveransen planerad till april 2020.



Arbetet med den mobila snabbladdarlésningen for leverans till Vattenfall Elanldggningar AB
fortskrider, och montage pagar for fullt under november. En container kommer att vara forsedd med
4 stycken 50 kW snabbladdare som utvecklats i samarbete med ChargeStorm AB. Aven déar gar
arbetet framat och den forsta bilen provladdades i september.

Den 6kade kundaktiviteten leder till ett vaxande supportbehov som vi moter med ett antal aktiviteter
som forbattrar kundbemoétandet, anvandarmanualer och mjukvarustod.

Nya rekryteringar har gjorts pa bade mjukvaru- och hardvarusidan. Fran bérjan av 2019 har antalet
anstallda och konsulter pa tekniksidan 6kat fran 10 till 19 personer.

Montage och logistik

En viktig del av arbetet under perioden har varit upphandling och kvalificering av kontraktstillverkare
for var nya industrialiserade produktgeneration. Genom vart avtal med Trio Engineering tar vi ett
viktigt steg pa var resa mot kvalitetssakrade och kostnadseffektiva produkter med kapacitet att véxa
aven internationellt.

Som namnts tidigare har vi jobbat systematiskt for att 6ka var leveranskapacitet. Vi har dock inte till
fullo lyckats 6ka kapaciteten i takt med den goda orderingangen och har darfor fortsatta utmaningar
med langa leveranstider. Genomférda atgarder, tillsammans med en sdsongsbunden nedgang i
orderingangen under vintern, gor att vi bedémer att vi kan na en acceptabel leveranstid i slutet av Q1
2020.

Finansiering

Den riktade nyemissionen till Forsta AP fonden i juli ar en mycket viktig milstolpe for bolaget. Med
den pa plats har vi nu skapat en stark plattform fér var fortsatta expansion. Anda sedan bolaget
startade har vi malmedvetet och metodiskt byggt Ferroamp for att bli ledande inom vart
teknikomrade. Med den starkta kassan och nya samarbetspartners har vi nu annu béttre
forutsattningar for att ta nasta steg i var tillvaxtresa.

Sammanfattning
Annu ett starkt kvartal med 6kning pa 2,5 respektive 3 gdnger av order och fakturering i jimforelse
med motsvarande period 2018! Med effektbrist och effektstyrning pa allas lappar och med det

fortsatta starka intresset for var plattform foljer vi var plan pa en marknad som blir allt hetare.

Marknaden &r i stark expansion och Ferroamp har en unik plattform som kunder och marknad
efterfragar. Vi ligger ratt positionerade och vi har fatt upp en bra fart pa var spannande resa!

Bjérn Jernstrom, VD



Detta ar sadan information som Ferroamp Elektronik AB (publ) &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksforordning. Informationen lamnades, genom nedanstaende kontaktpersons
forsorg, for offentliggérande den 22 november 2019, kl. 08.30.

For ytterligare information, kontakta:
Bjorn Jernstrom, VD Ferroamp, telefon 070-930 89 82 bjorn@ferroamp.se
Olof Heyman, IR-ansvarig, telefon 070-585 57 90 olof.heyman@ferroamp.se

For mer information, vanligen besdk: www.ferroamp.com

Om Ferroamp Elektronik

Ferroamp Elektronik AB (publ), grundat 2010, ar ett snabbvaxande foretag inom clean-tech som
erbjuder avancerade energi- och effektoptimeringslosningar for fastigheter. Ferroamp har en skalbar
plattform som erbjuder mojlighet att kombinera patenterad teknologi i en egenutvecklad EnergyHub
med alternativa energikéllor och energilager. | en unik 16sning kan ocksa flera byggnader kopplas
ihop i ett microgrid - Powershare. Kunder ar idag framfoérallt fastighetsbolag, energikonsulter och
elkraftbolag. Ferroamp har erhallit flera framstaende internationella miljopriser. Huvudkontoret
ligger i Spanga utanfor Stockholm.

Ferroamps aktie (FERRO) handlas pa Nasdaq First North Growth Market med G&W Fondkommission
som Certified Adviser (e-post ca@gwkapital.se, telefon 08-503 000 50).



