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Forsaljningsorganisationen fortsatter vaxa

Appspotr anstéller chef med ansvar for Customer Development och Customer Success.

Stefanos Papaioannou anstélls som Head of Customer Development med ansvar fér kundrelationer
och kommersiell tillvéxt hos kunderna pa plattformen samt bygga upp vart team av KAM inom
Customer Development och Customer Success Agents. Stefanos kommer direkt fran Knowit Mobile
dar han varit chef och drivit Knowits affarer inom mobila tjanster och appar for stora kdnda
foretagskunder. Stefanos tilltrader sin tjanst den 1 mars 2021.

Kommentar fran Stefanos Papaioannou:

- Jag kommer néarmast fran ett av Knowits specialistbolag inom native mobilutveckling, som byggt
nagra av de stérsta och mest védlanvanda apparna som finns pa marknaden idag. | min tidigare karriar
som systemutvecklare inom ERP branschen, jobbade jag pa CGl och Evry. Redan pa den tiden for-
sOkte vi bygga kodbibliotek for att kunna ateranvénda kod och jobba med paketeringar av funktioner
till vara kunder men ansags da som nagot av en utopi.

Idag, med Low code konceptet och i synnerhet Appspotrs plattform &r det uppenbart att detta &ar na-
got att rakna med framover. Mobila I6sningar &r idag en naturlig del av de flesta féretag i sparen av
digitaliseringen som sker i samhallet, fran det lilla lokala bageriet till den gigantiska fordonstillverka-
ren.

Det finns ocksa ett stort behov och en enorm potential att anvédnda mobilen som verktyg for interna
effektiviseringar eller for tidsbegransade insatser, ofta dar det istéllet finns krav pa time to market. Har
finns en tydlig lucka p& marknaden i och med att kostnaden i tid och pengar for en standard native
eller cross platform app ar langt 6ver vad det kostar att anvanda Appspotrs plattform, vilket gor att
ROl inte ké&nns lika tydligt och enkelt att rékna hem.

En av sakerna som &vertygade mig var att Appspotr har siktet instéllt pd att anvéndaren inte ska
kunna se skillnad pa en native app och en app skapad i deras plattform. Det &r att satta ribban hogt
och en viktig framgangsfaktor. | kombination med den laga troskeln som kravs vad galler teknisk
kompetens for att bygga en app gor detta till ett vinnande koncept.

Jag ser mycket fram emot att fa vara en del av och bidra till denna spannande resa som Appspotr har
framfér sig!

Kommentar fran vd, Appspotr Patric Bottne:

- Stefanos ar annu en stjarnrekrytering till Appspotr och med honom s adderar vi ytterligare en stark
person till teamet. Stefanos har med sig en bred erfarenhet av teknisk forsaljning och leverans av ap-
par till krdvande storforetag. Stefanos kommer att ansvara for att utveckla var kundportfolj och 6ka
vart ARR och ARPU i vara kundavtal. Nu bérjar vi f& in den bredd vi ska ha i var forséljningsorganisa-
tion. Det kommer att bli ett mycket spannande forsta kvartal 2021 och Stefanos kommer fa mycket
att gbra nar han anlander till teamet.

For ytterligare information, kontakta:

Patric Bottne, VD Appspotr AB (publ)
Mobil: +46 701 46 61 89
E-post: patric@appspotr.com
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Appspotr

Appspotr ar ett IT-bolag som utvecklar, saljer och marknadsfér mjukvarulsningar for utveckling av mobila appar
med fokus pa Low Code som innebér att anvéndaren kan skapa mobila appar utan férkunskaper inom kodning.
Via bolagets plattform Appspotr 3 erbjuds tjanster relaterade till formgivning, innehall och publikation som
innebar snabbare, effektivare produktion av appar till en vasentligt lagre kostnad. Kunderna aterfinns bland annat
inom IT-bolag, webbutvecklare och andra féretag vilka utvecklar mobila appldsningar till slutkund samt inom
féretag och organisationer med behov av apputveckling inom organisationen. Moderbolaget Appspotr AB har
sitt séte i Géteborg. Dotterbolaget Appsales Sweden AB har sitt sdte i Stockholm.



