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“I mars 2018 paborjade vi forsiljningen pa allvar — ndgot som var majligt tack vare den starka efterfragan pa
lokalt producerade och hogkvalitativa tomater fran det svenska folket. Det &r tack vare den medvetenheten
— och det positiva stod vi fatt fran vara aktiedgare och kunder — som gjorde att vi senare under aret tog
beslutet att bygga ut var anldggning i Harnosand och darmed férdubbla var produktion. Nér jag ser tillbaka
pa aret som gatt kan jag med stolthet konstatera att vi lyckats bevisa att var kretsloppsodling fungerar i stor
industriell skala, och att det fungerar bade under hard vinterkyla och en lang varm sommar. Samtidigt har
2018 varit ett ar da vi lart oss valdigt mycket vilket lagt en grund fér férbattrade processer infor kommande
produktionscykel. Vi har utvecklat ett unikt koncept och har nu bra férutsattningar for att fortsatta utveckla
var affar!”

Sammanfattning

Omséattningen for helaret 2018 uppgick till 3 791 KSEK (0 KSEK)
Omséttningen for fjarde kvartalet uppgick till 851 KSEK (0 KSEK)
Rorelseresultatet for helaret 2018 uppgick till - 7 131 KSEK (- 7 740 KSEK)
Rorelseresultatet for fjarde kvartalet uppgick till - 2 878 KSEK (- 4 507 KSEK)
Rorelseresultatet per aktie for helaret 2018 uppgick till - 1,79 SEK (- 3,56 SEK)

Resultatkommentar

I slutet av forsta kvartalet 2018 pabdorjades, for forsta gangen i bolagets historia, forsaljningen av bolagets
produkter. Omsattningen for heldrsperioden uppgick till 3 791 141 SEK som till stérsta del harstammar fran
forsaljning av bolagets kretsloppsodlade tomater till butiker i norra Sverige.

Rorelseresultatet for 2018 var negativt, beroende pa kostnader forknippade med investeringar for tillvaxt och
framtida expansion samt ett hégre energipris.

VD-KOMMENTAR
Framgangsrikt forsta ar fér den stérsta industriella kretsloppsodlingen i Europa
Det gangna aret var utmanande, men samtidigt ocksa framgangsrikt, for Peckas Naturodlingar. Positivt var att

utvecklingen gick helt enligt planerna, och att vi nu vet att var teknik fungerar. Det finns all anledning att vara
optimistisk infor framtiden.
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Nar jag ser tillbaka pa aret som gatt kan jag med stolthet konstatera att vi lyckats bevisa att var
kretsloppsodling fungerar i stor industriell skala, och att det fungerar bade under hard vinterkyla och en lang
varm sommar.

Vi har under aret bland annat fardigstallt var andra vaxthusanlaggning, vilket mojliggér en fordubblad
produktion av vara kretsloppsodlade tomater. Under fjarde kvartalet slutforde vi arbetet med att plantera om i
det forsta

vaxthuset samtidigt som vi planterade nya tomatplantor i det nybyggda vaxthuset. Vi ser fram emot den
kommande skorden fran bagge anlaggningarna for att darigenom kunna 6ka var forsaljning. | oktober 2018
planterade vi dven in ny fisk i vara tankar, som under tiden de véxer sig stora kommer de ge vara
kretsloppsodlade tomater naring. Regnbagslaxen kommer darefter erbjudas till forsaljning under andra
kvartalet 2019.

Var teknologi har genererat hogt intresse och vi har darfor paborjat utvecklingen av ett intelligent styrsystem
for kretsloppsodling och placerat detta i ett nybildat dotterbolag Peckas Solutions AB.

Med en fungerande produktion pa plats kommer vi att kunna lagga en vaxande del av vart arbete pa sélj- och
marknadsforingsaktiviteter. Med siktet installt pa nya marknader har vi det gangna aret férhandlat med ett
antal butiker i centrala Sverige. | slutet av januari 2019 kunde vi med gladje meddela att vi ingatt avtal med Ica
Kvantum i Liljeholmen och Paradiset, avseende forsaljning av vara kretsloppsodlade tomater i Stockholm. Vi
kunde kort darefter meddela att vi ingatt ett samarbete med dagligvarukedjan Lidl, som kommer erbjuda
Peckas tomater till 6ver 100 butiker i centrala och norra Sverige.

Vi avslutade fjarde kvartalet 2018 positivt med 128 manatliga aktiva kunder, vilket &r en 6kning med 50 %
jamfort med tredje kvartalet. Den 6kade kundbasen &r ett resultat av var ambitiosa forsaljningsplan som vi satt
upp for 2019. Var totala forsiljning under fjarde kvartalet uppgick till ndstan samma niva som under det tredje
kvartalet. Detta trots att vara volymer var begransade till foljd av att vi planterade om i vaxthuset, vilket
medférde att endast 50 % av tomaterna var tillgédngliga for forsaljning.

Sedan januari 2019 har vi full kapacitet i vart forsta vaxthus och kommer dven under andra kvartalet att ha full
kapacitet i vart andra vaxthus. Med hog efterfragan fran marknaden, ser vi fram emot att kunna leverera vara
produkter till fler kunder.

Vara totala kostnader 6kade med 68 % under fjarde kvartalet jamfort med det tredje kvartalet. Orsaken till
okningen forklaras till stor del av hogre energiférbrukning under den kallare perioden och hégre energipriser.
Kostnader for ravaror och fornédenheter 6kade fran 0,78 Mkr under tredje kvartalet till 1,31 Mkr under fjarde
kvartalet. Rérelsekostnaderna 6kade pa grund av att vi i och med det nya vaxthuset har varit tvungen att 6ka
vara resurser for byggandet och den I6pande driften. Vara externa kostnader fordubblades fran 0,55 Mkr
under tredje kvartalet till 1,17 Mkr under fjarde kvartalet.
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Under perioden har personalkostnaderna 6kat med 28% fran 1,93 mkr under tredje kvartalet till 2,46 Mkr
under fjirde kvartalet. Okningen ligger i linje med var strategi att investera i vara medarbetare som stottar
bolagets verksamhet och expansionsresa. Rorelseresultatet for fjarde kvartalet uppgick till -2,88 mkr jamfort
med - 1,98 Mkr under tredje kvartalet, da vi fortsatt investera for tillvaxt och framtida expansion.

Vi avslutade fjarde kvartalet 2018 positivt med 128 manatliga aktiva kunder, vilket &r en 6kning med 50 %
jamfort med tredje kvartalet. Den 6kade kundbasen &r ett resultat av var ambitiosa forsaljningsplan som vi satt
upp for 2019. Var totala forsiljning under fjarde kvartalet uppgick till ndstan samma niva som under det tredje
kvartalet. Detta trots att vara volymer var begransade till f6ljd av att vi planterade om i vaxthuset, vilket
medforde att endast 50 % av tomaterna var tillgdngliga for forsaljning. Sedan januari 2019 har vi full kapacitet i
vart forsta vaxthus och kommer dven under andra kvartalet att ha full kapacitet i vart andra vaxthus. Med hog
efterfrdgan fran marknaden, ser vi fram emot att kunna leverera vara produkter till fler kunder.

Vara totala kostnader 6kade med 50 % under fjarde kvartalet jamfort med det tredje kvartalet. Orsaken till
okningen forklaras till stor del av hogre energiférbrukning under den kallare perioden och hégre energipriser.
Kostnader for ravaror och fornédenheter 6kade fran 0,78 Mkr under tredje kvartalet till 1,31 Mkr under fjarde
kvartalet. Rorelsekostnaderna 6kade pa grund av att vi i och med det nya vaxthuset har varit tvungen att 6ka
vara resurser for byggandet och den l6pande driften. Vara externa kostnader férdubblades fran 0,55 Mkr
under tredje kvartalet till 1,17 Mkr under fjarde kvartalet.

Under perioden har personalkostnaderna 6kat med 28% fran 1,93 mkr under tredje kvartalet till 2,46 Mkr
under fjirde kvartalet. Okningen ligger i linje med var strategi att investera i vdra medarbetare som stéttar
bolagets verksamhet och expansionsresa. Rorelseresultatet for fjarde kvartalet uppgick till -2,88 mkr jamfort
med - 1,98 Mkr under tredje kvartalet, da vi fortsatt investera for tillvaxt och framtida expansion.

Sammanfattningsvis har vart forsta verksamhetsar varit en tid da vi lart oss valdigt mycket vilket lagt en grund
for forbattrade processer infor kommande produktionscykel. Vi har nu bra forutsattningar for att fortsatta
utveckla var affar. Vi arbetar kontinuerligt med nya initiativ for att sakerstélla kvaliteten i alla vara led. Jag &r
Overtygad om att det kommer ge oss mojlighet att konsekvent leverera hallbart vardeskapande for vara
kunder, anstallda och aktiedgare.

FOlj med pa var resa att tillhandahalla marknaden med klimatsmart, narproducerad och kretsloppsodlad mat.

For mer information, vanligen kontakta:
Elena Petukhovskaya, VD

Telefon: 076 843 22 04

E-post: elena@peckas.se
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Finansiell kalender

Delarsrapport for januari - mars publiceras den 10 maj 2019

Arsredovisning for 2018 och revisionsberattelse publiceras den 20 mars 2019 p& bolagets hemsida
www.peckas.se/ir

Delarsrapport for april - juni publiceras den 1 augusti 2019

Delarsrapport for juli - september publiceras den 1 november 2019

Bokslutskommuniké 2019 for perioden januari-december publiceras den 14 februari 2020

Notera

Denna information &ar sadan som Peckas Naturodlingar ar skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksforordning och lagen om vardepappersmarknaden. Informationen lamnades, genom
nedanstdende persons forsorg, for offentliggérande den 15 februari 2019.

Peckas Naturodlingar AB

Peckas Naturodlingar har utvecklat ett unikt system for kretsloppsodling av tomater och regnbagslax. Fiskarna
ger naring till tomaterna som i sin tur renar vattnet som gar tillbaka till fiskarna - allt tas med andra ord tillvara pa
ett naturligt satt. Systemet har utvecklats under 20 ar med goda resultat. Nu vaxlar Peckas Naturodlingar upp
konceptet till ett fullskaleprojekt for att forsérja en medveten marknad med premium tomater och regnbagslax.
Resultatet blir hallbar, klimatsmart och giftfri mat for framtiden.
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