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Bolaget i sammandrag

AppSpotr intensifierade under perioden diskussioner och férhandlingar med partners som
resulterade i ett antal partneravtal samt fortsatta dialoger med Novel Unicorn. Resultatet av dessa
partneravtal och fortsatta diskussioner med Novel Unicorn blev att bolaget under perioden tog
beslut att fokusera sina resurser och kassa pa att kortsiktigt landa partneraffaren med framforallt
Novel Unicorn.

Denna prioritering resulterade i att vi bygger om vart betalningssystem, prismodell och hemsida sa
att partneraffarerna kan fungera parallellt med den befintliga onlineaffaren. Den nya prismodellen
kommer att bli free trial och det innebar att freemium forsvinner. | Gvergangsperioden har vi
medvetet begransat marknadsforingen da vi bedomt det som kontraproduktivt att locka in nya
anvandare och driva konvertering pa en prismodell som ar pa vag att férsvinna. Som en konsekvens
av det har det skett inbromsning i tillvaxten av framfor allt antalet nya anvandare och publicerade
appar men ocksa premiumabonnemang.

En ny premiumfunktion Social Feed har ocksa lanserats under perioden, denna utvecklades klart
under forra perioden.

Malen for perioden har uppfylits:

« Oka anvandarbasen, antalet publicerade appar, antalet premiumabonnemang dock i begransad
omfattning pga prioritering av partneraffarer.

 Lansera nya funktionen Social Feed.
« Skriv avtal med partners.
« Fortsatt dialog med potentiella partners for att skriva ytterligare partneravtal.

+ Paborja ombyggnation av betalningssystem, prismodell och hemsida for att stodja framtida
partneraffarer.
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For det fjarde kvartalet (feb-apr)

Antalet anvandare av plattformen 6kade med 30% jamfort med foregdende kvartal till 366 631
stycken. Det &r en betydligt lagre tillvaxttakt an tidigare kvartalet, vilket beror pa en medveten

nedprioritering av arbetet med att bearbeta nya anvandare. Antal anvandare vid utgangen av

rakenskapsaret 2015/2016 var 33 467 stycken.

Antalet publicerade appar steg med 14% jamfort med foregadende kvartal till totalt 4 588 stycken.
Aven det ar en lagre tillvaxttakt an foregdende kvartal, vilket beror pa en lagre dkningstakt i antalet
nya anvandare.

Vi har ¢kat antalet premiumabonnemang med 23% jamfort med foregdende kvartal. Det ar en
nagot lagre tillvaxttakt an foregaende kvartal. Siffran har paverkats negativt av nedprioriteringen av
konverteringsarbetet.

Omsattningen blev pa 73 TSEK (33)

Resultatet for perioden hamnade pa -3 230 TSEK (-1 906)

Periodens resultat per aktie blev -0,34 SEK (-2,23)

Eget kapital vid periodens slut uppgick till 7 621 TSEK (3 057) och till 0,80 SEK/aktie (3,58)
Skrivit avtal med PayPal som Solution partner.

Skrivit avtal med Icantel som saljkonsult for bearbetning av teleoperatérer i Latinamerika, Afrika
och Mellersta Ostern.

AppSpotr var en av vinnarna i Red Herring Top 100 Europe Award.

For helaret 2016/2017 (maj-apr)

Antalet anvandare har ¢kat med 1096% jamfort med foregaende ar till 366 631 stycken.
Antalet publicerade appar har ¢kat med 353% jamfort med foregdende ar till 4 588 stycken.
Antalet premiumabonnemang har 6kat med 919%.

Omsattningen blev 137 TSEK (10 TSEK)

Periodens resultat blev -17 155 TSEK (-5 189)

Resultatet per aktie -1,81 SEK (-6,08)

Styrelsen foreslar att ingen utdelning ldmnas.

Bolaget noterades pd Aktietorget den 19 december 2016 och tog i samband med det in 11 MSEK i
nytt kapital efter avdrag for emissionskostnader pa 1,2 MSEK.
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Vasentliga handelser efter periodens utgang

« Samarbetsavtal skrivet med Novel Unicorn for bearbetning av marknaderna i Asien. Mer
information om avtalet gar att finna pa AppSpotrs hemsida och pa Aktietorgets hemsida. For att
finansiera satsningen genomfoérs nyemissioner, en riktad till Novel Unicorn och en med foretrade

for befintliga agare.
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VD har ordet

Jag ar glad att antligen kunna beratta om de
spannande samarbeten som vi under varen
kunnat etablera. Det har varit en intensiv
period for AppSpotr och min férhoppning ar
att det kommer att forbli intensivt framéver nar
vi tar tillvara pa mojligheterna som vi har
skapat. Som ni har sett i pressmeddelanden
har  vi  tecknat  avtal med  flera
samarbetspartners - Paypal, Icantel for
Sydamerika, Afrika och Mellandstern och Novel
Unicorn for Asien - och jag tankte i det har vd-
ordet utveckla de strategiska motiven fill
avtalen och vagen framat for bolaget.

Malet for AppSpotr har hela tiden varit att f& in
sa manga betalande anvandare som mojligt i
plattformen for att sedan koppla ihop dessa
med ett community av tredjepartsutvecklare i
vad som da blir ett ekosystem for
apputveckling. Den strategin ligger fast.

Det som andras ar hur vi far in betalande
anvandare. Dar har vi nu fatt mojligheten att
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arbeta med partner och det for med sig flera
fordelar. Stora etablerade varumaérken skanker
kredibilitet till ett annu litet bolag som
AppSpotr. De har oftast goda ekonomiska
resurser och kan betala for sig. De har redan
idag stora volymer av kopvilliga kunder. | de
dialoger vi haft med partners framkommer
tydligt att de beddmer att deras kunder
efterfrégar mojligheten att f& egna appar.
Oberoende  marknadsundersdkningar om
marknaden for appar bekraftar dessutom att
tillvaxtregioner som Kina och Indien vaxer
explosionsartat.

Vi ar mycket stolta 6ver att pa kort tid ha lyckats
skriva avtal med Paypal, Icantel och Novel
Unicorn. De tva sistnamnda avtalen har
potential att oppna upp forsaljningskanaler i
Latinamerika, Afrika, Mellanostern och Asien
och innehaller milstolpar som, om de infrias,
resulterar i dterkommande intakter pd mer an
360 MSEK.

Vi ar fortfarande ett litet bolag med
begransade resurser. | och med att vi skapat
oss mojligheten att fa in valdigt manga
betalande anvandare via partnersamarbeten
sa har vi under varen riktat vara resurser till att
ta tillvara pa den. Bland annat har vi borjat
utreda och bygga ett nytt betalningssystem
och en ny hemsida, vilket har varit helt
nodvandigt for var nya partnermodell.

Konsekvensen av dessa prioriteringar ar att
utvecklarportalen vid lanseringsskedet
formodligen inte kommer att vara sa
omfattande som det tidigare planerats for.
Initialt kommer portalen innehalla verktyg for
utvecklare att kunna utveckla egna Iosningar till
sin app samt ett kvalitetssakrat community av
utvecklare. Efterhand kommer portalen utdkas
med stod for att kunna salja egenutvecklade
moduler.

Vi har under perioden fortsatt jobbat med
freemium-modell, men har sedan februari
dragit ned pa marknadsforingen  mot



potentiella gratisanvandare da vi bedomt att
de pengarna gor storre nytta i att utveckla var
partneraffar. Partneraffaren innebar ocksa att
vi kommer att dverge freemium for en free
trial-modell, dar man efter en gratis testperiod
maste betala om man vill fortsatta, vilket ar
ytterligare en forklaring ftill att vi inte
marknadsfort oss lika hart. | framtiden kommer
vi att marknadsfora oss online parallellt med
partneraffaren, men pa ett lite annorlunda satt
an tidigare.

De framvaxande affarerna med partner
innebar sdledes stora forandringar for
AppSpotr. Efter sommaren 2017 kommer vi att
paborja arbetet med en ny budget och
affarsplan som ar battre anpassad for den nya
verkligheten. Det ar dock viktigt att poangtera
att AppSpotrs ursprungliga strategi, att vara en
onlinetjanst for apputveckling riktad till icke-
kodare, ligger fast. Vart fokus att na fler
betalande anvandare galler alltjamt, vilket
formodligen kommer att innebdra justeringar
bade i affars- och prismodeller framgent. Vi
kommer att lyssna lyhort pa den feedback som
marknaden lamnar.

Vi genomfor under juli manad en kapitalisering
om totalt 15,3 MSEK dar 5 MSEK sker i en riktad
emission till var partner i Asien, Novel Unicorn.
Allmanheten erbjuds att teckna aktier i en
foretradesemission om 10,3 MSEK. Kapitalet
kommer anvandas till att uppratthéalla det hoga
momentum vi byggt upp senaste halvaret och
vi kommer rekrytera personal och goéra
tekniska anpassningar av var plattform for att
etablera AppSpotr i framforallt Asien. Jag
hoppas att alla vill vara med pa den spannande
resa vi star infor.

Avslutningsvis tycker jag Dave Q. Wu pd Novel
Unicorn sammanfattar mojligheterna vi nu star
infor bra:

"Appkulturen blir alltmer populdr pa bade
konsument och féretagssidan i Kina och Asien-
Stillahavsregionen och darfor beddmer vi att
AppSpotrs erbjudande ar synnerligen lampad
for att mota en enorm marknadsefterfragan
samtidigt som bolaget har en god potential att
vaxa kraftigt pd den har marknaden. Vi ar
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forvantansfulla infor vart samarbete med
AppSpotr och kommer bidra till att ldgga en
solid grund for tillvaxt och darigenom
kapitalisera pa den har fantastiska
marknadsmojligheten.  Tillsammans  med
AppSpotr kommer vi strava efter att bygga ett
langsiktigt hallbart aktiedgarvarde.”

Sommarhalsningar fran Goteborg,

Patric Bottne
VD AppSpotr AB



Produktuppdateringar

| borjan av februari lanserades den sedan lange efterfragade premiummodulen Social Feed som gor
det mojligt att bygga interaktiva community-appar i plattformen och darmed 6ka engagemanget hos
anvandarna. Det var den andra stora lanseringen pa kort tid efter e-handelsmodulen som vi
lanserade i januari. For att ldsa mer om hur Social Feed fungerar kan man besoka var blogg pa
AppSpotr.com.

Vart fokus har dérefter legat pa att bygga om vart betalningssystem, var prismodell och hemsida for
att sakerstalla sa att var framtida partneraffar kan fungera parallellt med var onlineaffar. Det innebar
att vi lamnar freemium som modell och kommer att ¢verga till free trial, dvs anvandaren kan under
en period anvanda AppSpotr.com gratis men nar tiden gatt ut maste anvandaren betala for tjiansten.
Denna modell ar inte bara nddvandig for att kunna bedriva en affar tillsammans med partners utan
kommer ocksd sannolikt driva en battre konvertering pa var onlineaffar. | nuldget pagar fortfarande
utveckling for att slutfora detta arbete men nar det ar klart s& star vi mycket val rustade for att kunna
kicka igang vara samarbeten med partners.

Summering och framatblick

Det fjarde kvartalet har praglats av intensiva diskussioner med olika partners, vilket resulterat i ett
antal skrivna avtal bdde under och efter perioden. Parallellt med dessa diskussioner har vi arbetat
med att forbereda var plattform for partneraffaren vilket medfort att arbetet med utvecklarportalen
tillfalligt lagts lite at sidan. Nar forberedelserna for partnersamarbetet med Novel Unicorn ar klara
kommer vi att fortsatta bygga pa var utvecklarportal som ska sté klar i bérjan av nasta ar. Den
kommer sannolikt att ha ndgot mindre funktioner vid lanseringen an det var tankt fran bérjan, men
fler funktioner kommer att byggas pa I6pande. Att vi borjar jobba med partners for att fa in
betalande anvandare i plattformen innebar flera férandringar och att vi har en intensiv period
framfor oss.

Till att borja med ska vi anpassa plattformen for att ocksa kunna hantera partneraffarer, vilket bland
annat innebar att freemium-modellen férsvinner och att vi bygger ett nytt betalningssystem. | och
med att vi kommer att franga freemium-modellen kommer vi framover inte att fokusera pa och
kommunicera antalet nya anvandare. Avtalet med Novel Unicorn innebdr att vi kommer att gora en
riktad emission pa 5 MSEK till Novel Unicorn och en foretradesemission pa 10,3 MSEK for att
finansiera arbetet som behdver goras. Var ordférande Hans Borjesson kommer under perioden att
tillsammans med VD Patric Bottne ansvara for att det gemensamagda bolaget med Novel Unicorn
och allt runt det kommer pa plats i Hong Kong.

Om samarbetet med Novel Unicorn, som vi bdde hoppas och tror, faller val ut under de kommande
24 manaderna sa kommer vi ha en stark kombination av en aktiv utvecklarcommunity och éver 100
000 betalande anvandare som gor att vi fran Asien kan ta oss vidare ut i varlden.

Inledningsvis, kommer vi att satta upp ett gemensamtagt bolag AppSpotr Asia i Hong Kong
tillsammans med Novel Unicorn.

Darefter, kommer AppSpotr Asia skriva avtal med en teknikpartner i regionen. Med teknikpartnern
sakerstaller vi hosting av var 16sning inne i Kina, dversattning till de sprak och granssnitt som kravs
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for Kina och de olika landerna i regionen samt nédvandiga integrationer for att bl a kunna publicera
appar via de app stores som anvands i Kina. Vidare kommer vi skriva avtal med en
betalningssystemleverantor i Kina sa vi kan ta betalt i var 16sning. Och vi kommer ocksa att skriva
avtal med institutionella partners inne i Kina som sitter pa befintliga kunder i stor volym och som vill
erbjuda appar till sina kunder med AppSpotr.

Slutligen, nar vi har alla forutsattningar pa plats for teknik, betalningstransaktioner samt forsaljning
kommer vi att arbeta in betalande kunder via vara institutionella partners. Malet ar att vi efter 12
manader ndr upp till 30 000 st inbetalda 12-mdanaders abonnemang varda 3600 kr styck som
aterkommande arsabonnemang. Efter 18 manader skall vi natt upp till 60 000 st [6pande
arsabonnemang och efter 24 manader natt upp till 100 000 st I6pande drsabonnemang. Vid denna
tidpunkt kommer ocksa AppSpotr AB dga AppSpotr Asia till 100% samt att Novel Unicorn vid full
leverans av uppsatta mal blir ny stordgare i AppSpotr AB med ett dgande pa 27,55%. Novel Unicorns
agande i AppSpotr AB dkar successivt efterhand som AppSpotr Asia nar de uppsatta malen.

Parallellt med att denna utrullning sker i Kina och Asien kommer vi att utveckla klart var
utvecklarportal och har fortsatt som mal att lansera denna i en forsta version i borjan av 2018. Initialt
med malet att samla utvecklare som sjalva kan utveckla funktioner till appar dom bygger i AppSpotr
till sig sjalva eller andra. Successivt som antalet betalande kunder i appspotr.com okar och det finns
en marknad och betalningsvilja for tredjepartsutvecklade moduler, adderas ytterligare funktionalitet i
utvecklarportalen sa att utvecklare kan bygga och salja funktioner och integrationer till dessa kunder.
Malet ar att denna uppskalning av utvecklarportalen sker successivt under 2018.

Under hela perioden tills vi nar 100 000 st betalande kunder i Kina och Asien kommer vi ocksa

bearbeta 6vriga varlden bade via andra partners och online likt tidigare. Och vart mal &r att anvanda
de ekonomiska muskler vi bygger upp i AppSpotr Asia for att vaxa internationellt.

APPSPOTR.COM 8



Ekonomisk oversikt

2016/2017  2015/2016  2016/2017 2015/2016
Alla belopp i SEK Q4 Q4 12M 12M
Nettoomsattning 72 887 32875 136 627 9592
Periodens resultat -3230026 -1905909  -17 155300 -5189 383
Periodens resultat per aktie -0,34 -2,23 -1,81 -6,08
Alla belopp i SEK 2017-04-30  2016-04-30
Balansomslutning 9 475 545 4189900
Eget kapital 7620979 3 056 541
Eget kapital/aktie 0,80 3,58
Antal aktier 9489 050 853794

FINANSIELL STALLNING

Likvida medel uppgick vid periodens utgang till 7 430 TSEK (2 213). Soliditeten var 80 % (72).

Notera att posten Fordringar Kontokort i samrad med revisor har klassificerats om och flyttats fran
Ovriga fordringar till Likvida medel och att jamforelsesiffrorna fran i fjol har uppdaterats for att
reflektera den forandringen. Kontokortsfordran &r en fordran som uppstar nar vi betalar in ett

forskott for framtida kortbetalningar.
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Ovrig information

FINANSIELL KALENDER
AppSpotr har ett brutet rékenskapsar som borjar forsta maj och slutar sista april.

Arsstamman kommer att &ga rum den 29 september och arsredovisningen for 2016/2017 kommer

att finnas tillganglig senast tre veckor fore stamman.

Delarsrapporten for Q1 2017/2018, perioden maj-juli, publiceras den 29 september.
Deldrsrapporten for Q2 2017/2018, perioden aug-okt, publiceras den 20 december.

AGARDATA
Per den sista april hade AppSpotr 1 310 aktieagare.

RISKER OCH OSAKERHETSFAKTORER

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden som ar framatblickande. Faktiska framtida resultat
kan skilja sig vasentligt fran de forutsedda. Faktorer som kan paverka bolagets resultat utgors av
bland annat den generella marknadsutvecklingen for appar, konkurrenssituationen, effekten av
ekonomiska omstandigheter, teknisk utveckling, valutakurs- och rantefluktationer samt politiska
risker.

GRANSKNINGSRAPPORT
Den har rapporten har inte granskats av bolagets revisor.

Goteborg den 30 juni 2017

AppSpotr AB (publ)

Hans Bérjesson Anders Moberg Lissaker Klas Dahléf
Styrelseordférande Styrelseledamot Styrelseledamot
Roger Cederberg Patric Bottne

Styrelseledamot Styrelseledamot och VD

APPSPOTR.COM
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Resultatrakning

2016/2017 2015/2016 2016/2017 2015/2016
Alla belopp i SEK Q4 Q4 12M 12M
Nettoomsattning 72 887 32875 136 627 9592
Ovriga rorelseintakter 0 0 56 971
Summa intakter 72 887 32875 193 598 9592
Ravaror och fornddenheter -1512 378 -289 389 -5268172 -920 140
Ovriga externa kostnader -506 748 -335720 -7 914 324 -1 488 980
Personalkostnader -1 164 381 -879 334 -3699 955 -2 349 881
Av- och nedskrivningar -118 218 -431 843 -461 446 -431 843
Rérelseresultat -3228 838 -1903412 -17150299 -5181 252
Finansiella intakter -52 56 179 105
Finansiella kostnader -1136 -2 553 -5180 -8 236
Resultat fore skatt -3230026 -1905909  -17 155300 -5189 383
Periodens resultat -3230026 -1905909 -17 155300 -5189 383
Antal aktier 9489 050 853794 9489 050 853794
Resultat per aktie -0,34 -2,23 -1,81 -6,08
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Balansrakning

Tillgangar

Alla belopp i SEK 2017-04-30  2016-04-30
Immateriella anlaggningstillgangar

Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten 1285123 1713497
Materiella anlaggningstillgdngar

Inventarier, verktyg och installationer 285043 25926
Summa anlaggningstillgdngar 1570166 1739 423
Omsattningstillgangar

Kundfordringar 35070 82 500
Ovriga fordringar 400 415 99 557
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 40 201 55069
Kassa och bank 7 429 693 2213351
Summa omsattningstillgdngar 7 905 379 2 450 477
Summa tillgangar 9 475 545 4189900
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Balansrakning, forts

Eget kapital och skulder

Alla belopp i SEK 2017-04-30 2016-04-30

Bundet eget kapital
Aktiekapital 1897810 1105799

Fritt eget kapital

Overkursfond 36 946 403 16 018 676
Balanserade resultat -8 878 551 -7 011 625
Resultat foregaende ar -5189 383 -1 866 926
Arets resultat -17 155 300 -5189 383
Summa eget kapital 7 620 979 3056 541

Langfristiga skulder
Ovriga langfristiga skulder 300 000 300 000

Kortfristiga skulder

Leverantdrsskulder 506 973 142 367
Skatteskulder 83368 45 876
Ovriga kortfristiga skulder 144512 52 866
Upplupna kostnader och forutbetalda intakter 819713 592 250
Summa skulder 1 854 566 1133359
Summa eget kapital och skulder 9 475 545 4189900
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Kassaflodesanalys

2016/2017 2015/2016
Alla belopp i SEK 12M 12M
Den |6pande verksamheten
Resultat efter finansiella poster -17 155 300 -5189 383
Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet 460 789 431 843
Kassafloéde fore forandringar i rérelsekapital -16 694 511 -4 757 540
Okning(-)/Minskning(+) av rorelsefordringar -238 560 -273 000
Okning(+)/Minskning(-) av rorelseskulder 721 864 390 876
Kassaflode fran den I6pande verksamheten -16 211 207 -4 639 664
Investeringsverksamheten
Forvarv av materiella anldggningstillgdngar -292 189 -29 395
Finansieringsverksamheten
Nyemission 21719738 5543930
Amortering av lan -97 222
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 21719738 5446 708
Arets kassaflode 5216 342 777 649
Likvida medel vid drets boérjan 2213 351 1435 703
Likvida medel vid arets slut 7429 693 2213352

APPSPOTR.COM

Not.: | samrdd med revisor ér posten “Fordringar Kontokort” omklassificerad och flyttad frén “Ovriga
Fordringar” till "Likvida Medel".
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APPSPOTR AB (PUBL)

SKANEGATAN 29
411 35 GOTEBORG

TELEFON: 031-16 13 33
E-POST: INFO@APPSPOTR.COM
HEMSIDA: WWW.APPSPOTR.COM
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