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DELARSRAPPORT
Januari - mars 2017

Nettoomsattningen uppagick till 51,7 mkr (46,7).
Rorelseresultatet (EBITA) blev 4,6 mkr (3,0).
Rorelsemarginalen (EBITA) blev 9,0 % (6,4 %).
Resultat efter skatt blev 3,3 mkr (2,1).

Vinst per aktie fore skatt blev 0,49 kr (0,31).
Vinst per aktie efter skatt blev 0,36 kr (0,23).

Kassaflodet fran den I6pande verksamheten blev 4,7 mkr
(1,9) vilket motsvarar 0,51 kr per aktie (0,21).

Foreslagen utdelning till arsstamman 1,15 kr (1,15) per
aktie.



VD har ordet

Vi har inlett 2017 pa ett mycket battre satt an vi startade 2016. En tillvaxt pa nara 11 % och en
forbattring av bade EBITA-resultat och EBITA-marginal innebar att aret borjat pa en niva i linje
med vara foérvantningar. EBITA-marginalen dkade till 9,0 % (6,4) och EBITA-resultatet 4,6 mkr
(3,0) vilket &r en 6kning med drygt 53 %. Att 2017 ars forsta kvartal innehallit tre arbetsdagar
mer an 2016 har haft en positiv effekt men en god efterfragan pa kvalificerade konsulter har
medfort att debiteringsgraden ocksa paverkats positivt. Andelen konsulttjanster som ar
kopplade till vara produkter har 6kat jamfort med forsta kvartalet forra aret och det har aven
férsaljningen av produkter gjort men samtidigt har intakterna fér produkterna minskat i
perioden. Det beror pa att allt fler kunder valjer att kdpa produkterna som en prenumeration
pa en molntjanst istallet for en licens. Kan vi behalla kunderna innebar det en 6kad intakt dver
tid men det viktigaste ar att prenumerationsmodellen efterfragas av kunderna och att vi vinner
affarer genom att erbjuda den.

Vara Ominaprodukter, som ger en snabb och effektiv maojlighet foér en organisation att skapa
en digital arbetsplats, utvecklas mycket bra och har gett oss en mycket stark position med
over 100 installationer och 350 000 anvandare. Var satsning pa att dven vinna affarer utanfér
Sverige genom partnernatverk har lyckats bast i Finland. Dar har vi ocksa lyckats vinna
upphandlingar av digitala arbetsplatser inom den offentliga sektorn genom att erbjuda
I6sningar baserade pa Omnia. Vi arbetar vidare med partners i vara nordiska grannlander och
det forsta landet vi gar vidare till utanfér Norden blir Nederlanderna vilket sker under kvartal 2.

Den molntjanst vi utvecklat for att planera och administrera val, Kaskelot, har ocksa fortsatta
framgangar. Tjansten séljs som en prenumeration och redan nu har kommuner med
tillsammans mer en tredjedel av alla valjare tecknat abonnemang, i de flesta fall for fyra ar
framat. Tjansten effektiviserar och férenklar administrationen av alla typer av val vilket séanker
kostnaderna for att genomféra ett val. Vi har goda férhoppningar om att tacka in fler
kommuner och majoriteten av valmanskaren.

Bade Omnia och Kaskelot ar molntjanster som levereras genom Microsofts molnplattformar,
Office 365 och Azure. Microsoft ledande position och vart partnerskap med dem ar viktiga for
oss. Teknisk spets ar vart signum och partnerskapet hjalper oss pa manga satt att fortsatt
vara i teknikens framkant men vi kan inte "bara” teknik utan hjalper och stédjer vara kunder i
manga skeden av digitaliseringsprocessen t ex genom férandringsledning, effektkartlaggning
och inférandestdd. Produkterna och konsulttjansterna blir en paketerad 16sning som
kombinerar enkel forvaltning med flexibilitet.

Marknaden for vara konsulttjanster ar fornarvarande god aven om de genomsnittliga
timpriserna slapar efter da prisjusteringarna i flera av de ramavtal vi levererar inom inte fullt ut
motsvarar [6nedkningarna. Efterfragan pa produkter har 6kat men da vi har en stor del av
produktutvecklingskostnaderna i USD sa paverkar den héga kursen vara kostnader negativt.
Vi anstaller pa alla orter och var produktaffar 6kar sa Precio Fishbone vaxer.

Vi har ett starkt produkterbjudande, hg kompetens bland vara konsulter och ett fokus pa
omraden inom IT-marknaden som véxer, sa jag ser positivt pa méjligheterna att tillsammans
med alla pa Precio Fishbone utveckla verksamheten under 2017. Hur langt vi nar beror pa hur
vi kontinuerligt lyckas forbattra och férandra var leverans for att matcha den héga férandrings-
och utvecklingstakt som vi ser just nu.

Stockholm den 10 maj 2017

Christer Johansson



Kvartal 1 2017

Intakterna uppgick under det forsta kvartalet 2017 till 51,7 mkr (46,7). Det ar en
O0kning med knappt 11 %.

Rorelseresultatet (EBITA) uppgick for kvartalet till 4,6 mkr (3,0). EBITA-marginalen
var 9,0 % (6,4 %).

| rorelseresultatet for forsta kvartalet ingar avskrivningar enligt plan med totalt 0,6
mkr (0,7).

Kvartalets resultat efter skatt uppgick till 3,3 mkr (2,1).

Investeringar

Investeringar under kvartal 1 har gjorts med 0,6 (1,6) mkr.

Likviditet och finansiell stallning

Kassaflédet under kvartal 1 fran den I6pande verksamheten fére férandringar i
rorelsekapital, blev 4,7 mkr (1,9).

Totalt kassafléde blev under kvartal 1 blev 11,7 mkr jamfort med 3,9 under férsta
kvartalet 2016.

Likvida medel uppgick pa balansdagen den 31 mars 2017 till 23,7 mkr, jamfort med
12,1 mkr den 1 januari 2017.

Det egna kapitalet uppgick pa balansdagen den 31 mars 2017 till 98,3 mkr, jamfort
med 95,0 mkr 1 januari 2017. Kvartalets forandring av eget kapital utgérs av
kvartalets nettoresultat om 3,3 mkr.

Soliditeten uppgick pa balansdagen den 31 mars 2017 till 70,9 % jamfért med 71,8

% vid arets ingang.

Rapporten i sin helhet bifogas.

Denna information &r sadan information som Precio Fishbone AB ér skyldigt att offentliggéra
enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen ldamnades, genom verkstéllande
direktérens férsorg, for offentliggérande den 10 maj 2017 klockan 14:45.



