Nyhetsbrev till Holdflights aktieagare —
Augusti 2026

Basta aktieagare,

Nar jag ser tillbaka pa aret hittills kdnns det tydligt att Holdflight nu befinner sig i en ny fas.
Under arets forsta atta manader har vi investerat mycket tid och resurser i att bygga en stark
produktportfélj och en teknisk plattform som vi tror har stor internationell potential. Det
arbetet borjar nu ge tydliga resultat.

Det som kanns allra bast just nu ar att vi har kunder som anvander var senaste produkt i
skarp drift. Att ha livekunder ar inte bara ett kvitto pa att produkten fungerar som den ska —
det ger oss ocksa en helt annan styrka i vara forsaljningsdiskussioner. Att kunna visa upp
verkliga kundcase och dokumenterat affarsvarde gor stor skillnad nar vi traffar nya kunder,
bade i Sverige och internationellt.

Det blev ocksa tydligt genom den uppféljningsorder om 500 000 kronor som vi nyligen
kommunicerade fran en av Nordens ledande aktdrer inom marknadsforing. Att en befintlig
kund valjer att utdka sitt engagemang ar kanske det basta betyg man kan fa. For oss ar det
ett kvitto pa att vi skapar verkligt varde och att vara I6sningar blir en naturlig del av kundens
fortsatta utveckling.

Samtidigt fortsatter vart internationella arbete.

| Frankrike pagar implementeringen hos var férsta hotellkund enligt plan. Malsattningen ar
att kunden ska g4 live direkt efter sommarens hégsasong. Vi ser fram emot att fa var forsta
referenskund pa den franska marknaden, vilket kommer att skapa goda méjligheter fér
fortsatt forsaljning.

Aven i Indonesien fortsatter utvecklingen i en positiv riktning. Landet har en av Sydostasiens
mest spannande Al-marknader, dar investeringarna och efterfragan pa Al-l6sningar okar i
snabb takt. Tillsammans med var lokala partner har vi redan genomfért ett flertal méten med
storre aktorer och ser ett vaxande intresse for vara erbjudanden.

Var affarsmodell med revenue sharing skapar starka incitament tillsammans med partnern
och beddéms kunna bidra till en snabbare vag till affarer. Fér att ytterligare starka var narvaro
har vi dessutom rekryterat en lokal Al-projektledare som stottar bade kundprojekt och
pre-sales, vilket Okar var kapacitet att méta den vaxande efterfragan och skapa goda
forutsattningar for fortsatt positiv utveckling.

Efter en period dar fokus framst legat pa produktutveckling forandras nu vara prioriteringar.
Vi har byggt en stabil teknisk grund och utvecklat produkter som ar redo att skalas. Darfor
gar vinu in i en fas dar forsaljning star hogst pa agendan.

Var strategi ar att dra nytta av de investeringar vi redan gjort. Svenska kunder och
referenscase ska anvandas for att 6ppna dorrar pa nya marknader samtidigt som vara



fardiga produkter kan lanseras internationellt med begransade anpassningar. Det gor att vi
kan vaxa mer effektivt och samtidigt halla ett starkt fokus pa I6nsamhet.

Vi kommer ocksa att 6ka var marknadsféring under den kommande perioden. Synligheten i
sociala medier och digitala kanaler kommer att starkas, och vi marker redan idag att
intresset for vara Al-I6sningar 6kar. Det galler bade fran potentiella kunder och fran féretag
som sOker samarbeten kring Al och digital transformation.

Vi har fortfarande mycket arbete framfér oss, men jag kanner att vi nu har lagt grunden for
nasta steg i Holdflights utveckling. Vi har produkterna, vi har de forsta starka kundcasen och
vi har pabdrjat var internationella expansion. Nu handlar det om att fortsatta omsatta dessa
mojligheter till fler affarer och en vaxande aterkommande intaktsbas.

Jag vill avslutningsvis rikta ett varmt tack till alla er aktieagare for det fértroende ni visar oss.
Vi ser fram emot att fortsatta bygga Holdflight tillsammans och aterkomma med fler positiva
nyheter under aret.

Med vanliga halsningar,

Magnus Kniving
VD, Holdflight

For ytterligare information, vanligen kontakta:
ir@holdflight.se
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