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Marknadsuppdatering

Appspotr forbereder lansering av ny partnerlésning och den pagaende férsiljningen mot vo-
lymkunder fortsitter halla hég takt.

Forsdljning via ny partnerl6sning

Appspotr bedriver forsaljning genom aterforséljare och partners samt adderar nu White Label for
partners som av olika anledningar vill paketera Appspotr 3 som en egen tjanst under det egna varu-
market

Losningen riktar sig enbart till strategiska samarbetspartners som &ger en marknadskanal och/eller
storre volymer av befintliga kunder. Samtal p&gér just nu med en handfull intresserade storre aktorer
inom kommunikations- och telekombranschen dar processen ar att ga vidare till férhandlingar och
slutliga villkor kring samarbeten och vid lyckade férhandlingar skriva bindande avtal.

Appspotr 3 White Label I16sning kan levereras snabbt dar kundens version kan vara uppe och rulla p&
nagra dagar. De forsta leveranserna av Appspotr 3 White Label I0sning sker under Q2.

Appspotr 3 White Label 16sning fyller ett behov och en efterfrdgan pa marknaden dar nya aktorer vill
vara med och ta en del av den vaxande low code marknaden. Framgangsfaktorn bygger pé att part-
nern redan har stdrre volymer av befintliga kundavtal dar man ser att man kan 6ka vardet genom att
erbjuda kunderna low code verktyg med fardiga appkoncept inom olika omraden. Kunden far med
Appspotr 3 mdjligheten att salja app-licenser under eget varumarke online samt dra nytta av det eko-
system av partners som finns knutet till Appspotr 3 i sin egen affar.

Det ar Appspotrs uppfattning att man &r unik i att kunna erbjuda denna typ av I6sning pa low code
marknaden idag.

Losningen innehaller féljande:

+ Egendesignad version av Appspotr 3 (s k White label)

« Egen URL till din egen version av Appspotr 3

» Egendesignad upplevelse inne i plattformen

+ Mojlighet att konfigurera och sélja skraddarsydda paket av appar, licenser och priser i plattformen
+ Méjlighet till onlinebetalning med egen betalningsldsning i plattformen samt fakturering

Foérséljning
Direktforsaljning mot volymkunder fortsatter halla hdg takt enligt tidigare kommunicerade nyckeltal. |
nulaget bearbetar Appspotr sju (7) stycken marknadsvertikaler:

+ Byré&er/IT-konsultbolag
+ Offentlig sektor
+ Fastighetsbranschen
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+ Detaljhandeln

+ Byggbranschen

+ Halsa & Skonhet

+ Medlemsorganisationer (NY!)

Medlemsorganisationer &r en ny vertikal dédr man bl a skrivit avtal med organisationen Lions. | Sverige
finns om kring 12 000 medlemmar i 471 stycken klubbar inom Lions. Marknaden fér medlemsorgani-
sationer &r mycket stor i Sverige dér det finns mangder av olika medlemsorganisationer inom vitt
spridda omraden naringsliv, féreningsliv och politik.

Inom &vriga marknadsvertikaler ligger mycket offerter ute. Nagra kundavtal som skrivits nyligen ar
Lilla Edets kommun (Offentlig sektor), Simplitude och Softmizer (Byraer/IT-konsulter). Det trillar just nu
in ett antal nya kundavtal per vecka enligt den takt som tidigare kommunicerats i nyckeltal fran for-
séljningen.

Kommentar fran vd, Appspotr Patric Bottne:

- Vi adderar nu White Label som en ytterligare forsaljningsmetod for att nd marknaden och kunder
genom partners som redan ager kunder. Genom att vi nu bearbetar marknaden med egen direktfor-
séljning mot volymkunder, onlineférséljning mot SME kunder och partnerférsaljning mot storvolym av
kunder sa &r det min 6vertygelse att vara arligt aterkommande licensintakter (ARR) kommer véxa en-
ligt plan under 2021. Partnerférsaljning mot storvolymer av kunder &r en stor féréndring i hur vi tidiga-
re salt var 16sning. Detta kommer att 6ppna upp affarer som vi tidigare inte hanterat i bolagets histo-
ria. Vi kommer att kommunicera mer kring hur denna forsaljning kommer att fungera nér vi har vara
forsta strategiska partners och aterférséljare ombord.

For ytterligare information, kontakta:

Patric Bottne, VD Appspotr AB (publ)
Mobil: +46 701 46 61 89

E-post: patric@appspotr.com
Om Appspotr

Appspotr erbjuder en plattform med en rik uppséttning verktyg fér utveckling och publicering av professionella
appar till iOS, Android och webben. Plattformen anvands av aterférsaljare och partners som séljer
skrédddarsydda appar och féardiga appkoncept som en tjénst till slutkunder inom néringsliv, offentlig sektor och
organisationer. Plattformen séljs ocksé direkt till storkunder som har behov av att utveckla och distribuera interna
appar inom den egna organisationen. | Appspotr koncernen ingar ocksa Appsales som &r en aterférséljare och
agerar likt en sddan men tillfér ocksa salj och marknadskunskap till Appspotr. Moderbolaget Appspotr AB har
sitt séte i Géteborg. Dotterbolaget Appsales Sweden AB har sitt sdte i Stockholm.
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