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Delarsrapport for perioden 1 juli - 30 september 2026

Juli - september 2026

- SDS levererar annu ett starkt resultat fore skatt under kvartalet.

- Nettoomsattningen uppgick till 38,5 (35,3) MSEK, en okning med 9,3%
jamfort med samma period foregaende ar.

- EBITDA-resultatet uppgick till 20,8 (-4,2) MSEK, en férbattring med 25,0
MSEK jamfort med samma period foregaende ar.

- EBITDA-marginalen uppgick till 54,0% (-12,0%).

- Resultat efter skatt uppgick till 5,9 (-19,6) MSEK.

- Resultat per aktie uppgick till 0,24 (-0,93) SEK.

- Periodens kassafléde uppgick till 2,9 (6,2) MSEK.

Januari - september 2026

- Starkaste resultatet fore skatt sedan bdrsnoteringen.

- Nettoomsattningen uppgick till 121,9 (136,4) MSEK, en minskning med
10,7% jamfoért med samma period foregaende ar.

- EBITDA-resultatet uppgick till 62,7 (4,3) MSEK, en forbattring med 58,5
MSEK jamfért med samma period foregaende ar.

- EBITDA-marginalen uppgick till 51,5% (3,1%).

- Resultat efter skatt uppgick till 24,1 (-71,4) MSEK.

- Resultat per aktie uppgick till 1,01 (-3,62) SEK.

- Periodens kassafléde uppgick till 12,4 (6,7) MSEK.

VD-kommentar

Jag kan med gladje konstatera att vi aterigen levererar ett starkt kvartal nar det
galler var ldnsamhet. Precis som under arets forsta halft bekraftar detta att det
nya SDS, med var optimerade kostnadsbas och operationella havstang, star pa
en stabil grund. Det kraftfulla arbetet vi gjort med att stalla om foretaget och
sanka kostnadsbasen har varit framgangsrikt och ger oss nu en battre
mojlighet att borja adressera vara tillvaxtmaojligheter.

| var forra rapport flaggade vi for att flera affarer i var pipeline hade blivit
fordrojda, men att var forvantan var att flertalet av dessa skulle falla pa plats
under arets andra halft. Det ar darfor oerhért gladjande att vi, efter att det
tredje kvartalet stangts, har kunnat tillkannage tre viktiga affarer som bevisar
att vi nu pa allvar kan skifta fokus till att komma tillbaka till tillvaxt.

Sarskilt betydelsefull ar den milstolpe vi nddde genom att teckna vart forsta
kommersiella avtal for den nya generationen av var Intelligent Platforrn med en
ledande afrikansk telekomoperator. Denna affar ar ett viktigt avstamp i var
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stravan mot okad tillvaxt och markerar ett betydelsefullt steg i utvecklingen av
var produktportfolj. Vi tar darmed steget fran traditionella transaktions-
plattformar till Al-drivna ldsningar féor kommmersiell intelligens. Genom att
integrera Al, maskininlarning och prediktiv analys kan vi omvandla realtidsdata
till beslutsunderlag och darmed skapa ett langsiktigt varde som ar mer an
sjalva transaktionen.

Utover detta har vi efter kvartalets utgang vunnit en order vard drygt 2 miljoner
kronor fran en befintlig kund i Zambia gallande en uppgradering till ERS 5.
Denna uppgradering ar strategiskt avgdrande eftersom den ar en férutsattning
for att operatdren framover ska kunna ta steget till just var nya Intelligent
Platform. Vidare har vi erhallit en strategisk order vard 3,0 miljoner SEK fran en
befintlig kund i Sudan for vart Voucherhanteringssystem (VMS). Detta ar ett
mycket fint kvitto pa att vara kunder férnyar sitt fortroende for var formaga att
hjalpa dem driva effektivitet och intaktstillvaxt.

Mot bakgrund av den svagare orderingangen under det andra och tredje
kvartalet, samt att vissa affarer forskjutits ytterligare i tiden, justerar vi var
prognos for heldret 2026 till ett resultat fore skatt om cirka 40 MSEK, jamfort
med var tidigare bedémning om 45-50 MSEK. Aven om detta &r ndgot under
vara ursprungliga féorvantningar ar det viktigt att understryka att var
underliggande [bnsamhet fortsatt ar stark och att var kostnadsstruktur ger oss
mycket goda forutsattningar framat.

Den forbattrade orderingang vi nu ser i borjan av kvartal 4 ar ett tydligt
styrketecken. Samtidigt innebar forskjutningen av vissa kundaffarer att vi
forvantar oss att ga in i 2027 med en starkare orderstock an tidigare planerat.
Detta skapar goda férutsattningar for ett betydande resultatbidrag redan
under det forsta kvartalet 2027 och ger oss en stabil grund for fortsatt [6nsam
tillvaxt.

Jag ser med tillforsikt fram emot att hela teamet fortsatter det intensiva arbetet
med att konvertera var starka pipeline till reella kundavtal och pa sa satt bygger
ett bolag som genererar aktiedgarvarde pa lang sikt. Vi kan nu fokusera all var
kraft pa tillvaxt under 2027 och framat. Med en uppdaterad produktportfolj,
starkta kundrelationer och en optimerad kostnadsbas har vi ett gyllene tillfalle
att kapitalisera pa var marknadsposition.

Martin Schedin
VD, Seamless Distribution Systems AB
For mer information kontakta:

Jens Alander
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Chief Financial Officer
+46 73 095 8269
jens.alander@seamless.se

Denna information ar sadan information som Seamless Distribution Systems
AB (publ) ar skyldig att offentliggora enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen lamnades for offentliggérande den 12 november 2026 kl. 08.30
CET.

Om SDS

SDS ar ett svenskt internationellt mjukvaruféretag som specialiserat sig pa
mobila betaltjanster for mobiloperatorer, distributérer, aterférsaljare och
konsumenter. SDS sakerstaller att teleoperatorer kan salja samtalstid, data och
kringtjanster dar SDS produkter och tjanster hanterar upp till 90% av
teleoperatorens forsaljning. Idag har SDS implementerat Idsningar inom
Fintech, avancerad analys och Retail Value Management och dar dessa
produkter har lyckats omvandlas de till sa kallade SaaS-16sningar.

SDS har cirka 180 anstallda i Sverige, Algeriet, Sydafrika, Ghana, Nigeria,
Forenade Arabemiraten, Bangladesh, Pakistan och Indien. SDS hanterar mer an
15 miljarder transaktioner till ett varde av dver 14 miljarder dollar arligen.
Genom 6ver 3 miljoner manatliga aktiva aterforsaljare av digitala produkter
betjanas mer an 1100 miljoner konsumenter indirekt globalt.

SDS:s aktie ar noterad pa NGM Growth Market.
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