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Nyhetsbrev: Appspotr signerar kundavtal i tva nya
marknadsvertikaler

I tidigare nyhetsbrev har Appspotr meddelat att man under 2021 kommer att 6ka och bredda
forsiljningen mot fler marknadsvertikaler dar adaption och mognaden &r hég for att utveckla
appar med low code plattformar. Tva av de marknadsvertikaler som nu 6ppnats upp ar bygg-
branschen och detaljhandeln dér de forsta kunderna nu signerats.

For hantverkare som standigt ar i rérelse och ute pa uppdrag har smartphonen idag en avgérande
betydelse. Fortfarande sker mycket kommunikation via talsamtal men behovet av att jobba mobilt via
appar 6kar starkt. Allt ifrdn intern anvandning for uppdragsbeskrivningar, rapportering, jour och 6vrig
kommunikation men aven extern anvandning t ex for bestallningar av material fran leverantorer till
byggplatsen. Efterfrdgan 6kar ocksa i att kunna ge uppdragsgivaren mojlighet att pa ett smidigt satt
uppleva, vélja och bestalla material fran utvalda leverantorer.

Inom detaljhandeln ar behovet av appar stort for att pa ett effektivare satt na ut, skapa lojalitet och
bygga kundrelationen i ett Iage da konkurrensen fran rena online-aktorer blir tuffare. Appen erbjuder
en ndra och personlig kommunikationskanal dar kunden sjalv véljer vilken typ av erbjudanden som
onskas och hur ofta dessa ska tas emot. Appen ger den fysiska butiken mdjlighet att erbjuda en mo-
dern och uppdaterad shoppingupplevelse.

Appspotr 3 gér det mdjligt att I6sa hela kommunikationsbehovet i smartphones och surfplattor ge-
nom olika skrdddarsydda appar pa ett snabbt och kostnadseffektivt satt. Att kunna producera och
leverera olika typer av appar som efterhand kan andras och uppdateras ar en férutsattning fér da-
gens digitala samhélle och néaringsliv dér behoven dver tiden varierar i kundbehov, anvéndarnytta och
integrerade affarssystem. Appspotr 3 ger den flexibilitet och kontroll som krévs for att kunna anpassa
behoven efterhand som de skiftar.

Typiska appar dar behov finns inom byggbranschen:

- Jourappar dér hantverkare kan férdela uppdrag mellan olika entreprendrer efterhand som uppdrag
kommer in

- Byggprojektappar som fungerar som en hub for varje byggprojekt dar uppdragsgivare kan bestalla
uppdrag och tillaggstjanster under byggprojektets gang, bestélla material fran utvalda integrerade
partners etc och att kunna skicka ut notiser om att lamna nycklar, vattenavstangning mm.

- Verksamhetsappar som I6ser hela kommunikationsbehovet for personal och konsulter s& att an-
stéllda hantverkare far uppdragsbeskrivningar och rapporterar direkt p& bygget med integration till
existerande it-system och andra enterprendérers/underleverantérers system.

Typiska appar dar behov finns inom detaljhandeln:
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- Kundklubbsappar fér bade kedjor och lokala handlare som ger mojlighet att nd ut med kampanijer,
rabattcheckar och personliga erbjudanden till sin unika malgrupp vid exakt ratt tidpunkt genom
pushnotiser eller lata kunder lagga bestallning pa en varukasse for avhamtning.

- Mobilt intranat for att na ut med information och instruktioner till personalen och pé ett enkelt satt
|6sa tidrapportering, rutiner, personalhandbok mm. En app ar ett effektivt satt att nd ut till bade fast
anstalld personal och timanstallda pa butiksgolvet.

- Lager och inventering, med hjélp av mobilens streckkodslédsare och integration till befintliga system
genom api:er skapas i Appspotr 3 skraddarsydda nyttoappar som effektiviserar interna processer
och sparar tid och pengar

Appspotr 3 plattformen tillgodoser alla de behov som finns fér att I6sa dagens behov fér byggbran-
schen och detaljhandeln. Plattformen &r tillrackligt intuitiv for att alla ska forsta utan att ha forkunska-
per inom apputveckling. Idag vill ingen 6dsla dyrbart tid pa att satta sig in i krangliga IT-system. Samt
att man atnjuter fordelen av det partnernatverk som finns knutna till Appspotr 3 plattformen for att vid
behov ta hjalp att vidareutveckla appar nar behov uppstar.

Nagra de forsta avtal som nu skrivits inom Byggbranschen ar med Vasterds Kakel och Byggservice
och Edlunds Kakel, Kliniker & Byggservice, Norrson Bygg och inom Detaljhandeln har avtal skrivits
med ICA Osby och dar man i koncernen sedan tidigare har kundavtal med bl a ICA 24, ICA Super-
market Staffanstorp och ICA Gérdet.

Potentialen i badda marknadsvertikalerna &r hog. Bara i Sverige finns 110 000 stycken foretag inom
byggindustrin och sysselsatter 327 000 personer. Inom den svenska handeln finns éver 100 000 fére-
tag fordelade mellan detalj- och partihandel dar detaljhandeln star for en majoritet av dessa, cirka 60
procent. Tillsammans sysselsatter detalj-och partihandeln drygt 510 000 personer, varav 294 000
personer inom detaljhandeln.

Av konkurrensskdl kommenteras inte de specifika avtalen i dvrigt. For tillfallet anses inte de enskilda
affarerna vara av vésentligt finansiellt vérde.

Appspotrs séljorganisation bearbetar kunder (direktkunder och samarbetspartners) som har ett mins-
ta potentiellt framtida varde i Appspotr pa 100 000 SEK i arligt aterkommande licensintakter (ARR) i
plattformen. Inom vertikalerna bygg- och detaljhandeln bedéms det potentiellt framtida vérdet i
Appspotr ligga p& mellan 50 000 - 100 000 SEK i arligt &terkommande licensintékter, dvs spannet
stracker sig ndgot lagre da det finns en stdrre volym och bredd av sméaféretag som framgéangsrikt gar
att bearbeta inom dessa marknadsvertikaler.

Kommentar fran vd, Appspotr Patric Bottne:

- Som vi tidigare meddelat kommer vi under 2021 6ka bearbetningen av fler marknadsvertikaler.
Byggbranschen och Detaljhandeln &r tva typiska branscher som préglas av mobilitet och mycket per-
sonal av olika kategorier i verksamheten och dar behovet av digitalisering med hjalp av appar &r stor.
Vi ser stort potential att etablera oss i dessa tva vertikaler. Byggindustrin &r helt ny fér oss att bearbe-
ta medans detaljhandeln &r en vertikal dar vi har kunder sedan tidigare. Bearbetningen sker just nu
genom direktforsaljning av var egen saljkar men kommer ocksa att breddas med forséljning genom
partners som &ger kanaler och kunder inom dessa marknadsvertikaler efterhand.



Appspotr

*Annual Recurring Revenue

For ytterligare information, kontakta:

Patric Bottne, VD Appspotr AB (publ)
Mobil: +46 701 46 61 89

E-post: patric@appspotr.com

Om Appspotr

Appspotr erbjuder en plattform med en rik uppséttning verktyg fér utveckling och publicering av professionella
appar till iOS, Android och webben. Plattformen anvands av aterférsaljare och partners som séljer
skréaddarsydda appar och fardiga appkoncept som en tjénst till slutkunder inom néringsliv, offentlig sektor och
organisationer. Plattformen séljs ocksa direkt till storkunder som har behov av att utveckla och distribuera interna
appar inom den egna organisationen. | Appspotr koncernen ingar ocksa Appsales som &r en aterforséljare och
agerar likt en s&ddan men tillfér ocksé sélj och marknadskunskap till Appspotr. Moderbolaget Appspotr AB har
sitt sate i Goteborg. Dotterbolaget Appsales Sweden AB har sitt sate i Stockholm.
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