Delarsrapport for perioden
1 januari — 30 juni 2020

Pressmeddelande 2020-07-23

april - juni

e Nettoomsattningen uppgick till 70,9 (54,6) MSEK, en 6kning med 30,0% jamfért med samma
period foregaende ar.

e EBITDA-resultatet uppgick till 13,9 (3,3) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 19,6% (6,1%).

e Resultat efter skatt uppgick till 5,2 (-1,0) MSEK.

e Resultat per aktie uppgick till 0,62 (-0,13) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till 0,6 (-2,8) MSEK.

januari - juni

e Nettoomséattningen uppgick till 156,2 (105,7) MSEK, en 6kning med 47,8% jamfort med samma
period foregdende ar.

e EBITDA-resultatet uppgick till 26,8 (9,5) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 17,2% (9,0%).

e Resultat efter skatt uppgick till 8,5 (1,5) MSEK.

e Resultat per aktie uppgick till 1,05 (0,19) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till -1,5 (-2,3) MSEK.

VD-kommentar

"SDS fortsatter att prestera val aven under arets andra kvartal trots en starkt férandrad omvarld.
Jamfort med motsvarande halvar forra aret har omsattningen okat med 48% till 156,2 MSEK och EBIT
med 255% till 13,1 MSEK. Orderlaget ser fortsatt ljust ut, &ven om det varierar mellan kvartalen. Under
andra kvartalet nddde orderlaget inte upp till férvantningarna, men tredje kvartalet har startat med ett
strategiskt viktigt avtal med den ledande mobiloperatdren i Nigeria. Avtalet omfattar var tjanst for
Mikrokredit till terforsaljare vilket bade 6kar aterkommande intékter och vart tjansteerbjudande. Vi
har en 6kande digital marknadsnarvaro och bredare kundbearbetning vilket ger tillforsikt framat. Jag
ser fram med forvantan pa ett andra halvar med ytterligare nykundsférsaljning som komplement till
den befintliga kundbasen.

Vi har under den ldangdragna COVID-19 pandemin fortsatt att arbeta hemifran i de flesta regioner,
vilket inte paverkat oss negativt. Vi har snarare sett att produktiviteten har 6kat. SDS ar ett virtuellt
foretag vilket &r en av vara styrkor inte minst i denna tid. Dock har vi sett utmaningar i att arbeta pa
distans hos nagra av vara kunder vilket har lett till vissa férseningar vid integration och
produktionssattning. Detta har paverkat kassaflodet i viss man men vi arbetar hela tiden nara vara
kunder for att stotta och leverera i planerat tempo. Gladjande ar den hdgre tillgdngligheten av vara
mer seniora kontakter hos nya och befintliga kunder vilket i manga fall haft mycket positiv effekt pa
dialog som syftar till 6kad forséljning.

| vart arbete med att realisera synergierna fran forvarvet av eServeGlobal, sa har alla de tre storsta
kunderna beslutat sig for att migrera till SDS ERS 360-plattform. Den fortsatta omstruktureringen av
forvarvet har paverkats av pandemin och vi har en forsening pa cirka tva manader. Trots detta har vi
kunnat se en fortsatt okad kundetillfredsstallelse i kundbasen. | bérjan av april lanserade vi var nya
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digitala marknadsplattform, dér vi i detalj kan folja kontakter som visar intresse for SDS och vart
erbjudande. | samband med detta har vi dven markant 6kat var kommunikation pa sociala natverk. |
borjan av juni genomforde vi vart forsta webbinar dar vi fick fantastiskt stort intresse med 6ver 90
anmalda deltagare. Det ar god timing att ha marknadsféringen digitaliserad och jag ser mangder av
potentiella kunder som automatiserat bearbetas och kvalificeras innan de tas om hand av nagon fran
vart séljteam.

Var redan breda hogteknolgiska produktportfolj har fortsatt att utvecklas och ar nu komplett for att
hantera den indirekta kanalen hos mobiloperatdrer och distributorer i en molnbaserad miljé. Sarskilt
intressant ar bolagets nya produkter for digitalisering av forsaljning och distribution av fysiska
produkter, vilka ront stort intresse hos saval befintliga som nya kunder. Vi har nu ett erbjudande som
tacker kringférsaljning och konsumenternas kdpbeteende hos mobiloperatorer och genom var nya
analyticsplattform kan vi leverera insikter i kdpmonster vilket ger ett 6kat mervarde och mgjlighet att
agera utfirdn ratt information. Vi ser idag att vi ar ensamma pa marknaden att besitta denna position
och det lovar gott for var fortsatta organiska tillvaxt inte bara i utvecklingsmarknaderna utan aven i
mer avancerade och mogna marknader.

Det &r synnerligen tillfredstallande att vi under detta forsta halvar har starkt vart egenkapital, minskat
var skuld och kapitalkostnad. Vi har under forsta halvaret arbetat med var kapitalisering och dels gjort
en kvittningsemission pa 19 MSEK i brygglan som upptogs i samband med forvérvet av eServeGlobal.
Vi har dessutom forldngt ett rorelsekapitallan pa 9,2 MSEK fran juli ett ar framat till en lagre ranta samt
upptagit ett [an pa strax under 5 procent ranta fran Almi pa 7 MSEK uppbackat av ett lan pa 3 MSEK
fran privata investerare, déribland jag sjalv och styrelseordféranden.

Det dr med tillfredstallelse jag under kvartalet kunnat beratta om SDS for en bredare publik i och med
att jag inbjudits till investerarpresentationer hos Erik Penser Bank och Presstraff Direkt vilka bade
direktsdnts pa webben och blivit tillgdngliga for visning dven i efterhand.

SDS har paverkats av coronapandemin men beddémningen &r att paverkan &r, och kommer att vara,
marginell. Bolagets medarbetare kan fullgora sitt arbete till fullo hemifran samt alla installationer kan
ske pa distans. Den tillvaxtstrategi som faststalldes pa hosten 2019 kvarstar och fortsatter att exekveras
i alla delar. SDS har en lang och stabil uppgang bakom sig och en tydlig tillvaxtstrategi som borde
intressera flera investerare framover.”

Tommy Eriksson
VD, Seamless Distribution Systems AB

For ytterligare information, kontakta:
Martin Schedin, CFO
martin.schedin@seamless.se
070-4381442

Denna information ar sddan information som Seamless Distribution Systems AB (publ) ar skyldig att
offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades for offentliggérande
den 23 juli 2020 kl. 08.30 CET.

Om SDS

SDS, Seamless Distribution Systems AB, dr ett svenskt mjukvaruféretag som tillhandahaller [6sningar och
tidnster for digital forsdljning och distribution till privatpersoner genom mobiloperatérer i tillvixtlinder.
Foretaget erbjuder sina féretagskunder en komplett [6sning for digital distribution och hantering av
elektroniska transaktioner. SDS férvdrvade eServGlobal i juli 2019. SDS-koncernen har nu kunder i alla
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delar av vdirlden i mer ¢n 50 ldnder och ndr 6ver 500 miljoner mobilanvindare genom mer én 2 000 000
aktiva forsdljningsstdllen. SDS har cirka 220 anstdllda i Sverige, Frankrike, Rumdnien, Belgien, Ghana,
Nigeria, USA, Pakistan, Indien, Indonesien, Sydafrika, Ecuador och Férenade Arabemiraten. Med 6ver 20
drs erfarenhet fokuserar SDS pé hég kundtillfredsstdillelse och effektiv drift. SDS hanterar dver 15
miljarder transaktioner drligen, vidrda mer dn 14 miljarder dollar och gér det méjligt for den vixande
befolkningen i tillvéixtldnder att bli en del av den mobila revolutionen.

SDS-aktier dr noterade pa Nasdaq First North Premier.

Foretagets certifierade rddgivare dr FNCA Sweden AB, telefonnummer 08-528 00 399, epost:
info@fnca.se
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