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Qbim offentliggor informationsmemorandum med anledning
av foretradesemission

Qbim Aktiebolag, org.nr 556944-6981, ("Bolaget”) offentliggor idag ett
informationsmemorandum med anledning av den foretradesemission av aktier
som styrelsen beslutade om den 11 juni 2026 med st6d av bemyndigandet fran
arsstdmman den 1 juni 2026 ("Foretrddesemissionen”).

Informationsmemorandumet finns tillgangligt pa Bolagets webbplats, https://
investor.qbim.se/finansiella-rapporter/bolagsbeskrivningj/.

VD HAR ORDET

Vi offentliggdr nu var satsning pa Q-Sales 2.0 - ndsta generations sdljsystem.
Satsningen har redan validerats av marknaden och de forsta kunderna har
tecknats. Med Q-Sales 2.0 tar vi steget fran att vara en Al-assistent for
sdljorganisationer till att utmana CRM-marknaden i grunden.

Trots att i princip alla sdljorganisationer idag anvander CRM-system dr missnojet
fortfarande utbrett. Problemet dr inte brist pa funktionalitet, utan att systemen
bygger pa ett synsatt ddr sdljaren forvantas lagga tid pa administration for att
skapa vdrde at organisationen. Fér manga anvandare upplevs CRM dérfér mer som
en rapporteringsplattform dn ett verktyg som hjdlper dem att sdlja mer.

Vi tror att framtidens sdljsystem maste fungera tvartom.

Q-Sales foljer med i kunddialogerna, analyserar méten, e-post och andra
interaktioner och bygger automatiskt upp en forstaelse for kunden och affaren.
Istdllet for att sdljaren ska mata systemet med information dr det systemet som
kontinuerligt forser sdljaren med relevanta insikter, rekommendationer och
prioriteringar.

Som en del av denna utveckling arbetar vi nu med att integrera ERP-data och
andra verksamhetskritiska datakallor i plattformen. Genom att kombinera
kunddialoger med affarsdata sasom orderhistorik, férsaljningsutveckling,
marginalférandringar och kopbeteenden kan Q-Sales identifiera avvikelser, risker
och affarsmojligheter automatiskt.

Malet dr att ge sdljaren konkreta och handlingsbara insikter utan att denne sjdlv
behover leta efter informationen. Exempelvis ska systemet kunna uppmarksamma
att en kunds marginal utvecklats negativt 6ver tid, att kopfrekvensen minskat
eller att det finns en tydlig potential for merforsaljning - och samtidigt forklara
varfor.
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Vi ser detta som ndsta generations CRM, ddr systemet arbetar fOr sdljaren istdllet
for tvartom.

Vi ser dven fortsatt stark utveckling i Q-Sales och har under perioden fatt vara
forsta kunder i Norge. Responsen har varit mycket positiv och bekraftar var
uppfattning att den norska marknaden dr mindre konkurrensutsatt an den
svenska. I kombination med vart starka sprakstdd och en produkt som redan
mottagits val ser vi goda mojligheter att etablera en stark position. Norge kommer
darfor att vara ett prioriterat fokusomrade i var fortsatta expansion.

Parallellt ser vi stora majligheter att kapitalisera pa den teknikplattform som
byggts upp genom vdra investeringar inom transkribering, Al-analys och
automatiserad informationsbearbetning.

Nasta steg dr lanseringen av Q-Meet, som inom kort introduceras som en
fristaende produkt for en betydligt bredare marknad an traditionella
sdljorganisationer. Q-Meet fungerar som en Al-baserad motesassistent som
automatiskt spelar in, transkriberar och sammanfattar méten, identifierar
beslutspunkter och skapar strukturerade motesprotokoll inom nagra minuter efter
avslutat mote.

Produkten dr utvecklad med fokus pa enkelhet och sjdlvbetjaning. Kunder ska
kunna registrera sig, lagga till betalmetod och borja anvanda tjansten direkt via
var webbplats utan kontakt med sdljorganisationen.

Q-Meet kommer att erbjudas bade som abonnemangstjanst och med en unik pay-
per-meeting-modell ddr kunden endast betalar for de méten som analyseras.
Detta sdanker troskeln for anvdandning och gor det mojligt for kunder att snabbt
komma igang utan storre initiala dtaganden.

Vi ser samtidigt Q-Meet som en strategiskt viktig kanal for kundanskaffning.
Anvandare som upptdcker vdardet av vara transkriberingar, sammanfattningar och
Al-analyser far en naturlig vag vidare till Q-Sales ndr behoven vaxer och fler
sdljutvecklande funktioner efterfragas.

Inom kort fardigstdlls dven engelska som valbart sprdk i plattformen.
Tillsammans med en sjdlvbetjaningsbaserad kopprocess skapar detta
forutsdttningar for internationell expansion utan motsvarande 6kning av
forsadljningsorganisationen. Var ambition dr att lata produkten driva en allt storre
del av forsdljningen genom en skalbar modell ddr anvdandare kan upptdcka,
utvardera och borja anvdnda vara tjanster med minimal friktion.
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Var ambition dr tydlig. Vi ska inte enbart bygga ytterligare ett CRM-system eller
ytterligare en motesassistent. Vi ska bygga en Al-plattform som hjdlper anvandare
att fatta battre beslut, identifiera majligheter snabbare och fa mer varde ur sina
kundrelationer - utan 6kad administration.

Sammantaget ser vi att QBIM nu gdr in i ndsta fas dar vi utvecklas fran en produkt
till en produktfamilj. Med Q-Sales, Q-Meet och den underliggande Al-plattformen
skapar vi forutsattningar for bade internationell expansion och en betydligt storre
adresserbar marknad dn den vi initialt riktade oss mot.

Niklas Forsberg, VD Qbim

For ytterligare information, vanligen kontakta:
Niklas Forsberg, VD

+46 (0)54 87 07 25,

niklas.forsberg@qgbim.se

Certified Adviser:

Bergs Securities AB (559071-6675)
Jungfrugatan 35 SE-114 44 Stockholm, Sverige
Telefon: +46 8 408 933 50
www.bergssecurities.se

Om Qbim Aktiebolag

Qbim dr en leverantor av Al-drivna l6sningar som gor det mojligt for
organisationer att omvandla radata fran flera kallor till anvdandbara insikter. Qbims
l6sningar levereras som molnbaserade, prenumerationsbaserade tjdnster - sasom
Al-drivna forsdljningsassistenter och sjalvbetjaningsportaler - och ger féretag
mojlighet att fatta valgrundade, effektiva beslut som driver effektivitet, tillvaxt och
langsiktig konkurrenskraft. Qbims huvudkontor ligger i Karlstad, Sverige.
www.gbim.se.
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