QBIM slédpper delsarsrapport Q2, 2025
Sammanfattning for perioden april - juni 2025

e Nettoomsittningen uppgick till 1,3 (2,3) miljoner kronor
e EBITDA uppgick till -1,0 (-0,7) miljoner kronor

o EBIT uppgick till -1,2 (-0,8) miljoner kronor

e EBT uppgick till -1,2 (-0,9) miljoner kronor

Sammanfattning for perioden jan - juni 2025

e Nettoomsittningen uppgick till 2,1 (4,9) miljoner kronor
o EBITDA uppgick till -1,5 (-0,8) miljoner kronor

o EBIT uppgick till -1,8 (-0,9) miljoner kronor

e EBT uppgick till -2,0 (-1,1) miljoner kronor

VD HAR ORDET

Niér vi grundade QBIM 2013 var var vision enkel: att hjédlpa foretag att fatta bittre beslut med
hjélp av data. Med tiden blev en sak tydlig: de storsta forlorade mojligheterna fanns inte 1
dashboards, utan i sdljteam. Tid gick 4t till manuell administration. Beslut baserades pa
magkénsla, inte fakta. Vinstprocenten forblev ofoéréndrad.

Darfor skapade vi Q-Sales.

Kérnan 1 Q-Sales &r var motesassistent, som dr utvecklad for att 16sa ett av forsdljningens
storsta problem. Varje mote medfor administrativt arbete - att ta snabba anteckningar
samtidigt som man forsoker vara nirvarande, spara viktiga punkter i efterhand och komma
ihdg att logga allt i CRM-systemet. Niar mdtena hopar sig glommer man detaljer, missar
kopsignaler och uppfoljningen blir ldngsam.

Motesassistenten forandrar detta. Den fungerar vid digitala mdten, personliga mdten och
telefonmoten for att fanga upp en fullstdndig transkription, en tydlig sammanfattning och
praktiska nésta steg for varje konversation - sa att inget viktigt gér forlorat. Sdljarna kan hélla
fullt fokus pa kunden, trygga i vetskapen om att alla insikter registreras och ir redo att ageras

pa.

Och Q-Sales gér dnnu ldngre. Vér Al analyserar kunddata genom hela forséljningsprocessen
och omvandlar den till dagliga, prioriterade rekommendationer - som visar siljarna vilka
leads de ska folja upp, hur de ska ndrma sig dem och nér de ska agera. Effekten ar pataglig:
mindre administration, skarpare fokus och hogre konverteringsgrader. Vara kunder
rapporterar att deras vinstprocent har 6kat med 6ver 20 % och att de sparar flera timmars
sdljtid varje vecka.

Mgjligheterna édr betydande. Nordisk B2B-forsédljning representerar miljarder i arliga intikter,
och team som nu anvénder Al-drivna forsédljningsprocesser vinner snabbare, sluter storre
affarer och bygger en héllbar konkurrensfordel.



2024 bevisade att vir modell fungerar: ver 50 % tillvéxt i SaaS-intékter, starka marginaler
och 0kad anvdndning bland medelstora och stora foretagskunder. Denna tillvéxt drivs av tre
principer: nira kunddialog, snabb iteration och kompromisslds anvéndarvanlighet.
Prioriteringar for marknadsintroduktionen
1. Forsiljningsacceleration - Riktad utgdende forsdljning, starkare inkommande
forsdljning och ett skalbart partnernétverk for att vinna nya kunder i hela Norden.
2. Branschlosningar - Vertikala Q-Sales-versioner for tillverkning och professionella
tjanster, med fardiga modeller och playbooks som forkortar tiden till viardeskapande.
3. Ledarskap inom AI - Kontinuerlig forfining for att leverera prediktiva insikter som
rekommenderar exakt nésta steg for att vinna affaren.
Den kommande bdrsintroduktionen dr inte en mallinje, utan brinsle for framtiden. Den ger
oss resurser att skala upp snabbare, expandera till nya branscher och fortsétta leverera métbart
vérde utan att forlora den flexibilitet och kultur som har tagit oss hit.
Framtiden for B2B-forséljning ar proaktiv, datadriven och drivs av Q-Sales.
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Om Qbim AB

Qbim é&r en leverantdr av Al-drivna l6sningar som gor det mdjligt for organisationer att
omvandla radata fran flera killor till anvandbara insikter. Qbims I6sningar levereras som
molnbaserade, prenumerationsbaserade tjdnster - sdsom Al-drivna forsiljningsassistenter och
sjdlvbetjaningsportaler - och ger foretag mdjlighet att fatta vialgrundade, effektiva beslut som
driver effektivitet, tillvéixt och langsiktig konkurrenskraft. Qbims huvudkontor ligger i
Karlstad, Sverige



